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5月19日下午13点30分，
润华奥迪汽车公园店将举行
主题为“美丽人生，我最骄
‘奥’”的奥迪A1、A3店
头团购会，为您提供一个绝
佳的购车机会；同时，还将
邀请高级形象设计师夏金凤
女士为您带来服装搭配、色
彩选择等诸多前沿时尚话题
讲座，打造全新的时尚达
人。

作为山东省最早、最大
的汽车经销商集团——— 润
华集团的全资子公司，润
华奥迪一直秉承“润华服
务，关爱终生”的服务理
念，成为泉城众多奥迪车
主的不二选择。徜徉在山

东省最大的奥迪Terminal展
厅里，您可以放慢生活的
脚步，静心欣赏美轮美奂
的奥迪明星车型，憧憬美
好的未来生活。

近年来，越来越多的年
轻白领选择小型豪华车作
为自己的新宠，以此来彰
显时尚个性，享受高品质
的现代生活。而小型豪华
车 市 场 竞 争 也 是 风 起 云
涌，诸多豪华车厂家纷纷
推 出 自 己 的 小 型 轿 车 产
品，在这其中，奥迪A1和
A 3 凭 借 其 良 好 的 口 碑 效
应、先进的技术配置，成
为细分市场的领军车型。

作为奥迪家族首款高档

小型轿车，A1搭载1 . 4L的
TFSI燃油直喷涡轮增压发
动机与S-tronic双离合变速
器，让您感受“小钢炮”
的 强 劲 动 力 ； 同 时 配 置
Start-Stop启停系统和能量
回收系统，更可以有效降

低油耗。奥迪A3则一直是
引领紧凑型豪华运动轿车
的典范，1996年上市以来
至今共推出三代车型，目
前全球销量过300万辆，同
样搭载TFSI燃油直喷涡轮
增压发动机与S-tronic双离

合变速器，为您带来极致
驾驶体验。

润华奥迪此次面向泉城
时尚青年才俊，限量供应
A1、A3特价车各10台，通
过团购会形式给懂车的你提
供最诱人的价格，同时提供
“ 1 8 期 免 利 息 、 免 手 续
费”、“0 . 88%低利率”等
多种金融购车方案，最大限
度降低您的购车负担。

团购会
期间，除了
诱人的价格
折扣政策，
您还能聆听
高级形象设
计师夏金凤

女士带来最前沿的时尚话
题，为您详解服饰选择、色
彩搭配，现场解答您的种种
时尚疑问，有机会让夏老师
为量身打造时尚方案。同
时，您还能欣赏到激情的拉
丁舞表演，释放往日快节奏
生活带来的压力。

美 丽 人 生 ， 我 最 骄
“奥”，润华奥迪将尽心为
您开启多彩生活。

近日，备受瞩目的东风
日 产 新 生 代 骊 威 传 来 捷
报，自4月12日上市后，新
生代骊威在半个月内的时
间里销量接近7000台，掀
起销售狂潮，给平静已久
的紧凑型两厢车市场重新
注入了活力。作为紧凑型
两厢车市场的王者车型，
新生代骊威不仅凭借卓越
的产品力深受消费者的欢
迎，更难能可贵的是，新
骊威上市同期发布的“骊
威 直 通 车 ” 服 务 ， 以 其
“包买包用，乐活即享”
的全新购车模式，为年轻
消费群体开启了无忧购车
新时代。

零压力，零负担

一站式服务为生活减压

“很多购买新骊威的消
费者是看中了‘骊威直通车’服
务，一站式服务极大减轻了他
们的压力”，某4S店销售人员
告诉笔者。据了解，“骊威
直通车”服务向车主提供三
重超值服务。首付仅需裸车
价20%，车辆余款及税费分
期付款。同时，骊威直通车
还提供了3年保养、保险、
精品一站式解决方案，消费
者可自由组合保养、保险、
精品套餐，并可专享金融绿
色通道与保险管家优质服
务。

凭借买车易享、用车省
心两大特点，“骊威直通车”
服务得到了许多年轻消费群
体的认同和喜爱。

此外，在减轻购车压力
的同时，这项服务的另一大
利好在于，让车主三年的用
车费用有了固定金额，能使
他们对于将来的资金规划更
加明确，车主除了支付的用
车费用，其他资金可以去享
受生活，乐享自由。

业界首创全新购车模式

尽享都市乐活人生

近年来，80、90后作为一
个迅速崛起的消费群体，他
们热衷时尚、追求个性、讲求

品质、崇尚运动感和力量
感，同时，由于他们大多是
工作事业刚刚起步，因此，
价格适宜、购车用车过程简
单轻松的产品更符合他们的
要求。

在此背景下，东风日产
深刻洞察汽车消费趋势与最
新消费潮流，针对目标人群
的消费特点和生活方式，不
仅在产品设计中注入更多功
能与活力，满足他们一车多
用的全方位需求，更以创新
思维整合“购车、用车”两
大阶段，携手民生银行信用
卡，率先在全国首批74个城
市推出“包买包用，乐活即
享”的全新购车模式——— 骊

威直通车。
在目前的汽车金融市

场，低首付、低门槛、低利率
已成为车企金融贷款的趋
势。不过相比一般车企30%-
50%的首付比例、十万元左
右的首付金额，新生代骊威
首付仅需裸车价20%(以新骊
威1 . 6 XE舒适版MT车型为
例，首付款仅需1 . 7万元)，
1 . 7万元的首付款堪称业界
最低，轻松满足包括“月光
族”在内的80后消费群体的
用车需求。

东风日产开行业先河，
创新性的将购置税、保险、
上牌手续费等所有费用一并
打包，再分期付款，极大的

减轻了消费者的资金压力。
更难能可贵的是，骊威直通
车还将3年保养、保险套餐
自由组合，新车主可选择一
次性购买3年的保险保养套
餐，并可享受多重折扣优
惠，用更便宜实惠的价格一
次性打包购买未来三年除油
费、过路费之外的所有养车
费用。在汽车“三包政策”
对“按时回厂保养”提出严
格限制的条件下，东风日产
推出“三年套餐”的这一举
动，无疑让车主省却用车过
程中的一切烦恼，堪称业界
最低购车门槛，最贴心超值
的购买用车模式。

（冈时）

润华奥迪为您开启多彩生活
——— 奥迪A1、A3团购会全城招募

骊威直通车 开启无忧购车新时代
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