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今日德州

3月13日，广汽丰田凯美瑞迎来
辉煌时刻：不到7年累计销量突破
100万辆，成为国内中高级车市最快
达成百万销量的单一车型。荣耀时
刻，凯美瑞同时于产品、服务两线出
击，全力回馈消费者多年信赖，不仅
推出2013款增值版，以极高性价比
为消费者提供更多中高级车选择，
还推出“百万信赖 回‘家’有礼”感
恩回馈活动，针对春季用车问题，推
出免费换季检测及多重优惠套餐。

感恩回馈的最好方式，莫过于
让更多消费者通过金融产品的帮助
购入自己喜欢的产品，享受凯美瑞

“尊贵，贴心”的服务。因此，在山东
地区，广汽丰田为消费者对凯美瑞
的喜爱和支持，特别推出了“超低首
付，零月供”购车优惠活动。两种方
式消费者可选其一，可选择“超低首
付”即首付三成，分十二个月(二十
四个月、三十六个月)付清，消费者
最低只需支出2 .98万元的首付，就
可以把心爱的凯美瑞领回家。消费
者也可选择“零月供”，即首付五成，
一年后再付清余款，在这一年里可
享受“免息贷款，零利率”的优惠。选
择“超低首付”的消费者购车立即获

“全程无忧”全国免费道路支援服

务，此外，所有参与“超低首付，零月
供”购车活动的消费者还可以获得
销售店加装的鲁诺VPS赠送责任险
汇理认同。

凯美瑞能够实现如此高的性价
比，与其庞大的保有量有密切关系。
今年，凯美瑞宣布国产突破100万
辆，而全球销量更已达到1500万辆。
不断累积的销量一来令凯美瑞的成
本结构优化，实现研发和制造成本
分摊最大化，固定成本被摊薄，成本
竞争力大大提升；二来说明了车辆
能够经受各种路况的考验，是凯美
瑞可靠品质的有力证明。同时，庞大

的使用样本也保
证了故障的及时
发现和持续改善。
承托此基础而改
良的2013款经典
版改款车型能以
更佳姿态，提供更
具性价比的中高级车解决方案。

作为广汽丰田的明星车型，凯
美瑞以卓越超群的品质征服了数代
消费者。相信凯美瑞2013款经典版
改款车型也将凭借超高性价比和卓
越的产品力，赢得山东地区消费者
的一致青睐！

德州朗泰汽车销售服务有限公司

销售热线：0534-2375555

德州广汽丰田车友之家QQ群：

65448117

微博：http://weibo.com/dzfengtian

凯美瑞百万钜惠

““超超低低首首付付，，零零月月供供””购购入入最最好好用用的的中中高高级级车车

4月18日，上海大众斯柯
达第四款战略车型Rapid昕
锐在上海正式上市，共推出7
款车型，售价7 . 99-11 . 69万
元。作为一款定位于家用的
全新主流中级车，Rapid昕锐
尤为注重家庭理念，更强化
了上海大众斯柯达在国内最
富消费实力和消费潜力的A
级车市的竞争力。

从定价上，Rapid昕锐突
显了斯柯达品牌的高性价比
优势。Rapid昕锐的目标消费
人群是新一代优活家，在座
驾选择上，既希望它能彰显
自己的独特品味，又能兼顾
到家庭实用需求，更需有较
高性价比。Rapid昕锐不仅有
着清新时尚的外观设计、宽
敞舒适的驾乘空间以及周到
丰富的人性化配置等均衡实
力，更延续了斯柯达“锐”家

族的高性价比优势。
作为第一款采用斯柯达

品牌全新设计语言的车型，
昕锐朝气蓬勃的四叶草前脸
上，晶莹剔透的前大灯和规
整雾灯巧妙组合，加上浮雕
质感的全新标识，翼展式镀
铬进气格栅，展现出清新时
尚又活力十足的新鲜面孔，
让Rapid昕锐尽显年轻活力，
极富视觉冲击力，充分契合
了年轻消费者的审美需求。

在内饰设计上，Rapid昕
锐充分兼顾到审美与实用，
营造了温馨、舒适的驾乘环
境。在80后消费者尤为注重
的空间方面，Rapid昕锐以领
先同级的驾乘空间，丰富便
捷的储物空间和规整实用的
后备厢容积，为年轻消费者
带来舒适、贴心的驾乘体验。

新一代优活家同样重视

油耗的经济性，Rapid昕锐所
搭载的大众全新的EA211系
列发动机，匹配领先同级的6
挡自动变速箱和5挡手动变
速箱，以高效动力和畅快操
控，并兼顾到经济油耗，充分
契合了追求愉快的驾乘享受
和经济省油的用车需求。

Rapid昕锐在科技配置
上尽显务实、贴心本色。自动
温控空调、真皮多功能方向
盘、双层电动防夹天窗、定速
巡航系统、智能车载蓝牙系
统、ESP电子稳定系统、带Top
Tether上固定点的ISOFIX儿
童安全座椅固定装置、6安全
气囊等人性化的舒适、安全配
置一应俱全，为年轻消费者
带来全新跨级体验。

德州众捷汽车销售服务有
限公司

销售热线：0534-2375888

品味的追求永不止步，Rapid昕锐恰到好处

去年四家股份制银行入驻，
给德州的金融市场带来了积极
的影响，银行间的市场竞争增
强，服务意识提高，办事效率提
高，也给企业带来积极影响。“像
2002年之前，我们‘求’着银行办
理项目贷款。现在银行服务意识
提高，会主动上门为公司项目贷
款。”嘉诚置业集团副总经理程
素玲说，除了上门服务外，银行
还会推出各项优惠措施，优化企
业投资环境。

程素玲说，银行和企业是互
利合作的关系。企业通过银行，得
到了后续发展的资金支持，银行
通过企业贷款，获得的收益，这样
才能实行银企双赢。

嘉诚置业集团

副总经理程素玲

银行和企业

应携手共进

解传喜指出，信息
不对称导致中小企业融
资困难。信息不对称是
指中小企业与金融机
构之间的信息不对称。
在金融市场中，往往企
业比银行掌握的信息
更多。

金融行业里，产品

具有特殊性，是使用权
的转移而不是所有权
的转移。使用权的转移
意味着过后资金要进
行归还。一旦融资人或
者借款人无法偿还，银
行对这部分信息是无
法掌握的，偿还与否取
决于融资人或借款人

本身。
此外，在银行信贷

市场上，中小企业的信
息是多方面的，但是银
行掌握的信息有限。在
谈判、签订合同及事后
资金的使用中会损害到
银行的利益，使银行承
担更多风险。

德百房地产项目目前依托
集团的现金流，未来德百房地产
开发项目将走旅游地产、商业地
产和房地产综合发展的路子。这
种项目建设与以往不同，需要强
大的资金支持，未来德百房地产
项目将会是多样化的投融资形
式。这样会在一定程度上缓解房
地产业给集团现金流带来的压
力，也可规避未知风险。

2012年，入驻德州市的四家
股份制银行，给银行业注入新鲜
活力。但是，目前德百集团的业
务主要集中在德州原有银行中。

“对本土企业来说，之前并未接
触过这些银行，双方还未建立相
互信任关系。”郭凤华说未来不
排除有业务往来的可能。

房地产业是一个资金密集型产
业，其发展离不开资金支持。时下关
于加强房地产信贷业务的一些管理
措施，在为房地产投资降温的同时，
也使得资金密集型房地产企业产生
了“釜底抽薪”的危机感和焦虑感。

“目前各大银行针对房地产开发
贷款力度难以放开。”山东金益德投
资置业常务副总裁马宁介绍，在区域
性股权交易市场中，目前，没有关于
房地产项目开发的融资，房地产开发
项目融资的渠道还是较少。

“能否放开针对房地产项目的融
资渠道。”马宁介绍，目前，房地产最
主要的融资渠道还是依靠信托、自由
资金投入以及销售资金投入。融资渠
道的过分单一，加剧了房地产企业的
财务风险，不利于房地产市场发展。

德百房地产开发公司

总经理郭凤华

多样化投融资

是主流

山东金益德投资置业

常务副总裁马宁

增加房产项目

的融资渠道

2012年，在同全国数百家投资
公司、典当行、信托公司、基金公
司、财团等建立良好的合作关系
基础上，张令然注册成立德州令
然投资咨询有限公司，主要运作
企业、个人、投资、融资等咨询业
务。

在西方人眼中的金融学，可
以通过制度创新、观念创新获利，
而他走的路则是，在拥有金融知
识和借鉴创新的基础上，跟全国11

个省份的投融资机构建立了广泛
的联系与合作。

张令然开发了淘金巴巴金融
信息服务平台，专门为企业和个
人进行投融资服务。“在现实中，
从线上到线下，平台创新很重要，
实践磨练更重要。”张令然说。

德州令然投资咨询有限

公司董事长张令然

实践和平台

两手都要硬
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