
邹先生是位三菱翼神车主，说
起2007年时买车的经历，邹先生现
在仍唏嘘不已。

“2007年的时候，泰安上档次的
4S店非常少，当时在三菱翼神和丰
田卡罗拉等几款车中徘徊不定。”
邹先生说，当时泰安没有三菱和一
汽丰田的4S店，想看实车只能到当
时的汽车大卖场或者二级店。“不
光没有优惠，当时那几个店里的车

颜色和配置也不全，销售人员对车
型的了解，还不如我在网上了解的
多。”

在泰安市场上没法称心如意，
邹先生从网上查了济南的几家4S

店电话和地址，开始了跨地挑车的
经历。“买车前的几周，我一有空就
坐长途车去济南，到了市里还得转
乘好几次公交车。”邹先生试驾了
几款意向车型后，最终选择了外形

在当时非常张扬的三菱翼神，“虽
说提了车，但毕竟去的次数少，没
拿到多少优惠。”

其实像邹先生这样，需要到周
边城市买车的市民不在少数。泰安
广汽丰田瑞亿4S店的销售人员介
绍，2009年4S店正式成立后，不少来
保养的车主都是在济南提车，而且
保养也得去济南的4S店，无疑增加
了不少成本。
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汽车4S店五年增50个
本报记者 赵兴

随着大部分主流品牌在泰安
落地，现在除了少数比较小众的
豪华品牌，泰安消费者再也不用
去外地选车。

据泰安金泰英伦4S店总经理
赵文平介绍，现在的4S店老板，不
少都是看准了 2 0 0年国家出台的
一系列刺激政策，肯定能带动汽
车销售。正如赵文平所说，从2 0 0 9

年下半年开始，泰城车市就开始
悄然酝酿着一场行业“革命”，一
批新品牌汽车经销店如雨后春笋

登陆车市，广汽丰田、上汽荣威、
MG首家双品牌4S店、震德比亚迪
4 S 店 纷 纷 开 业 。紧 接着 ，北 京 现
代、上海大众、长城、雪佛兰、雪铁
龙等品牌的第二家甚至第三家4S

店也在两三年内相继开业。
据2 0 1 2年7月份的统计数据，

目前泰安已建成并投入使用的已
有7 1家，其中不乏豪华车品牌。在
泰安还没有高档汽车品牌4S店之
前，御嘉汽贸是比较早拥有高端
乘 用 车 资 源 及 销 售 渠 道 的 经 销

商。直至2006年，泰安广通奥迪4S

店在东开发区开业。2 0 1 1年沃尔
沃和宝马相继入驻，随之而来的
2 0 1 2年，泰安千里马 4 S店开始经
营Jeep品牌，豪华车在泰安遍地开
花。

以 2 0 0 8年为分界线，前五年
从无到有，再五年从有到精，泰城
消费者和汽车从业共同创造了跳
跃式的发展。不过汽车保有量猛
增带来的的环境污染，交通拥堵，
车位紧张问题凸显。

汽车4S店，5年增加50个

随着市区租金越来越昂贵和几
大产业园区的布局规划，泰城车商
多选择在泰东路、长城路南段和东
部开发区这样的城郊落地生根。

此前，受地域限制等多种原
因，经开区的消费者选车买车，都
不得不经过跨区看车、分时间选

车 和 费 心 思 砍 价 等 诸 多 繁 琐 过
程。6月2日下午，记者在泰东路汽
车城看到范女士正拉着销售员给
她介绍刚上市不久的M3车型。据
范女士介绍，她刚考出驾照不久，
不想买太贵的车，怕“手潮”挂蹭
了心疼。“来汽车城一趟，想看的

车基本看全了。我刚从风行景逸
4 S店出来，看着这个店拉着横幅
在搞活动，就过来了。”

据销售人员介绍，现在的消费
者都是通过报纸或者网络，先选定
几款意向车型，然后来汽车城挨个
看车、试驾，能省不少时间。

4S店渐成集群，一圈能逛好多家

5 年 间 ，泰 安 汽 车

4 S 店从十几家激增到

七十余家。现在几乎所

有主流汽车厂家都在泰

安建立4S店，市民告别

了要到外地 4 S 店提车

的时代。汽车改变了城

市，也同样改变了不少

人的生活。

5年时间，泰安车商已经走出大卖场，建起4S店。（资料片）
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