
突围！光伏企业转型卖电
应对欧盟反倾销，枣庄光伏企业转战国内市场
本报记者 白雪岩

昂立光伏科技有限公司是
集太阳能光伏组件生产与太阳
能光伏电站开发业务于一体的
企业。其产品除了太阳能电池
板外，还包括太阳能路灯等下
游产品。

＂我们是100兆瓦的产能，
但目前也就释放了50兆瓦。企业
以单定产，没有全负荷开工，所

以产品基本上都被自己的光伏
电站消耗掉了。产品在国际市场
销售的比例相对较小，而且主要
是销往西北亚一些新兴市场，所
以这次欧盟反倾销对我们企业
的影响不大。＂昂立光伏科技有
限公司经理纪任帅说。

据介绍，受欧盟反倾销税
影响的主要是光伏组件，而在

一年前，昂立光伏就做了调整，
企业的经营重点逐渐往下游的
光伏电站转移。＂去年 9月份，
我们就看到了国际市场的苗头
不对，所以就立即调转码头，重
点在西部地区开发地面电站。
＂纪任帅说，下一步企业还将
在其他地区发展更多的地面光
伏电站。

重心瞄准光伏电站，发力下游产品
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位于枣庄市高新区的润恒
IVY光能公司，是枣庄地区规模
相对较大的光伏企业。该企业的
业务范围，覆盖晶体硅太阳能电
池及相关产品的研发、生产与销
售，以及光伏并网、离网发电系统
的设计与安装等领域。其年产能
为700兆瓦。

“我们的产品出口国际市场
的比例最高时达到50%，但从去年
起就调整了方向，现在外销比例
下降到30%。＂润恒IVY光能公司
董事长王强说，这次风波对企业
的影响不是很大，因为从去年开
始，公司就意识到国外市场形势
不容乐观，所以就提前将产品销

售拉回国内市场。而且，加大了对
光伏电站的投资开发力度。另外，
相对来讲，公司光伏组件的业务
比例不是很大，不会影响整个企
业运营的稳定性，只能说打破了
进军、开拓国际市场的计划。从现
在的形势来看，公司下一步的重
心会转向光伏电站的开发。

缩减国际市场份额，转战国内市场

7日，记者从枣庄市经信委
了解到，枣庄光伏产业大多还
是以光伏电站开发为主，光伏
组件项目生产规模不大。山亭
亿兆能源光伏有限公司已经并
网发电，年规模10兆瓦，高新区
润恒也有5 . 5兆瓦的屋顶发电站
等项目。

业内人士分析，欧盟反倾
销对国内规模较大的光伏组件
生产企业会是一场致命性的打
击。而枣庄光伏产业起步较晚，
业务结构与早期的纯组件加工
生产企业有很大不同。这得益于
枣庄是个老工业基地，政府在走
转型的道路上对光伏这种新兴

产业的支持引导力度很大。
记者从枣庄市发改委了解

到，从2009年起，枣庄市就将光
伏产业纳入战略型新兴产业，大
力推广光伏电站的开发、应用。
近期政府又在酝酿一个新的政
策，将对包括光伏在内的多个清
洁、新能源产业加大扶持力度。

本地光伏扶持政策，或将加大力度

2012年12月，一名枣庄光伏企业工作人员向记者介绍光伏产品。（资料片）

6月6日起，欧盟开始向我国光伏产品征收

临时反倾销税，前两个月的税率为11 . 8%，此后

将升至47 . 6%。记者通过对枣庄部分光伏企业

的调查了解到，由于很多企业已将重心转移到

光伏电站开发，所以欧盟的这次大动作对枣庄

光伏企业影响大大减轻。
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