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数千人赏车 订出近百辆
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16日，泰安益华购物中心盛
大开业。随着礼炮声响起，开业典
礼在益华购物中心东广场完美落
幕。典礼结束后，出席领导、嘉宾
及现场市民一睹益华风采。宽敞
明亮的环境，丰富多样的商品，热
情周到的导购服务及开业酬宾促
销活动，受到一致欢迎和热情追
捧。

16日上午9点，距离典礼还有
一个半小时时间，益华购物中心
东广场四周已经站满等待观看典
礼及准备抢购的市民。尽管天气
十分闷热，市民们热情不减，争着
抢着往前凑。“早上8点多就来了，
抢个靠前点的位置，看得清楚。”

家住徐家楼社区的市民刘先生
说，这是社区第一个规模比较大
的综合性购物消费场所，很期待。

“以后在家门口就能逛商场、逛超
市了，省去坐公交车或打车的麻
烦。”另外一位社区居民说。

开业典礼正式开始前，泰安
市人民政府副市长周静为益华开
业题了“益民生，耀中华”6个大
字，对益华寄予厚望。10点30分，
开业典礼正式开始，主要领导一
一致辞并送上自己对益华的祝
福。

据了解，泰安益华购物中心
是益华广场城市综合体经营模式
向广东省外扩张输出的经典之

作。由益华百货、益华乐家超级商
场、金伦美食广场、特色餐饮等项
目组成，为顾客提供一站式购物
消费场所。益华百货集团崇尚“诚
信、文明、开拓、创新”的企业精
神，秉承进货零环节、消费零距
离、购物零风险、环境零遗憾的经
营理念。“商场开业后，将融合益
华百货集团经营理念，打造典雅、
时尚的购物环境，让周边居民在
家门口就能体验到尊贵和时尚。”
广东益华集团投资有限公司董事
长陈健仁说。

随着响亮的礼炮声响起，开
业典礼在益华购物中心东广场完
美落幕。典礼结束后，出席领导、

嘉宾及现场市民参观了泰安益华
购物中心。宽敞明亮的环境，丰富
多样的商品，热情周到的导购服
务，受到大家的欢迎和热情追捧。
当天购物满88元送鸡蛋、购物满

258元送5公斤面粉、名牌电冰箱
大抽奖等开业酬宾促销活动吸引
不少市民，典礼结束后足足用了
20分钟左右的时间，现场市民才
全部走进购物中心。 (贾锦锦)

益华购物中心落户泰城
一站式购物消费场所开进徐家楼社区

开业典礼上领导致辞 本报见习记者 贾锦锦 摄

本报泰安 6月 1 6日讯
16日下午，本报“2013东

平首届大型车展”在东平
白佛山前博物馆广场圆满
落幕。车展吸引泰城和东
平十几家经销商参展。尽
管天气高温不退，两天的
车展仍吸引千余市民看
车，订出近百辆。

“2013东平首届大型车
展”由齐鲁晚报·今日泰山
与弘盛地产有限公司东平
分公司联合主办，是本报在
泰安县域举办的第7次汽车
巡展，也是首次在东平地区
举办车展。“情定东平”大型
相亲会也在广场上同时举
办。

15日早上8点多，各参
展经销商的展车陆续驶入
博物馆广场，不少提前布

展的4S店工作人员正在仔
细擦拭车辆。“我家就住在
东边的银山小区，我还没
买车呢，正好到车展上看
看。”孙先生和正在布展的
销售员攀谈起来。

上午10点多钟，越来越
多的市民聚集到车展现场，
打消了经销商的担心，“昨
天看了天气预报，当天最高
温33℃，还真担心现场的人
气。”东风日产嘉信专营店
市场部程萌说，此前定下的
销售目标心里有底了。

为期两天的车展，人气
随着气温上升而逐渐火爆，
16日上午人气达到顶峰，不
少观展者呼朋唤友或携全
家老少亲临车展现场。“我
儿子认识很多汽车标识，平
时比较忙，没有时间带他一

次性看这么多真车。”带儿
子来观展的市民徐女士说，
来到车展现场，儿子这个小
车迷就看着色彩缤纷广告
牌和漂亮的汽车不肯挪动
脚步了。

相对于本报在泰安市
体育中心举办的春秋车展，
本次东平车展的规模并不
大，但车展现场层出不穷的
优惠措施和活动，让来买车
的市民大呼“来值了”。英伦
品牌的轿车SC7原价6万左
右，为了加强在车展上的竞
争力，除了3000元惠民节能
补贴外，还直降现金4 0 0 0

元；风行菱智7座商务车菱
智V3现场起价仅4 . 99万，对
中小企业和私营业主很有
吸引力；东风日产除了全系
车型搞促销以外，现场还为

看车的市民准备了不少小
礼物，还开来了两辆试驾
车，让市民现场体验……

两天里各家参展商也
取得了不错的成绩，不时
有市民跟销售员签订协
议。两天车展，十几家经销
商共收获订单近百个。

受收入水平和消费观
念的影响，县市区汽车市场
的汽车消费偏保守化。但从
东平车展的成交数据上看，
东平地区和泰城消费者的
汽车消费习惯几乎相同。大
多数市民青睐10万元以下
的经济型小轿车，喜欢中高
档车和SUV的市民也不在
少数。县域市场的表现让经
销商尝到了甜头。未来，这
将驱使更多的经销商投身
县市区市场。

本报泰安6月16日讯
16日下午，距离结束只

剩几个小时，车展现场依
然有不少市民和销售人
员商量价格。经销商盼着
趁最后的机会多卖几辆
车，消费者也希望赶上车
展末班车，做最后努力。

“1 5日当天下午，我
们都开始收拾东西准备
回展厅了，又来一位市民
来订车。今天我们还要坚
持到最后，说不定还会有
最后做定夺的客户。”一
位东平当地经销商说，车
展一般是越到最后人越
少，不过这两天下午和上
午的销量差不多，整天人
气都很旺。

下午3点多，车展又

迎来一波人流高峰，不少
之前没成交的消费者赶
来买车。市民王先生说，

“我从网上看到，车展刚
开始和快结束的时候优
惠比较大。昨天上班一直
没时间过来，所以趁着快
结束赶紧来看一下。”

经过一番讨价还价，
王先生在英伦汽车展区
订了一辆SC-7。据销售代
表介绍，SC7的优惠比较
大，除了享受3000元节能
补贴，还有现金优惠。“看
王先生的意向非常大，所
以趁着车展又给了额外
现金优惠，还送了个礼
包。王先生对优惠力度非
常满意，已经交了订金。”
销售代表说。

盯着车展快结束

赶紧跑来订辆车

来车展的市民络绎不绝，新车、试驾车摆满整个场地。

本版采写 赵兴 本版摄影 赵苏炜

早就喜欢这辆车

体验一把过过瘾

本报泰安6月16日讯
本次车展吸引大批前来参
观的市民，有些进场后直
奔汽车展区，原来他们提
前在网上看好了车型，就
等着到现场来试驾一把。

东平县城居民张先生
来到车展现场后，不像其
他人一样走走看看、慢慢
挑选，却直奔到日产品牌
的中篷车准备试驾骐达，
还询问工作人员车辆的相
关信息。“来之前，我在网
上看了阳光和骐达这两款
车，对动力和空间之类的
参数已经记得一清二楚
了。”张先生说，网上了解
地再详细，也不如现实中

试驾一把。
张先生坐在驾驶室

里，亲自试驾一下自己喜
欢的车型，旋转一下方向
盘，踩踩油门、刹车，比量
一下车内的空间，边坐在
车里东摸西看，边给女朋
友打电话报告情况。

这边张先生签完试驾
协议，骐达的试驾车正好
从场外进来。刚开试驾车
过完瘾的谷女士坐在驾驶
室里说，“我相中这车好久
了，但是口袋里钱不多，只
能过过眼瘾。现在钱攒得
差不多了，正好这里办车
展就来见识一下新骐达。”
谷女士说。

上车体验一下。

销售人员
给市民看车辆
发动机。 本报
记者 赵苏炜

摄
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