
新“徐霞客”三年走遍山东
只花了不足两万元，这个叫张忠彬的威海人下一步要走出山东

┬专刊记者 孙芳 报道

6月7日，国际化多元设计机

构上海AGER Group(意格国际)

景观公司来威海东发现代城考察

已建项目，并为东发现代城后期建

设提出合理化建议和意见。国际顶

尖设计团队助力东发现代城打造

城市精品。

国际顶尖设计理念融入东发
现代城

当天，上海意格公司运营副总

裁孔梅和主创设计师唐俊秋先后

参观了垛顶山公园及已经建成的
优山美地庄园、山水园、亲情园工
程，并实地考察了高贵园整体景
观、集中商业、沿街商业。拥有国际
顶尖设计水平的意格国际对东发
现代城城设计提出宝贵的建议。

上海AGER Group(意格国
际)景观公司由美国意格、上海意
格和北京意格三个公司组成。

孔梅现场考察后表示，意格所
设计作品所在的沿海城市与威海
有着很多相似之处。意格本着“设
计整合人与环境”的核心理念，始
终禀承“多元、人本、诚信、追求卓

越、共赢共识”的核心价值观，为促
成文化的多元与延续以及人与自
然和谐共生。这和拥有“国际改善
人居环境最佳范例”称号的威海对
宜居的追求一致。

唐俊秋根据威海的气候条件、
风土人情和城市发展情况以及东
发现代城得天独厚的地理位置，表
示东发现代城后期建设项目要立
足东发现代城山水园、亲情园、高
贵园的整体考虑，结合国际经验及
东发现代城后期建设项目与人文
传统，创造具有鲜明时代特征与地
域特色的人性化设计作品，把国际

上新的理念融入到项目之中。

本土宜居借力国际艺术 全力
打造城市精品

东发现代城位于威海市高区

中心地段，紧临威海国际海水浴

场、垛顶山公园、山东大学威海分

校，是集商、住于一体的大型成熟

综合社区。

东发房地产销售部经理王俊

介绍，东发现代城由山水园、亲情

园、高贵园三个版块组成，三大园

区建有两大人工湖，配以苏州园林

景观设计，小区内既有湖光山色、

烟波浩淼的气势，又有江南水乡小

桥流水的诗韵，20万平米垛顶山

公园与现代城两大公园遥相互映,

形成了自己独特的景观风格。

在互相交流后，孔梅表示，东

发现代城后期建设项目走上国际

化，既要体现当地的风土人情、文

化历史，又要把国际上新的理念融

入其中，让东发现代城后期建设成

为国际化城市精品。如果可能的

话，意格国际国际愿助力东发现代

城，把后期建设的景观和项目打造

的更加国家化。
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刘 先 生 开 了 一 家 小 超 市 经 营 各
类 食 品 、日 用 品 已 有 8 年 ，资 金 积 累
后，他选择威海华能电厂小区，开社
区超市。为了上货需要和改善家人出
行，刘先生决定换车。“只有 7 万多元，
想买辆面包再买辆轿车肯定不够。”

“想让全家坐上舒服体面，载货空间
充足的家轿车，菱智M3满足我的要求，
并且没有超出预算。”

“从外观看，档次够高，进货有面子；
从内饰看，座椅一翻，拉的比面包车多。
偶尔带家人去旅游，舒服自在。担心排量
升到1 . 6L，油耗会加大，不但不大而且速
度快了。”

刘先生对自己的选择相当满意，“以
前面包车发动机不行，常在路上“掉链
子”，经常影响开门或耽误上新货，有了

菱智M3，每天准时开门并且都是新货，小
超市越来越兴旺。将来开新店，打算买菱
智M5。”说到这里刘先生乐得合不上嘴。

王先生从事蔬菜批发有5年多了，主
要用微客给有些大酒店送蔬菜，微客越
来越旧，想换一辆车，王先生决定拿出7
万多元换辆商务车，看好菱智M3。“我有
个朋友开MPV，第一次搭车，被子弹头外
形吸引，坐的感觉很好，上下车都‘倍儿’
威风。想换MPV又觉得排量大，小生意不
敢大投入，菱智M3 象专为我设计的，
1 . 6L的排量，油耗少动力大。”
菱智M3相比同级其他车型，节油性能更
出色，运输功能更强大，整车性能更可
靠，售价也更超值，严格执行了风行汽车
高性价比的经营方针，越来越受到广大
车友的青睐。

1 . 6L小排量成就大商务

威海万达菱智M3热销

咱威海有这样一个人，三年游遍山
东大大小小的县市区。

这位新版“徐霞客”名叫张忠彬。2009
年底到今年3月初，他利用周末、假期，到
过山东省内的每一个县市区，收集到的
车票、门票摞起来近30厘米高，花费不到
两万元。

张忠彬还打算走出山东，“看看”更
远的地方。

今年6月，张忠彬将他的经历
发布于威海某社区网站，引起热烈
反响，他的经历也让许多人羡慕不
已，“去过这么多地方，厉害”、“你
的足迹就是我的追求”。

在张忠彬看来，旅游并不费
事。“大学期间，我走遍了济南72
泉，工作后时间有限，但总能抽时
间出去转转。”他一般是周五晚上
出发，周日晚上返回威海，还不耽

误周一正常上班。
用 3 年时间，张忠彬游遍山

东，这只是他更大计划的开始，下
一步，他打算到省外，“首先会去西
安，争取把秦晋大地也游一遍”。

大约在2009年，张忠彬萌生
了走遍山东的想法。

这一年的一天，他随单位去乳
山做项目，趁工作间隙去了栖霞。
一趟游玩，激起了他隐藏在心底的
出游欲望，“大学毕业后就回威海
工作，一直没时间出去玩。去栖霞
后，我就萌生了要游遍山东的想
法。”张忠彬说。

从乳山出差回来，张忠彬立即
付诸行动。没来得及研究路线，他
匆忙上路，青岛、烟台、莱阳，威海
周边他转了个遍。2009年国庆节
假期，张忠彬安排了8天时间，出

“远门”去了趟临沂。
这次临沂之行对他以后的行

动产生了深远影响。“因为事先没
规划好路线，只能去一个地方后，
再马不停蹄地赶到另一个地方。8
天时间才走了临沂9个县，跑了不
少回头路、冤枉路。”不过，这次远
行更加坚定了他将山东游遍的想
法。从临沂回来之后，他潜心研究、
组合出行路线。

因工作原因，2010年，张忠彬
出行次数很少，距离也很近。2011
年3月开始，此前规划拟定的出行
计划开始实施。当年，他先后去了

枣庄、济宁、泰安、淄博、莱芜、聊
城、滨州、德州。2013年3月，他去
了菏泽，终于踏遍山东所有县市。

张忠彬是利用周末、假期完成
这一计划的，全程花费不到 2 万
元。他设计路线的原则是“尽量不
走回头路”。“比如我一般从烟台坐
火车出发，到济南等易于中转的地
方，再乘汽车前往目的地，周日再
乘车返回，不耽误周一上班。”出游
费用，他也会精打细算，“出去两
天，花费在500元左右，遇到门票
较贵的景点，花费会多 200元左
右”。

各地风情如数家珍 最爱鲁西南
每到一地，张忠彬必要拍摄当

地政府大楼、车站，“这两个地儿是
当地门户，有象征意义”。

多年游历，他已拍下了省内所
有县、市、区的政府大楼。为了解当
地风土人情，各地的商业街、主干
道也是他必去之地。“即便当地没

有特色，我也会待上至少两个小
时，感受当地民风”。

17日下午，张忠彬与记者交
谈，他对每个县的风土人情、历史
掌故如数家珍。他认为自己的这种
出游不同于一般观光游，算是深度
游。“像我这样，能走到城市、县城

的大街小巷，切身感受当地”。
让张忠彬推荐一条线路，他脱

口而出，“我觉得最值得去的是枣
庄、济宁一带。”张忠彬认为，这两
个地方旅游资源丰富，既有微山湖
自然景色，还有台儿庄、汶上宝相
寺等人文景观，非常值得一去。

下一步计划 走出山东，先游秦晋

┬本报记者 赵兵

▲张忠彬向记者展示收集的车票。

3年时间 踏遍齐鲁大地

东发现代城迎来“国际目光”
AGER Group景观公司实地考察，国际化设计机构助力打造城市精品
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