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近两年，尽管国内乘用车市场增速放缓，但三四

线城市却依然保持高速增长态势。另外，三四线城市

不仅进入了高速增长时期，而且消费结构也正在逐渐

转型。从价格决定购买，逐渐到品牌、品质决定购买，

最重要的是，三四线城市消费者开始关注售后、保养

等在用车后期所能享受到的服务。

在未来十年，三四线城市将是中国

汽车消费的主要市场。为了更好的服务

山东三四线市场消费人群，齐鲁晚报发

挥“山东第一大平面媒体”优势，与汽

车厂商联手，在消费者家门口搭建一个

实惠、便利购车的平台。

据了解，本次巡展将前往聊城、泰

安、济宁、临沂、德州、东营、日照和

滨州八个城市，7月12日——— 14日就会来

到济宁。齐鲁晚报将和不同汽车品牌厂

家联手精选不同品牌、不同细分市场车

型参与巡展，车型包括MPV、SUV、紧

凑型SUV、微型车、小型车、紧凑型

车、中级车、中高级车和跨界车等，全

面满足首次购车客户、购买家庭第二辆

车客户，以及多功能用车等客户需求。

在巡展现场，齐鲁晚报将联合汽车

厂商一起推出汽车团购会、砍价团、优

惠促销等价格上的实际让利，同时还会

让感兴趣的市民在巡展现场参与到不同

车型的各种互动节目中。

通常消费者购车都会去汽车经销商

处咨询相关事宜，针对此种情况，一些

汽车品牌厂商表示，消费者一次没法逛

遍所有的4S店，比如咨询车型性能、降

价幅度、保险售后等连去几个去4S店耗

时又费力。因此本次的汽车巡展将多项

服务由厂商直供到市民面前，让市民享

受到优质的汽车服务。体验式服务、更

优惠的价格、车型的多样性，都将在本

次巡展中一一展现。
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