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黄金跌、股市跌、理财方向归何处

多数理财者“保本”心切
这周的投资市场变动，可谓牵

动了很多投资者的神经。周一，中
国 股 市 发 生“ 地 震 ”，沪 指 重 挫
5 . 3%，周二上午继续下跌趋势，下
午在收盘时却上演深V大逆转。周
三，黄金价格再次大跌，创下了33
个月的新低。记者了解到，针对目
前投资局势不明朗的情况，多数投
资者开始降低了风险投资，将保本
放在了首位。

最近的股市大跌成为人们茶
余饭后的谈资，说起股市的此番局
势，孙女士更显无奈，“07年左右，
在股市最高点的时候买了基金，之
后的股市大跌彻底被套牢，看如今
的股市行情，再想翻身还不知要等
到何时。”孙女士告诉记者，目前合
适的理财途径真的不多，存款的话
也不划算，黄金白银最近的行情也
不好，“中国大妈们被套的惨痛教
训，不就是误判抄底的悲剧吗？”

股市、基金、黄金，这些投资手
段让普通投资者大呼“伤不起”，然
而，作为银行发行比较多的理财产
品又成了人们投资的“最后一根稻

草”。6月，银行揽储任务艰巨，理财
产品收益也水涨船高，动辄7%、8%
的收益率，在让人心动的同时，也
让人心惊胆战。“如此高的预期收
益，究竟能不能达到，也很难说
吧。”一位经常购买理财产品的吴
先生表示，“今年媒体也曝出很多
理财产品收益难达预期收益的消
息，万一真发生在我们身上，岂不
是空欢喜一场，再说，有些不保本
的还可能出现亏损，所以在购买理
财产品时也得谨慎些，不能看收益
高的就出手购买。”

对于小投资者来说，前不久淘
宝推出的“余额宝”也引发了很多
年轻群体的关注。房产网站编辑小
张就抱着试试的态度选择了余额
宝，“因为害怕有风险，所以就试着
投了500元，没想到，每天还能有点
小小的收益。我们年轻人没有足够
的金钱进行别的投资，又不想把钱
存银行，所以就尝试一些小的投资
吧，最起码得保本，除此之外，也没
其它理财的途径了。”

(专刊记者 李婷婷)

工商银行滨州滨化支行

成功办理支行首笔出口代付业务

6月14日，工商银行滨州滨
化支行主动寻找业务突破口，摒
弃固有业务发展模式，吸取先进
行业务发展经验，拓展原有业务
渠道，成功营销办理了支行第一
笔出口代付业务，金额2 0 0 0万
元，在业务发展上取得新的突
破。

该行领导班子在与企业的
日常座谈、电话沟通中，不断挖
掘企业资金需求信息，寻求满足
企业发展需求的融资方式。在原
有的业务基础上，向企业推荐新
型产品，在确保风险可控前提
下，积极拓展与企业之间合作广
度。

认真组织支行人员培训，增
强对创新产品的学习。利用每周

例会时间，由领导班子带头进行
业务学习。从理论学习到实际操
作，逐一分析学习，确保业务操
作人员及营销人员能及时掌握
产品信息，做到在与企业沟通过
程中，可以为企业熟练介绍产
品，满足企业融资及现金结算需
求，在业务操作中能熟练的办理
业务流程，提高服务效率。

该行各部门员工积极配合，
提前做好沟通协作，提前熟悉业
务流程，将客户业务办理等待时
间降低至最低，本笔出口代付业
务的办理得到企业的高度认可
和好评。该笔业务的成功办理，
为该行在支持企业发展、服务实
体经济发展上提供了新的渠道。

(通讯员 石瑶 韦鲁已)

电子银行进农家 科技惠农出成果

沾化农信社自开通电
子银行业务以来，积极谋
划发展战略，把握市场机
遇，有效落实整合营销机
制，建立和完善服务支持
体系，实现了电子银行业
务规模和效益的稳步增
长。

一、成立电子银行知
识服务队，下乡走村搞宣
传。

信用社员工深入到农
户家中，模拟演示网银的
使用方法，很多村民没等
宣传结束就到信用社开办
了网上银行。他们足不出
户就可以通过网银转账方
式实现结算，也不用排长

队，浪费时间。农民朋友都
说，农信网银真是给了我
们农民最大的实惠。

二、热心讲解，消除客
户疑虑。

网银的安全性一直是
客户比较担心的问题，因
此消除客户对电子银行业
务的安全性担心成为电子
银行营销的首要问题，针
对这一情况，沾化农信社
通过网银使用手册让农民
朋友全面了解，手册内容
包括操作方法、使用说明、
注意事项、业务风险提示
等内容，让农民朋友消除
疑虑，增强信心，并有效防
范了网银风险。

三、发挥自身优势，积
极转变营销意识。

沾化农信社立足本地
实际情况和自身特点，构
筑客户经理、信用工程、电
子银行三方相结合的体
系。针对客户经理与信用
户的特殊关系，积极调动
客户经理借助走村入户的
机会，发放网银宣传资料，
营销电子银行等新业务。

沾化农信社将以更加
务实的态度，加大惠农金
融产品的宣传力度，加快
电子银行服务渠道在乡村
的建设，使农民享受到网
上银行、电话银行、手机银
行等现代化金融服务。

今年以来，沾化农信社继
续坚持支农服务路线不动摇，
采取“一突出”、“两结合”等措
施，支农力度进一步加强，达到
了农业增效、农民增收、信用社
增盈的多重成效。

一、“一突出”
沾化县农信社在支农再贷

款限额的使用上，做到突出重
点，择优扶持，把支农再贷款限
额与当地农业结构调整、特色
农业发展情况等相结合，适当
向经营管理水平高、发展潜力
大、农业产业化程度高、特色种

养业优势明显、资金需求有缺
口的乡(镇)倾斜。如下洼镇的
冬枣、冯家镇的海产、李家乡的
棉花、利国乡的畜牧养殖特色
农业项目。

二、“两结合”
(一)与新农村文明信用工

程建设相结合。积极支持社会
主义新农村建设，改善农村信
用环境。深入开展“文明信用乡
(镇)、文明信用村、文明信用
户”评定工作，凡被评为文明信
用乡(镇)、村、文明信用户的，
信用社不但在贷款总量上给予

倾斜，还在信用户贷款利率上
给予优惠。

(二)与提升金融服务化水
平相结合。在发放支农再贷款
时，农信社进一步简化贷款手
续，全力实施贷款“上柜台工
程”，直接在柜台上为农户办理
贷款咨询、贷款预约、质押贷款
和农户小额信用贷款，以切实
解决农民贷款难的问；认真做
好农民信贷资金的需求调查，
同时为农民讲解新型金融产品
的使用，如网银、财富在手卡、
农民自助服务终端等，使农民
进一步了解产品的情况，方便
农民办理日常结算业务。

沾化农信社：“一突出”“两结合”

支农再贷款管理显成效

兴业银行滨州分行理财产品货架

产品名称 发行期 起息日 认购起点 期限 参考年化收益率 额度（亿） 产品代码

第2 6期天天万利宝北

京款（全国发行）
6 . 25-6 . 27 6 . 28 5万元 59天

6 . 30%；30万以上

6 . 4%
23 . 5 13613126

第2 4期天天万利宝济

南专属款
6 . 18-7 . 4 7 . 5 5万元 175天 5 . 00% 3 . 37 41173242

私人银行(2013年第048
号)

6 . 26-6 . 27 6 . 27 100万无 33天
6 . 70%；1000万以

上7%
20 84293048

私行专属46号 6 . 21-6 . 27 6 . 27 100万元 193天 6 . 60% 49 . 99 84293046

25期天天万利宝A款 6 . 25-7 . 1 7 . 2 5万元 38天
5 . 40%，30万（含）

以上5 . 50%
20 91513251

25期天天万利宝B款 6 . 25-7 . 1 7 . 2 5万元 58天
5 . 30%，30万（含）

以上5 . 40%
18 91513252

25期天天万利宝C款 6 . 25-7 . 1 7 . 2 5万元 98天
5 . 20%，30万（含）

以上5 . 30%
15 91513253

25期天天万利宝D款 6 . 25-7 . 1 7 . 2 5万元 188天
5 . 10%，30万（含）

以上5 . 15%，100万
（含）以上5 . 20%

24 91513254

25期天天万利宝E款 6 . 25-7 . 1 7 . 2 5万元 367天 5 . 20% 16 91513255

25期天天万利宝F款 6 . 25-7 . 1 7 . 2 300万元 58天 5 . 70% 7 91513256

2 4期天天万利宝G 款

（保本浮动收益）
6 . 21-6 . 27 6 . 28 20万元 91天 5 . 30% 50亿 91503247

第25期济南专属A款 6 . 25-7 . 4 7 . 5 5万元 80天 5 . 30% 7 . 5 41193253

第25期济南专属B款 6 . 25-7 . 1 7 . 2 5万元 35天 5 . 00% 5 . 46 41053254

现金宝1号
每日申赎，收益率

波动
4 . 50% 5万起

工作日每天8：00--15：15
可做申购、赎回（节假日

除外）

现金宝3号
每日申赎，收益递

进

1 天 ≤ 理 财 期 间 ＜ 7 天

1 . 5% ；理财期间=7天3%；8
天≤理财期间＜15天3 . 2%

；15天≤理财期间＜31天
3 . 50% ；31天≤理财期

间＜61天 3 . 75% ；61天
≤理财期间 4 . 00%

5万起

工作日每天8：00--15：15
可做申购、赎回（节假日

除外）

现金宝4号
每日申赎，收益递

进

1 天 ≤ 理 财 期 间 ＜ 7 天

0 . 3 9 % ；理 财 期 间 = 7 天

1 . 49%；8天≤理财期间＜15
天3 . 1%；15天≤理财期间＜

31天3 . 5%；31天≤理财期间

＜61天3 . 8%；61天≤理财期

间4 . 1%

30万起

工作日每天8：00--15：15
可做申购、赎回（节假日

除外）

阳信联社：全面启动规范化服务导入活动
为提高服务水平，

树立良好的社会形象，
阳信联社于6月份全面
启动了规范化服务导
入活动，对全县所有员
工进行了培训。本次培
训采取联社内训师担
任培训老师的方式为

广大员工授课，重点对
《规范化服务从这里开
始》、《有效沟通与投诉
处 理 》、《 基 本 服 务 礼
仪》、《大堂服务规范》、

《现场管理》、《主动服
务营销》、《九大核心流
程》七大课程进行了讲

述。通过培训，全体员
工的服务意识有了进
一步增强，服务意识得
到了进一步转变，服务
能力也得到了进一步
提升，有利的促进了业
务的健康稳步发展。

(程娟)

阳信联社：多措并举做好支农大文章
今年来，阳信联社

不断加大涉农贷款投
入，创新支农方式，实
现农民、政府、信用和
多方共赢。联社做到资
金来源于“三农”、运用
到“三农”，大力支持发
展涉农企业及农产品

深加工项目，全力支持
县域支柱产业畜牧业、
鸭梨、不锈钢、优质麦
等产业发展。为更大限
度的支持“三农”发展，
向人民银行积极争取
支农再贷款，资金全部
用于扶持县域涉农项

目发展。截止2 0 1 3年5
月末，该社累计投放各
类贷款2 4 . 8 2亿元，其
中投放涉农贷款24 . 09
亿元，较年初增加1 . 88
亿元，增幅达 8 . 4 6 %。

(程娟)

阳信联社：三项措施支持城镇化建设

今年来，阳信联社
始终坚持“四个面向”的
市场定位，抢抓城镇化
建设发展机遇，找准切
入点，多措并举，全力支
持城镇化建设。一是以
提升服务层次为切入
点，逐步改善农村服务
环境。该社制作发放了
支农联系卡，与客户建
立了无缝隙对接，同时
加大各类电子机具的布
放力度，逐步改善农村

金融环境。截至5月末，
共布放农金通47台，电
话POS1020台、ATM16
台。二是以信贷支持为
切入点，支持三农及县
域经济发展。该社在组
织开展文明信用工程建
设的同时，积极创新信
贷产品和服务模式，简
化信贷流程，继续加大
了对农民专业合作社、
农业产业龙头企业的信
贷支持力度，重点支持

畜牧、鸭梨、民俗文化产
业等的发展，全面促进
信贷化农业发展。截至5
月末，共发放涉农贷款
24 . 09亿元，较年初增加
1 . 88亿元。三是以提升
形象为切入点，全面提
高客户满意度。该社在
加强网点建设的同时，
积极推广规范化服务导
入工作，提升全员的服
务意识，增强服务能力，
提升客户满意度。(程娟)
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