
本报第五届暑期营销秀第一季报名即将截止

仅剩30个名额，赶紧来报名

本报济宁6月30日讯(记
者 汪泷 杨艳) 由本报
主办的第五届暑期营销秀
活动的报名正如火如荼地
进行中，活动诚邀9—14岁
的中小学生参加，限定名额
200人。目前报名的选手相
当踊跃，仅剩下30个名额。
欢迎适龄学生赶紧报名，报
名 电 话 : 2 3 5 0 1 1 0 、
15866079087。

本报刊发招募小选手
的消息以来，报名的中小学
生不断增加。许多学生的家
长纷纷来电给孩子报名。小
学生蔡惠鹂的妈妈告诉记
者，孩子是《齐鲁晚报》的忠

实小读者，看到招募小选手
的消息后，孩子特别感兴
趣，主动提出来要锻炼一下
自己。

暑期营销秀活动得到
了家长们的认可。已经参加
过多杰暑期营销秀活动的
双胞胎兄弟王新海、王新洋
的爸爸说：“孩子通过参加
这个活动，明显比以前成熟
了很多，知道爸爸妈妈挣钱
的不容易，也变得懂事了，
所以不想错过这样的机会，
今年还要给孩子报名。”

根据安排，本次活动分
为两期，7月和8月将各有一
期。另外，每一位小报童可

免费获得30份《齐鲁晚报》
作为启动资金，3 0份卖完
后，可根据个人能力再订购

《齐鲁晚报》。本报还将邀请
营销专家对孩子们进行培
训。参加活动的孩子除能获
得售报应得的收入外，在活
动结束后，还将根据卖报数
量和综合表现，评出金奖、
银奖、铜奖，最高可获得1000

元奖金，同时还将组织征文
活动，择优在报纸上刊登小
报童的文章。

另外，本报邹城工作站
也将同时启动暑期营销秀
活动，即日起接受报名，报
名电话：18678730181。

往届“老将”继续报名
“从报纸上看到消

息后，第一时间给孩子
说了，都没用商量孩子
叫我马上报名，恨不能
活动马上开始。”在电话
中尹子乾、尹子坤的家
长说，去年，她的两个孩
子就取得了非常好的成
绩，销售成绩名列前茅，
都拿到了奖励，所以今
年还要再接再厉，向冠
军冲刺。

像这种参加过往届
暑期秀今年继续报名的
孩子特别多，这不，几个

“老将”的家长在报名处
交流了起来，“起初，我
还以为孩子只是三分钟
的热度，坚持不了几天，
没想到孩子倒像“上了
瘾”一样，反而欲罢不能
了。”部分家长说。“我家
孩子也是，她对我说妈
妈你放心吧，今年咱家

的网费包在我身上了。”
说起自己的孩子每个妈
妈的脸上洋溢着自豪。

每天走上街头兜售
报纸的历练，手里满满的
报纸不一会的功夫就售
罄，孩子们望着被一角、
五角塞的鼓鼓的钱包，心
里获得不仅仅是成就感
和继续下去的动力，更能
深刻理解劳动创造财富、
付出才有回报的道理。
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在去年的启动仪式上，一名小选手在听营销知识(资料片)。 本报记者 张晓科 摄

同学、朋友一起报名

“我给两个孩子报名，
两 个 今 年 都 是 第 一 次 参
加，他俩是好朋友，有个做
伴的，能相互鼓励对方。”
济宁市实验小学学生率为
骁 的 家 长 电 话 中 对 记 者
说。

不只是好朋友携手报
名，同班同学也要“入伙”
同台竞技了。

“我是附中初一 1 0班
翟润洁的妈妈，我要给孩
子报名卖报纸，另外，孩子
班上还有好多同学也想参
加这个活动，他们要团报
呢。”翟润洁妈妈对记者表
示，孩子在班上提议大家
都去参加这个活动，要在
班级内搞一个卖报比赛，
看谁卖得多，结果很多同

学积极响应。
看来，暑期营销秀的活

动将孩子们之间的比赛从课
堂上的学习内容延展到了课
外实践，相信活动中，孩子们
会拿出课堂中学习的劲头，
你追我赶，愿他们都能取得
令自己满意的销售成绩。

本报记者 汪泷 杨
艳

○报名花絮○
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