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┬记者 许君丽 报道

本报7月7日讯 7日上午，
在威海市妇女儿童活动中心，本
报第四届暑期“营销秀 "正式启
动，200余名小报童及家长到会
并参加了营销培训活动。当天，
所有小报童免费获赠精品T恤
衫、鸭舌帽、韩国水杯和单肩包，
并签订了安全协议书。今天起，
200余名小报童在威海大街小巷
开始售卖报纸。

启动仪式开始，本报威海记

者站站长、今日威海主编王永田
首先致辞，感谢小报童及家长多
年来对“暑期营销秀”活动的支
持，并详细介绍了今年“营销秀”
活动设置的七大奖励政策。今年
按照小报童就近原则及方便售
报原则，设置了利群、大世界、华
联、大润发和汽车站五个站点，
为小报童参加“营销秀”活动提
供全方位服务。紧接着，今日威
海发行部主任于沧龙走上前台，
向小报童详细介绍了营销技巧
及注意事项，号召小报童安全售

报、快乐营销，任何时候都要将
安全放在第一位。

随后，专业作文辅导老师徐
高华讲解了本届“营销秀”作文
主题—新生活、好习惯，从小做
起。徐老师从作文写作技巧方
面，给小报童做了作业辅导。

讲解结束后，工作人员为每
位小报童发放了两份安全协议，
小报童和家长仔细阅读后，纷纷
签订了售报安全协议。为最大程
度保护小报童售报安全，今年本
报为所有小报童无偿购买了人

身意外商业保险。
当天，本报为所有小报童免

费发放了精品T恤衫、鸭舌帽、韩
国水杯和单肩包。许多小报童甚
至当场试穿了自己的T恤衫，带
上鸭舌帽，背上单肩包，询问身
旁的爸爸妈妈“你看我这身装备
是不是很帅”；有的小报童开心
地说“真高兴啊，今年‘营销秀’
不仅能体验卖报的快乐，而且还
有免费的营销装备，太好啦”。

今天起，200余名小报童会
在威海的大街小巷售卖报纸啦。

咋卖报

先来听堂营销课

┬记者 许君丽 报道

本报7月7日讯 7日上
午，齐鲁晚报·今日威海第四
届暑期营销秀正式启动。为了
让孩子们在体验卖报艰辛的
同时，锻炼与人沟通的能力，
启动仪式上，本报专门邀请资
深营销人员于沧龙先生为小
报童上了堂营销课。

于先生首先为参加暑期
“营销秀”的同学们介绍了活
动设置的几个站点和注意事
项，并通过诸多案例指导小报
童们该如何用最有效的方式
售出手中的报纸。“卖报的时
候一定要有礼貌，脚踏实地才
能成功。”于先生说，虽然每期
卖报时间只有半个月，但小报
童们可不要怕苦怕累半途而
废，卖报期间，所有小报童需
要动脑筋研究卖报地点和策
略，还可以几个人一起组成团
队，并肩作战。

启动仪式结束后，小报童
现场领取印有统一Logo的服
装、遮阳帽、水杯和书包。8日
卖报首日，本报免费赠送30份
报纸给小报童，作为售报的启
动基金。希望小报童严格要求
自己，不怕艰难困苦，从小养
成自尊、自信、自强、自立的人
格品质，为今后成才打下坚实
的基础。

200余名报童今起上街售报
齐鲁晚报·今日威海第四届暑期营销秀正式启动

小报童现场提问问题。记者 王震 摄

7日上午，200余名小报童参加
了本报第四届暑期“营销秀”活动。

记者 王震 摄
启动仪式现场，小报童拿到精品T恤

衫、鸭舌帽、韩国水杯和单肩包。

记者 王震 摄

“张家四侠”，张泽君、张景涛、张景浩、张泽国(从右到左)兄弟姐妹四人齐上阵。 记者 王震 摄

“张家四侠”

强势来袭
┬记者 王帅 报道

本报7月7日讯 7日，“营销
秀”启动仪式上，又出现不少老面
孔，最引人注目的是“张家四侠”。
他们较去年长高了、成熟了，也带
着更多的自信。四个小家伙说：

“去年争了一个一等奖，今年目标
是争两个一等奖。”

“张家四侠”分别是张泽国、
张泽君、张景涛、张景浩，他们是
堂兄妹，自去年开始卖报。四个孩
子卖报很有自己的营销方法。他
们总是报纸售完才回家。

去年，他们平均每天卖报400
余份，每人每天约100份，烈日下，
他们每天坚持到下午两点卖完才
回家。他们对自己这个组合很有
信心。张泽君说，今年，他们希望
能夺得两个一等奖。
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