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纵横齐鲁汽车巡展聊城站圆满落幕

两天时间订出近 500 台车
本报聊城 7 月 7 日讯 (记者

张召旭) 7 日，由齐鲁晚报主
办的纵横齐鲁 2013 年明星车型
跨越山东大型巡展首站聊城站
圆满落下帷幕，据不完全统计，
两天时间里经销商斩获了不俗
的业绩，共订出近 500 台车。

“全新捷达 8 . 28 万元起”、
“厂家买断车型，导航版标致 207
5 . 98 万元”、“卡罗拉最高优惠 3
万元”、“经典版凯美瑞钜惠 3 . 4
万元”、“经典版狮跑现金优惠 3
万 元 、新 款 狮 跑 优 惠 1 . 5 万
元”……“虽然现在是市场淡季，
但各个 4S 店为了完成全年任务，
都押宝了这次汽车巡展，进行了
年中促销。”五州一汽丰田 4S 店
市场部经理马海燕说，通过车展，
他们更想给市民一个集中观看、
比较、选择和咨询的机会。

两天时间里，虽然天气十分
炎热，但是依然阻挡不住市民看
车的热情。“我是真心想买车，要
不然大热天的也不会过来，现在

买车要比去 4S 店便宜得多。”市
民赵先生说，相比天气的炎热，
车展上实惠的价格更让他心动。

6 日上午 10 点，一汽奔腾
4S 店就斩获了两枚订单，“我们
也没想到能这么快就把车卖出
去，主要是天气太热，说实话这
种天气室外搞车展我们信心并
不大，不过现在看来齐鲁车展的
影响力没得说。”奔腾 4S 店工作
人员表示。

本次汽车巡展，上海大众、
一汽-大众、东风日产、北京现
代、东风标致等每个主流汽车品
牌都派出了最受欢迎的两款车
型亮相，包括朗逸、朗行、迈腾、
捷达、天籁、骊威、胜达、昕锐、明
锐、凯美瑞、汉兰达等明星车型。
值得一提的是，济南润华凯迪拉
克和济南骐骥英菲尼迪还独家
助阵聊城站巡展。

经过主办方粗略统计，车展
两天时间里，车展吸引了观众近
万人次，共订出近 500 台车。

本报聊城 7 月 7 日讯(记者
张召旭 ) 本次汽车巡展上，

聊城北斗汽车销售有限公司专
门设置了二手车展区，吸引了众
多市民前来围观，而一些“低龄”
二手车颇为抢手。

6 日上午，在本报汽车巡展
现场，市民王先生相中了北斗汽
车销售有限公司二手车展区一
辆本田雅阁轿车。王先生说，现在
的二手车市场，远不像几年前，到
处充斥着老旧二手车。取而代之
的是一些车龄在 5 年左右的二手
私家车，由于车龄短、原车主本人
保养得当，因此，这类二手车从外
观上看基本保持 8 成新。“我相中
的这辆雅阁才跑了 6000 多公里，
基本上就是辆新车。”

市民李先生说，去二手车交

易市场买车，买回去以后一般自
己还要进行维修，还要花一部分
钱，可从 4S 店买二手车就不一
样了，买回去以后可以直接开，
基本不用再维修。

随着家庭收入的不断增长，
很多已经拥有汽车的家庭开始
进入换购阶段。而现在一批 20
多岁刚步入社会的年轻人也逐
渐成为二手车的主要消费群体。
他们思想超前，有较强的用车需
求，同时经济能力有限，所以外
观不错，保值率较高的车型很受
他们欢迎。

经过车企认证的二手车，不
仅具有良好的质量可靠性，而且
售后服务体系也和新车一样有

“保障”，因此相对新车较低的价
格本身对消费者的吸引力很大。

本报聊城 7 月 7 日讯(记者 凌
文秀) 近日，本报暑期营销秀报名
火爆，很多小朋友早已等不及想赶紧
体验一下卖报的感觉，有的准备好零
钱、规划好卖报路线，还有的更是设
定好 15 天的“作战计划”，早早报名
等待卖报日子的来历。

“一共 15 天，不能每天都冲刺，
但也不能一直非常懈怠，要想卖出好
成绩，需要有一个详细的计划。”一个
小报童根据去年的卖报经验，把这
15 天分化成几个阶段，有适应阶段、
有冲刺阶段。

2013 年暑期营销秀正在火爆报
名中，将于 19 日举行启动仪式并进
行培训。活动分两批进行，每期营销
周期为 15 天，每期招收小报童 100
人，共 200 名。参与活动的小报童每
人可免费获得 30 份齐鲁晚报(价值

15 元)作为启动资金。主办方为每名
小报童免费提供 T 恤衫、太阳帽和
雨伞等物品。30 份报纸卖完后，小报
童根据自己的能力再批发齐鲁晚报
销售，卖报收入归自己所有。

报童营销秀招募采取自愿报名
的方式，为保证参赛学生的人身安全
及信息真实，报名确认时需携带户口
本或复印件，同时还需确认参加此次
活动已征得了父母同意。

活动开始前，本报将聘请市场营
销专家对参赛报童进行专业培训。活
动结束后，根据报童卖报数量和其它
表现评出营销金、银、铜奖若干名，给
予获奖者丰厚奖金并颁发证书。同
时，还将设立“齐鲁晚报营销明星”若
干名。

报童营销秀招募活动已经开始，
报名需携带两张一寸彩色照片、个人

户口页复印件，符合条件的学生可致
电 本 报 报 名 咨 询 ，咨 询 电 话 ：
8277092。报名时间：周一至周四每天
8：30 至 18：00；周五 8：30 至 11：
00，周日 14：30 至 18：00。报名地址：
齐鲁晚报·今日聊城编辑部(兴华西
路古楼街道办事处 2 楼)。各县(市、
区)均开展报童营销秀活动，想参赛
的孩子可就近报名，报名时需携带两
张一寸彩色照片、个人户口页复印
件。

县域小报童报名电话：
东阿 15653172591；
临清 13969556678；
高唐 13963563996；
莘县 15964366000；
阳谷 13508926379；
茌平 13676386009；
冠县 13869545799。

存零钱、规划卖报路线、设定冲刺时间

小报童制定详细“作战计划”
本报 7 月 7 日讯 (记

者 凌文秀) “让孩子接
受下锻炼和考验。”近日，
一对母子来编辑部报名小
报童。这位母亲不光给自
己儿子报了名，还帮邻居
家一位小朋友一起报上。

“孩子去年就参加过
小报童活动，一开始很艰
难，面对陌生人总是很难
开口。在路上对着过往的
行人总是说不出一句话，
一连过去了 20 个人，孩子
抱着报纸才终于对着一
位路人说出了第一句话，
卖出了第一份报纸。”然
后，第二份、第三份……
报纸卖起来就越来越顺
利了。

“我觉得齐鲁晚报非

常好，很多市民喜欢看，也
好卖。”刘天琪边填表边说
道。他母亲则希望孩子通
过卖报好好历练自己，更
通过卖报学会经营一份

“ 小 事 业 ”，体 会 从 最 初
“创业”到一步步盈利、一
步步奋斗的过程。

刘天琪的母亲是实验
中学的一名教师，对儿子
要求非常严格。母亲希望
刘天琪能把 15 天的卖报
过程当成人生中的一场小
生意、一次小创业来精心
完成，每卖一份报纸都是
一场成功的小小“商业谈
判”。“儿子，展示你商业头
脑的机会来了。未来能不
能当老板，可以借卖报纸
的机会开发锻炼一下。”

“低龄”二手车成车展新宠

▲一位参展
市民坐到车内，
亲身感受一下。

炎热的天
气挡不住市民的
购车热情，众多
市民前来选购车
辆。

本报记者
李军 摄

本报聊城 7 月 7 日讯 (记者
张召旭) 7 日，本报主办的汽

车巡展圆满落幕，本次汽车巡展
本报同时启动了摄影大赛，目前
已经有不少摄影爱好者把照片
投至本报。经车展组委会研究决
定，摄影大赛投稿本周四截止。
想要拿现金大奖的参赛市民抓
紧选出您认为最好的照片投至
本报。

“你们摄影大赛什么时间截
稿，我去拍照片了，不过当天下

午就出差了，相机也没有带，看
看能不能晚两天把片子投过
去。”7 日下午，市民刘先生致电
本报车展组委会，希望车展摄影
大赛截稿日期延长几天。组委会
工作人员介绍，目前已有不少参
赛者投上了自己的照片，为了照
顾因事耽搁投照片的参赛者，组
委会决定将摄影大赛的截稿日
期定为本周四。

参赛者可以把自己认为最
完美的照片以电子邮件的方式

(邮箱为：zxqlwb@126 .com)传至
车展组委会，并留下自己的姓名
及联系方式。组委会将聘请专业
人士本着公平的原则挑选出最
好的照片进行评奖，评奖结束后
本报将把获奖的照片及名单予
以刊登，届时会通知获奖市民来
本报领取现金大奖。

本次比赛共设一等奖 1 名，
奖金 400 元；二等奖 2 名，奖金
2 0 0 元；三等奖 5 名，奖金 1 0 0

元。

车展摄影大赛投稿周四截止

母亲鼓励儿子展示自己的商业头脑

“把卖报纸当作创业来对待”

车展上选车的市民。 本报记者 李军 摄


	l07-PDF 版面

