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新车质量更有保障

二手车剐蹭损失小

“要想知道新手适合
买新车还是二手车，就要
先从两者的区别看。”泰
安嘉信二手车评估师王
兴兵介绍，买新车质量有
保证，风险比较小，在买
车后也能享受到优质的
售后服务。而且与二手车
比，新车则会让车主感到
有“面子”。

不过，对于刚拿到驾
照的车主，即使你考试的
时候考得再好，实际路况
中停车、倒车遇到的问题
也不会少。

王兴兵介绍，经常有
车主为爱车上一小块刮
蹭或小凹陷开到维修店，
不惜花大力气让车身复
原，花在车身上的保养费
用自然也高，因此买车最
好量力而行，如果经济上
承担不了，就退而求其
次。同时，新手开新车，难
免有磕磕碰碰的，光洁的
车身漆面上一道不起眼

的划痕准能让车主心疼
半天。“新车提回家就变
二手车，贬值和折旧也是
个大问题。”

新手由于对综合路况
掌握不熟，开车难免磕磕
碰碰，如果刚学出就买个
新车开，磕了碰了难免心
疼，影响心情，而且不但要
付修理费还得损失一笔不
小的车辆折旧费；一些人
若求助保险公司索赔，到
了第二年，由于有了出险
索赔记录，新车就无法享
受保险费7折的待遇。

而二手车则不同，对
于磕磕碰碰可能也没新
车那么心疼，更重要的是
车辆的折旧概率比新车
小得多，当驾驶技术成熟
后，再换个新车，开着也
舒心，无形中省去了一笔
不小的开支。

买同品牌“过渡车”

无形之中省不少钱

如果想好要买某品
牌车型的准车主，在暑期
这段价格战愈演愈烈的

时期，可以选择买个同品
牌的二手车过渡。首先，
二手车的折旧率相对较
低，你所需承担的风险较
小。比如你想买的新车原
价20万元，如果开上几个
月就转手，车价至少贬值
2万元；再加上购置税、保
险费，如果转让，损失起
码6万元起步。

但若是同一型号的旧
车，没有购置税，可能连保
险都是自带的，等你开上
几个月，过了过渡期再转
手，损失基本上在1万元左
右，风险相对较小。

此外，买同品牌的二
手车过渡，一来满足了你
对这款品牌车的需求；二
来通过一段时间的使用
你可以切身了解该车型，
也可以判断该车是否真
正满足了你的需求，不至
于等买了新车之后才发
现与预期需求不符，再来
削价卖车又买新车。

最后，王兴兵提醒，二
手车交易方便，新车提车
后还得缴纳购置税后才能
上牌、上路，二手车过户完
成后就可提车。（赵兴）

“本本族”驾驶经验不足，买新车剐蹭了太心疼

新手上路先拿二手车练练

练手车好卖不假，对于刚
刚从驾校“毕业”或者不太接
触驾驶的“本本族”来说，该怎
样挑最适合自己的车型呢？究
竟什么样的车，才最适合练
手？在嘉信二手车零售店，记
者采访了几位二手车专家，让
他们分别说说“练手车”最重
要的特性。

1：价格。新手上路，难免
擦擦碰碰。如果车子太贵，车
主肯定心疼。一般来说，“练手
车”的价格在4万~8万元为宜。

2：体积。“练手车”首选两
厢小车，一般车长不应超过4

米、车宽不应超过1 . 8米。因为
新手上路，车感尚不灵敏，尤
其是停车、过弯，成了新手的
事故高发动作。

3：年份。“练手车”不能太
新，也不能太旧。太新的车，万
一撞了肉痛。太旧的车，比较
容易出问题，新手往往无法处
理。因此，二手车商们推荐“练
手车”的年龄最好是在3年左
右。

4：油耗。对于新司机来
说，猛踩油门、飙车当然与他
们绝缘，经济实惠才应是关注
的首选。一般“练手车”的排量
不应超过1 . 5。就这方面而言，
日系车、韩系车相对更适合作
为“练手车”。

5：保值率。毕竟是“练手
车”，新手在过了磨合期后，一
般会换车，选择更喜欢的车
型。就这方面来讲，如果能挑
到一辆保值率高的车，也意味
着“练手”成本的降低。

6：保有量。“练手车”的市
场保有量，越大越好。因为车
型的保有量越大，它的维修、
保养成本就越低，也能给新手
的钱包减轻不少压力。（宗禾）

挑二手车

要学会“六看”

想卖二手车，不了解
市场行情不知如何定价？

工作繁忙，没时间去
拍卖中心做评估？

二手车市场上各类评
估中心鱼目混杂，漫天要
价？

由于车辆品牌、使用
年限、行驶公里数、车辆
本身的状况等都不同，每
辆二手车都有自己独特
的价值和价格。一辆二手
车是否值得购买？是否在
买二手车时不吃亏？一个
不懂二手车的人，肯定很
难知道。为了解决大家的
疑虑，从本期起，本报特
别邀请资深二手车鉴定
评估师为大家点评二手
车，让大家了解各个二手
车的真实情况。

轻松买卖二手车，一
个电话就搞定！只要您拨

打热线：18653881235/0538-
6052222，就可在家享受到
国家注册旧机动车鉴定评
估师等业内专家的专业评
估服务，帮您免去来回奔
波的烦恼。

如果您有二手车想要
出售，如果您想卖旧车换
新车，那您还在犹豫什么，
评估、检查、定价全程手续
免除手续服务费。只需打
通电话，报上详细的车辆
信息，包括品牌车型、上户
日期、行驶里程、车辆排量
等信息，就能轻松享受上
门服务。

此外，您还可以把车
辆信息附上实车照片发
送至395265892@qq.com，本
报记者将从中选取部分
热情读者，可以获得一个
相对准确的评估价格。

(赵兴)

皂专家上门评估

买卖二手车

一个电话搞定

◎本期帮主

张鹏——— 东
风日产泰安嘉信
二手车评估师。

2012年荣获
店优秀评估师。
对市场主流品牌
新旧车型的价格
非常熟悉，不仅
拥有丰富的专业
知识，而且有良
好的客户服务意
识，受到客户的
普遍好评。

专家上门评估二手车
的热线开通后，不少车主打
来电话，希望专业服务人员
能免费上门评估和检测。

7月9日下午，本报记

者跟随东风日产泰安嘉信
二手车零售店资深评估师
王兴兵，来到车主曹先生
住的小区，为他进行上门
服务。

你的旧车值多少钱
专家免费为您上门评估二手车

本周车主：曹先生
评估车辆：1 . 6L手动挡富康
排放标准：未达到国IV标准

评估师首先围着曹先生
的爱车转了几圈，查看车辆
外观和是否有明显划痕。车
身漆面完好，光泽分明，四
轮钢圈虽然有划损痕迹，但
是不影响正常行驶。

王兴兵一边查
看车况，一边估算
着车价残值，“2006

年车主购买这辆车
的时候，裸车价应
该在7万左右。二手
车市场一般‘四年
折一半’，从该车静
态及动态评测反映
出车主对该车的养
护相当不错，综合
新车市场价格及具
体的车况信息，最
终该车的评估价2 . 6

万左右。”

打开发动机舱后，评估
师通过铭牌了解车辆出厂
时间等信息，并指出车辆大
架号由于锈蚀，有些模糊不
清。在办理过户手续时，工
作人员会在显著位置进行
重新标注。

发动机线管布置整齐，各
部件连接紧密，保持原貌没有
拆修痕迹。内饰保养得非常干
净，仪表台指示及其它一切功
能操作正常。只看内饰的话，
基本算七成新。

上周三，本报与东风日产泰安嘉信二手车零售店联合推出专家上

门评估的栏目后，不断有车主和准备购买二手车的消费者拨通热线，

希望专家能给自己的二手车估个价或者为购买二手车提提意见。

在记者接到的几十电话中，将近一半是希望评估师能讲讲如何挑

选二手车，其中很大一部分是准备买人生第一辆车的“本本族”。就此，

记者联系嘉信二手车零售店资深二手车评估师，为“本本族”提供选

“过渡车”、“练手车”的意见。
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