
2013 年 7 月 10 日 星期三 编辑：焦守广 组版：郑文 B07
经济

今日聊城

6 月份聊城 CPI 同比上涨 2.4%
仍处于“负利率”时期，食品类涨价为主要“推手”

本报聊城 7 月 9 日讯(记者
张召旭) 细心的市民发现，

超市促销食品中有的藏有一些
即将过期的食品。9 日，记者走
访发现，这一想象在城区超市
较为普遍。

8 日，市民王先生在城区一
家超市买了几包促销的火腿
肠，这些火腿肠都是两包绑在
一起，第二包半价。当他回家拆
开胶带后发现，绑在下面的火
腿肠还有一个星期的时间就过
期了。“我买的时候就只是觉得
便宜，也没有往这方面想，幸好
还没有过期，要是过期我就直
接去找超市。”

记者了解到，早在 2007 年
11 月，国家工商总局就发布了
《规范食品索证索票制度和进
货台账制度的指导意见》，提出

“在超市卖场和社区食杂店销
售的即将到保质期的食品，须
在销售场所集中陈列并作出醒
目提示”。不过，由于此规定不
是强制性措施，只是指导性意
见，所以不少超市依旧采取降
价、捆绑等方式出售临界食品，
而且很少有公示。

本报聊城 7 月 9 日讯(记者
杨淑君) 记者从聊城市统计局
获悉，最新统计数字显示，今年 6
月份，聊城居民消费价格(CPI)指
数同比上涨 2 . 4%，虽仍处于“负
利率”时期，但比 5 月的 CPI 指数
上涨 0 . 5%。数字显示，主要是食
品类价格上涨拉动幅度较大，在
八大类消费品价格指数中，食品
类价格同比上涨 5 .9%。

统计数据显示，和去年同期
相比，蔬菜类价格继续上涨，并在
食品类中领跑，同比涨幅达到
28 . 1% ，干鲜瓜果、粮食、干豆类
及制品、肉禽及制品、调味品、水
产品等上涨幅度较大，分别为
19 . 6% 、5 . 4% 、4 . 1% 、3 . 5% 、
2 . 0% 、1 . 0% ，而蛋类同比下降
5 . 3%，环比下降 1 . 0%。这主要因
为随着气温上升，逐渐进入雨季，
一些叶类蔬菜不易储存，而因为
受除草剂等影响，黄瓜等蔬菜产
量降低，也导致菜类价格上涨幅

度较大，禽流感及漂猪等事件影
响减弱，居民食用肉类食品增多，
造成肉类及制品食品价格回升。

统计数据显示，6 月份八大
类商品“六升二降”，其中，食品类
价格同比上涨 5 . 9%，烟酒类价格
同比上涨 0 . 7%，家庭设备用品及
维修服务类上涨 4 . 7%，医疗保健
和 个 人 用 品 类 价 格 同 比 上 涨
2 . 7%，娱乐教育文化用品及服务
类上涨 4 . 4% ，居住类同比上涨
1 . 1%。而衣着类同比下降 3 . 8%，
交通和通信类下降 2 .1%。

此外，根据统计数字，食品等
十五类商品零售价格中，有十类
呈现上涨趋势，其中，家具类零售
价格涨幅最大，同比上涨 9 . 1%，
其次是食品类，同比上涨 5 . 8%，
文化办公用品、中西药品及医疗
保健用品零售价格分别同比上涨
5 . 2% 和 4 . 9%。而金银珠宝和交
通、通信用品降幅较大，分别为
5 .5% 和 5 .7%。

超市临界食品

还在“藏着”卖

本报聊城 7 月 9 日讯(记者
李军 通讯员 郑永祥) 9

日上午，东昌府区义务兵优待
金集中发放仪式举行，发放了
2011 年和 2012 年入伍的 1000

人左右义务兵的家庭优待金，
每人 8900 元，8 月 1 日将全部
发放到位。

对进藏服役的义务兵，年
优待金按现行标准增发 1 倍；
对到新疆、青海等艰苦地区服
役的义务兵，年优待金按现行
标准增发 50% ；大专以上毕业
生义务兵服现役期间，年优待
金按现行标准增发 20% ；义务
兵在部队服役期间获得荣誉称
号和立功的，凭部队团以上政
治机关通知书给予一次性优待
奖励：获得大军区以上(含大军
区)单位授予荣誉称号的增发优
待金 40% ；立一等功的增发优
待金 30% ；立二等功的增发优
待金 20% ；立三等功的增发优
待金 10% 。今年 8 月 1 日前，义
务兵家庭优待金将按照上级要
求和既定标准，全部足额发放
到位。

东昌府区优待金

8 月 1 日发放到位

本报聊城 7 月 9 日讯(记者
张召旭) 随着连日高温，汽车贴
膜行业也迎来了销售旺季。记者
走访了解到，近日许多私家车主
纷纷为爱车贴上隔热、防紫外线
的太阳膜，贴膜生意比平时增长
了约 3 成左右。

7 月 9 日，记者在聊城多家汽
车装饰店了解到，进入 7 月份以
来，每天都有很多车主前来为自
己的爱车贴膜。振兴路一家汽车
美容店店主刘先生说，最近一段

时间持续高温，来给汽车贴隔热
膜的车主越来越多，“基本上都是
私家车主来给自己的车贴膜，最
多的时候一天能贴七八辆车。”刘
先生说，一般私家车主来贴膜时，
大都会选择 1000 元左右的隔热
膜，贴上隔热膜后可以防止司机
在开车时晒伤皮肤，而且还可以
降低车内温度。

在兴华路一家汽车装饰店，
有不少私家车主前来给爱车贴太
阳膜，甚至出现了排队的现象。

“我的车是今年刚买的，买车时没
有贴隔热膜，现在天气越来越热，
所以就过来贴个太阳膜，好防
晒。”私家车主孙女士说。装饰店
店主赵先生说，天一热起来，来贴
膜的车就多了，多的时候师傅都
忙不过来。最近一段时间，前来贴
膜的车主比平时多了 3 成左右。

便宜点的车膜一般只能降低
光线强度，有一定的隔热作用，但
容易起泡和褪色，使用期很短；
1000 至 2000 元之间的车膜大多

具有较好的隔热、防紫外线、反光
和防爆作用，一般可用 3 至 5 年，
一般家用轿车会选择这个档次的
车膜；中高档车膜的价格在 3000
至 5000 元之间，隔热、防紫外线、
防爆裂效果更出色，且透光性更
好，可使用 6 年以上，一般中高级
轿车多选用这类车膜；价格在
6000 元以上的车膜则属于高档车
膜，它们的防爆效果更出色，有的
甚至经得起硬物的打击，这些车
膜自然成为豪华车主的首选。

连日高温催热汽车贴膜生意
私家车主排队给爱车贴膜，汽车装饰店生意长 3 成

本报聊城 7 月 9 日讯(记者
杨淑君) 每年的六七月份，都是
空调销售、安装旺季，可因为空调
安装工有活干的时候也就几个
月，收入不稳定，再加上户外工作
危险系数大，有的卖场一天卖三
四百台空调，安装工还不到十个。

9 日，记者走访城区的家电卖
场发现，最近气温较高，空调销售
情况非常火爆。在城区一家大型
商场的空调专卖区，每个品牌都
有十多位顾客咨询。一楼收银台
还有十多位市民排队交钱。收银

员说，周末排队买空调的更多。
在东昌路上一家家电卖场，有

一位刚买了空调的市民缠着销售
人员说，他家里有老人孩子，热得
受不了，希望能尽快给安装。“安装
工人不够用”，销售员李女士说，最
近卖场一天能卖出三四百台空调，
可是安装工人只有十多个，6 月份
卖出的空调，现在都还没安装。

家在莘县的马师傅从事空调
安装已有八年。他说，自从六月下
旬到现在，他每天早上五点出门，
到晚上八九点钟才收工。最近客

户追得紧，他临时找了个小徒弟
帮忙，有时候一天跑五六个地方，
最多时一天安装了 16 台空调，安
装费也提高了不少。

一家制冷电器专卖的张经理
说，刚入夏他给客户承诺 48 小时
内上门安装，可是今年空调安装
工更难找，只能承诺尽快上门安
装。因为空调安装难，“空调即买
即安装”甚至成了促销手段。另一
家电卖场的刘经理说，空调安装
工流动性大，到空调安装旺季就
得重新招一批。“市场上的熟练安

装工越来越难找”，他说，实在没
办法，卖场只能找了几个稍微有
经验的小工当徒弟，让几位熟练
师傅带着出去干活。

记者了解到，每年只有六到
八月左右需要的空调安装工较
多，其他时间，工人都比较闲，所
以收入极其不稳定，而从学徒到
成为一名合格的空调安装工至少
需要两年时间，安装空调又是户
外工作，危险系数大，又极少有商
家会给安装工买保险，所以年轻
人大都不会选择这个行业。

收入不稳定、安全难保障

空调销售旺季安装工“稀缺”
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