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在丰收的麦田上播撒“新的希望”
德城区农村信用社传递“金融助三夏”正能量

德州市各产险公司2013年6月私家车理赔效率指标
山东保监局依据山东车险平台数据信息，提取德州市各财险公司的私家车理赔效率指标，现公示如下：

说明：1 .理赔效率指标每季度公示一次。指标主要分为“5000元及以下案均结案周期”、“5000元以上案均结案周期”、“件数结案率”三个与消费者利益

直接相关的指标。2 .“结案周期”为从出险时间到业务结案的平均周期，单位为“天”。未包含赔款支付时间，与客户实际收到赔款时间可可能略有差异。

交 强 险 商 业 险

公司名称 5000元以下结案周期 5000元以上结案周期 件数结案率 5000元以下结案周期 5000元以上结案周期 件数结案率

安邦保险 3 . 59 51 . 50 78 . 00% 1 . 87 21 . 17 92 . 13%

信达财险 3 . 77 -- 95 . 65% 0 . 54 9 . 67 100 . 00%

国寿财 5 . 30 39 . 53 92 . 24% 2 . 70 22 . 93 97 . 66%

中华联合 5 . 87 46 . 28 86 . 21% 3 . 16 33 . 19 79 . 90%

人保财险 6 . 90 63 . 19 92 . 22% 3 . 51 22 . 59 96 . 27%

阳光保险 6 . 96 83 . 15 86 . 02% 2 . 83 33 . 93 95 . 89%

太保财险 7 . 05 54 . 02 93 . 67% 2 . 33 28 . 03 97 . 67%

天安保险 7 . 13 56 . 58 90 . 31% 3 . 09 29 . 62 96 . 48%

天平保险 8 . 71 53 . 28 90 . 38% 4 . 74 54 . 24 96 . 34%

英大泰和 8 . 72 43 . 00 91 . 67% 3 . 77 23 . 63 94 . 51%

大地保险 9 . 07 79 . 15 89 . 65% 4 . 10 33 . 72 96 . 41%

华安保险 9 . 13 27 . 50 77 . 01% 5 . 02 22 . 23 89 . 68%

渤海保险 10 . 62 81 . 69 97 . 95% 6 . 38 45 . 74 98 . 32%

永安保险 12 . 15 65 . 67 90 . 62% 6 . 63 39 . 71 93 . 63%

平安保险 14 . 93 72 . 21 88 . 41% 7 . 00 38 . 03 95 . 09%

太平保险 20 . 79 86 . 65 87 . 55% 15 . 98 47 . 54 92 . 96%

“多亏了农村信用社这8万元贷
款的支持,我购买化肥、农药、种子都
不用愁了！今年我种的300亩地又能
增加收入了！”赵虎镇车庄村陈书仁
乐呵呵地说。当前，正值“三夏”生产关
键时期，截至目前，该联社支持购买购
置农机具设备及化肥农资等已累计投
入4500万元，使452户农民受益。

金融传递“三夏资金需求”正能量

该联社及时组织信贷人员进村
入户，深入田间地头、农机销售等部
门调查摸底，准确掌握“三夏”生产
和农民资金需求动向 ,做好尽职调
查等相关工作，以确保满足农民“三
夏”期间购买良种、化肥、农用物资、
大型农用机械的资金需求。深入开展

“金融知识万里行”活动，“送信息、送

科技、送贷款”三送下乡的宣传力度，
期间发放宣传折页2400余张，向农户
提供农业信息、科技知识、农资快讯
等“套餐”服务。

金融传递“三夏阳光信贷”正能量

该联社本着“特事特办”原则，力
求“手续最简、速度最快”地把支农资
金送到农户手中，对购买夏收农机具
优先，购买良种薄膜优先、购买化肥、
种子、农药等农业物资优先。开展上门
服务，对因农忙脱不开身的农户，充分
发挥“背包银行”精神，组织信贷人员深
入农村、街道、农户、田间地头上门为符
合条件的农户发放贷款，提供“零距
离”服务，大力支持农民购买收割机、
拖拉机、微耕机、脱粒机等大小各种
农机具，帮助农户解决实际问题。

金融传递“三夏优质服务”正能量

该联社支持三夏生产，促进农村
经济产业化多元化发展，支持地方大
棚蔬菜、大棚西瓜种植的特色农业，
支持农业种、养殖发展，支持农产品
深加工的资金需求，全方位地做好支
农工作。并提前备足10元以下零币，
为19个农民自助服务终端服务点投
放小面额零币57万多元，重点满足从
事夏粮生产、收购、销售的农户和企
业的信贷资金需求，开展电子银行交
易免费专项营销活动，并依托社区金
融便利店、布设农金通、ATM、POS机
具，全面做好现金供应、小额存取款、
转账等工作，为“三夏”生产提供零费
用、多方位、多渠道的便捷服务。

(付小剑 刘玉磊 孙海敏)

“现在用电脑、手机上
网买东西太方便啦，我是个
网购迷，过去网上买东西不
是担心资金安全，就是感觉
手续太繁琐，如今有了‘工
银e支付’就一切OK啦，有
时候网店搞限时促销，U盾
又没带在身边，用‘工银e支
付’全妥了！”尝到了“工银e

支付”业务甜头的王女士深
有感触地说。

据了解，“工银e支付”
是工行德州分行大力推广
的一种新型网上便捷支付
服务，凡持有工商银行账户
且在该行柜面办理业务时
预留过手机号码的个人客
户，均可在线自助开通使用

“工银e支付”服务，无须申

领U盾，也无需安装控件驱
动程序，客户可在门户网站
(www.icbc.com.cn)或个人网
上银行中自助开通，通过

“手机号码+银行账号后6位
(或4位数字账号别名)+动态
密码”的方式进行身份验证，
完成小额电子支付交易。

“为了帮助客户识别假
冒的支付页面，我们在开通
环节特意设置了客户自助
预留验证信息的步骤，以
保证客户安全交易。同时，

‘工银e支付’还提供账户
别名、预留信息调整、自助
调整交易限 额 等 特 色 功
能，有效保障了客户的资
金安全。”工行德州分行相
关负责人介绍。 (宋开峰)

工行德州分行

“工银e支付”受追捧

近日，庆云联社借助省
联社电子银行专项营销活
动的有利时机，充分利用网
点LED显示屏，全天候滚
动播出“电子银行跨行转
账全免费”的宣传标语，吸
引广大客户“眼球”。同时，
该社进村庄、入社区、走企

业，全面地为客户答疑解
惑，手把手传授电子银行使
用流程及技巧。数据显示，
自活动开展以来，电子银
行产品的“黄金客户”迅
速增长，电子银行产品的
推广使用工作进入了更深
地发展层次。 (吴恩峰)

庆云联社多渠道宣传电子银行

近日，庆云联社在全辖
范围内开展了以“山东农信
特色服务月”为主题的集中
宣传活动。该社从丰富宣传
内容做“文章”，着力向客户
普及农信社泰山如意卡、小
额农户贷款、大小额汇兑等
传统业务品种，同时还积极

向客户宣传农信社网上银
行、手机银行、仓单抵押贷
款等新业务品种，重点突出
农信社业务经营的厚度与
广度，通过宣传，有效地增
进了客户对农村信用社企
业品牌和金融服务的认知
与信赖。 (王新波)

庆云联社金融知识宣传活动“忙”

2013年7月10日，临邑联社采取
视频方式对全县359名干部职工进
行了预防职务犯罪培训。该联社邀
请了县检察院预防科刘宪升科长进
行授课，此次培训采取理论与实际
相结合方式进行。通过分析、观看近
年来各类职务犯罪典型案例，深刻
阐述了贪欲之害，进一步敲响了拒
腐防变的警钟，引导全体干部员工
正确对待权力、名利、欲望，珍惜政
治生命、稳定工作、幸福生活、家庭
亲情和荣誉名声，立足岗位，全心尽
职做好本职工作。 (王丽 于观峰)

临邑联社

反腐倡廉常抓不懈

今年以来，平原县农村信用社
在支持中小企业中，加强了对企业
的调研交流、考察筛选力度，全面
了解和掌握企业的发展运行情况，
筛选重点扶持对象，使企业贷款更
具有科学性和保险性。今年上半
年，他们共向全县 1 7家高科技含
量、高附加值、高市场占有率和低
能耗的中小企业发放贷款6360万
元，贷款数量和贷款质量都比去年
同期有很大提高，从而有效促进了
中小企业的健康发展。

(高玉才 于华)

平原联社

上半年放贷6360万元

“多亏信用社贷给这5万元钱，
钱能周转开，日子越过越红火了。”
庆云县徐园子乡的村民王先生喜
上眉梢。今年以来，庆云联社抓住

“两区同建”的时机，紧紧围绕县总
体规划和部署，不断创新经营理
念，通过不断调整贷款投放，以专
业市场的法人信贷业务为先导，辅
之以公职人员消费贷款、汽车消费
贷款等农信优质产品为抓手，增强
全面金融服务能力，促进提升广大
社区成员的生活品质。

(胡晓雪)

庆云联社

推进“两区同建”工作

近年来，庆云联社不断
加大支持农业产业结构调
整力度，积极探索支农、富
农的新途径、新方法，访农
户，谈农事，了解农户致富
想法，解决特色种养殖农户
实际资金需求，在帮助农户
择地选址、优化种养工艺等

方面提供了一系列关于发
展特色化种植和规模化养
殖的支持。截至目前，该社
已累计发放扶持特色产业
贷款4000余万元，对辖区内
蔬菜大棚、特色种植、规模
养殖等农户信贷支持面达
到100%。 (孟维胜)

庆云联社大力扶持特色种养殖产业
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