
由于美联储主席伯南克“唱
反调”发表了支持QE3的言论，令
近期市场对于美联储提前放缓
QE步伐预期的氛围烟消云散，也
让金价近日逐渐回暖。上周国际
金价累计上涨4 . 8%，创下2011年10

月以来的最大单周涨幅。
随着金价反弹，国内各大百

货及珠宝店的金价也一路上涨。7

月8日时千足金饰品金价还处在
年内最低价325元/克左右，次日
就开始接连上涨，到昨日则已涨
至340元/克左右，上涨幅度达15元
/克。不过信息时报记者上周末走
访广州各大商场时发现，此番金
价上涨市场反应较为平淡。多家
百货珠宝专柜工作人员多表示，
从上周四下午开始来卖场的消费
者确实开始逐渐增多，但是跟今
年4月中旬相比还是有很大距离。

“黄金价格突然升上来，有些消费
者来这里就是咨询一下，很多人
都还抱着等自己手头上的那些涨
上去再说的心理”。

中国大妈们还在观望，那么

这次究竟是抄底还是围观呢？在
近日于广州举行的金银智慧贵
金属行业商学院成立仪式上，国
家贵金属产业委员会主任、前中
国黄金协会专职副会长侯惠民
接受信息时报记者采访时表示，
黄金价格这次下跌是因为美联
储以前一直采用宽松的货币政
策，但这种情况不会太久，现在
黄金的价格已经差不多跌到了
底端，相信黄金价格不会跌破
1200美元/盎司。

侯惠民表示，他看好金价主
要有三方面原因：一是美元与金
价走势总是呈反相关，美元坚挺
黄金才会跌价，但目前来看美国
经济变化不是很大，美元还会贬
值，因此金价不会跌很久。

其次，黄金资源已经越来越
少了。据美国金田公司统计，全球
黄金储量应该在25万吨左右，现
在已挖出来将近15万吨，未挖的
只有10万吨左右。全球黄金每年
产量是2400吨左右，中国产金连
续多年成为世界第一，但也还比
不上十几年前的南非，说明黄金
产量已经在下降。

第三、黄金的生产成本仍在
增加，黄金以前的生产成本才每
盎司5美元，现在成本已经达到了
每盎司900美元，金价再跌下去就
会再次倒逼产量减少。因此侯惠
民认为，黄金后市上升趋势明显，
到2016年有可能突破历史高点，
也即每盎司1920美元。

据《信息时报》
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泰安市商业银行“金紫薇”理财产品

产品类型 起点金额 期限 预期年化收益率 销售期 备注

保本浮动收益型
个人客户：5万元

机构客户：10万元
61天 4.90% 2013年7月16日—2013年7月23日 限量发售，时间优先，先买先得

保本浮动收益型
个人客户：5万元

机构客户：10万元
86天 4.70% 2013年7月23日—2013年7月29日 限量发售，时间优先，先买先得

保本浮动收益型
个人客户：5万元

机构客户：10万元
36天 4.60% 2013年7月23日—2013年7月29日 限量发售，时间优先，先买先得

注：所有配置产品要素以最终所签订协议为准。理财非存款、产品有风险、投资须谨慎。详询：泰安市商业银行客服电电话96588

了解更多理财信息扫描二维码或搜索公共账号tashlc

银行理财产品收益率重回5%
优先配置中长期理财产品，首选保本收益

本报泰安7月15日讯 (记者
赵兴超) 进入7月份，银行度过半
年考核节点，前段时间“钱荒”也
在央行救助、银行自救的情况下
缓和，7月初银行理财产品收益率
逐渐向较低正常收益水平回归。
理财师建议市民，下半年投资优
先选择中长期产品，特别注重固
定收益产品。

“这几天一些银行理财产品
的收益率好像不太好，跟之前差
别有点大啊。”15日，市民李女士在
银行选购理财产品，走了几家银
行，都没买到称心如意的。李女士
说，上个月她买的两款理财产品，
每款买了10万元，期限半年，预期

年化收益率能到5 . 2%。而这个月李
女士跑了四五家国有银行和商业
银行，几乎找不到5 . 2%以上的产
品，“有的产品倒是能到5%以上，
但是门槛很高得50万以上，有的门
槛低但是又不保本，适合普通老
百姓的开始减少了。”同样在一家
国有银行购买理财产品的牛先生
感慨道。

15日，记者从泰城多家国有与
商业银行了解到，进入七月份在
售和预售的大部分理财产品，预
期最高年化收益率几乎都在4 . 8%

以下。像六月份普遍超过5%的高
收益产品，几乎都已经下架停售。
交通银行7月12日发行的一款42天

期产品，预期收益率只有3 . 7%。邮
储银行一款182天的理财产品，尽
管期限较长，但预期收益率也只
有4 . 4%，还有0 . 05%的产品保管费，
属于非保本浮动收益型理财产
品。相比而言，有部分商业银行7月
份新发理财产品，还保持着较高
的收益。如兴业银行一款90天理财
产品，预期年化收益率5 . 2%，泰安
市商业银行一款36天理财产品，门
槛为5万元，预期年化收益率也达
到5 . 2%，而且属于保本产品。

对于目前新发理财产品收益
率呈现较低趋势的原因，泰城一
家银行理财经理表示，主要影响
因素有几个。一是6月份作为上半

年节点，银行考核存款量，所以提
高产品收益吸引市民购买。二是
前段时间资金紧张，也需要用理
财产品吸纳资金。记者从理财师
处了解到，目前市民购买理财产
品，最好以中长期保本型为主，债
券类、银行间票据属于风险偏小
的产品种类可以多考虑，与黄金、
房产等相关挂钩的产品风险仍偏
大。据普益财富数据统计，7月第二
周人民币债券和货币市场类理财
产品发行数为213款，较上期报告
减少 1 9 款，平均预期收益率为
4 . 49%，较上期报告下滑23个基点。
另外，所有理财产品都有风险，购
买一定要慎重。

不按时服务暂停营业“挡路”

徐女士告诉导报记者，她家
的电费必须到邮储银行交费，但
由于白天上班，基本上没法交。正
好单位附近有家邮储银行网点，
因此徐女士准备耽误几分钟把电
费交上。然而当她“踩点”去邮储
银行交电费时，却被窗口上的“暂
停营业”挡了回去。

按照徐女士的说法，当她在
窗口准备办理业务的时候，直接
被工作人员“踢”到另外一个窗
口，随后该工作人员将“暂停营
业”牌子放到窗口前。

“当时我前面已经有数人在
等着办理业务，但在柜台窗口，所
有人都等着。”徐女士说，她透过
柜台前的玻璃看到营业员正在做
着营业前的准备工作。“一共6个
人在里面，2个穿便装的，4个穿工
装的，就在那儿嘻嘻哈哈地准备
着开业前的工作。”

徐女士告诉导报记者，由于
等候时间太长，一位前来办理业
务的储户有些着急，询问何时能
办理业务，工作人员只是表示稍
等一会儿，但并没有给出确切的
时间。“这一等就是半个小时，直

到9点半才开始办理业务。”

营业时间确有延时

真的如徐女士所说营业时间
延后吗？对此导报记者进行了实
地调查。

5日早上8点55分，导报记者赶
到徐女士所说的那家邮储银行网
点，门口的牌子上写着，储蓄营业时
间为9点到下午5点。8点57分，导报
记者进入营业网点，大厅里已经有2

位老人等待办理业务，而柜台前一
共2个窗口，都被“暂停营业”的牌子
所阻拦。导报记者透过玻璃看到，营
业室内4名工作人员围坐在桌子旁，
边说笑边进行着开业前的准备。

9点02分，“暂停营业”的牌子
仍挡在窗口前，一位前来办理业
务的老太太来来回回地在柜台和
等候椅之间走了数次。由于该网
点并没有排队机，9点05分，随着
前来办理业务的人越来越多，担
心自己第一的位置被别人抢走，
老太太直接站在了柜台前等候。

对于站在柜台前的老太太，
营业员抬头看了一眼，依旧边说
笑边进行营业准备。而另外一个
坐在等候椅上的老人有点不耐
烦，不时地看着手表。

就这样，老太太在站了十几
分钟后，9点15分，其中一个窗口
上的“暂停营业”的牌子被拿走，
开始对储户办理相关业务，而另
外一个窗口上“暂停营业”的牌子
依旧挡着储户办理业务的渠道。

在其他银行纷纷延长营业时
间，争取更多的储户时，邮储银行
却延时营业，缩短服务时间，是否
应该引起足够的重视呢？

据《经济导报》

济南邮储银行网点

被曝服务时间缩水

“门口的牌子上明确写

着早上9点营业，可直到9点

半才开始办理业务，自己的

规定都不执行，这是什么服

务？”日前，经济导报记者接

到济南市民徐女士的投诉，

称她在邮储银行办理业务

时，遭遇服务时间缩水。

金价创近两年最大单周涨幅

储蓄国债五、六期在泰城火爆发售
7月10日，2013年第五、六期

储蓄国债(电子式)面向社会公开
发售。持续到7月19日。此次储蓄
国债遵循“省内额度共享，先到
先得，售完为止”的原则，想要购
买国债的投资者可到泰安承销
银行柜台或通过网上银行购买。

据介绍，本次两期储蓄国债
均为固定利率、固定期限品种，
全国最大发行总额为4 0 0亿元。
其中：第五期期限为3年，票面利
率为 5 . 0 0 %，最大发行额 2 4 0亿

元；第六期期限5年，票面利率为
5 . 4 1%，最大发行额为160亿元。
两期国债发行期间为2013年7月
10日至7月19日，2013年7月10日
起息，按年付息，每年7月10日支
付利息。

如果泰安投资者想购买五、
六期储蓄国债，可到泰安工商银
行、农业银行、中国银行、建设银
行、交通银行、邮储银行、兴业银
行网点柜台购买。其中泰安工商
银行、农业银行、中国银行、建设

银行、交通银行还通过网上银行
代销，民众可上网购买。

据统计，泰安储蓄国债发行
首日销售8854万元，其中：三年
期5026万元，五年期3827万元。泰
安现百万大单，泰安中行现单笔
2 0 0万元大单，泰安建行现单笔
100万元大单。国债作为低风险、
低门槛的“金边债券”，吸引了大
批稳健型投资者。
(通讯员 田丽 肖培连 张艳)
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