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齐鲁楼市·市场

恒大雅苑
均价７５００元/メ
面积９０－１４３メ

绿地中心
均价220００元/メ
面积200－2000メ

鲁能领秀城
均价８４００—98００元/メ
面积86－１58メ

华润·中央公园
均价8５００元/メ起
面积９０－１65メ

华强广场
公寓：４０—６０メ

价格１３０００元/メ起

写字楼：112－2000メ

价格16000元/メ

丰奥华府
均价10000元/メ
面积168－309メ

丁豪广场
10万顶20万
23－50メ超市外铺

舜奥华府
均价90００元/メ
面积10９－３00メ

恒大城
均价69００元/メ
面积10０－１70メ

祥泰新河湾
均价69００元/メ
面积83－１2３メ

龙腾国际花园
价格待定
面积94－１86メ

重汽翡翠外滩
均价85００元/メ
面积113－１70メ

保利华庭
均价现场咨询
面积70－１40メ

世茂国际广场
均价210００元/メ
面积7０メ以上
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和信城市广场
均价200００元/メ
商铺80－880メ

舜兴东方
均价100００元/メ起
住宅130－200メ

百替御园华府
2万顶5万
高层107－188メ
洋房295－315メ

万科携手龙腾布局槐荫
随着济南城市发展战略的

实施与完善，济南西部也迎来了
大开发，大发展的良好机遇，西
客站的通车、十艺节的举办为西
部新城注入强劲活力，二环西高
架桥即将建成通车，二环西路及
张庄路均规划有BRT快速公交，
再加上前不久刚刚进行了环评
公示的轨道交通R2号线将槐荫
区与其他主城区串联起来，槐荫
区的立体交通网将更加完善和
便利。西部片区的规划以及蒸蒸
日上的西部新城带动了该区域
房地产市场的发展，本土及外来
品牌地产企业大多将目光投向
炙手可热的西部区域。

中国房地产行业持续领跑
者——— 万科集团，于2012年成立
济南万科房地产开发有限公司，
正式进入济南开发经营以来，

“根植济南，全面融入济南经济
发展与城市建设，为济南的城市
发展添砖加瓦”一直是万科努力
的目标，在这一目标的指引下，
万科积极投入到提升济南城市
形象和完善城市功能的建设中，
此次携手龙腾地产布局槐荫，万

科将引进其成熟的产品研发体
系，先进务实的科学管理理念，
强大的品牌号召力以及诸多的
成功操盘经验，定会在济南西部
新城崛起大环境下，为槐荫区建
设锦上添花！

山东龙腾房地产开发有限
公司是济南本土的新兴房企，其

“专注品质，用心建筑”的开发理

念，在短短的几年中获得了市场
的高度好评，其开发的龙腾国际
花园项目近期也将盛大开盘，无
论是产品研发、工程施工、景观
设计还是物业管理，龙腾地产均
选择相关行业内的带头企业合
作，各自发挥其专业特长，确保
为泉城百姓建设高质量、高品质
的好房子。

也正是因为龙腾地产的务
实、重责、高效、真诚，促成了万
科与龙腾地产的合作，相信济南
万科携手山东龙腾进入济南槐
荫区之后，将会更好的服务槐
荫，奉献槐荫。我们期待济南万
科与龙腾地产的强强联合，为槐
荫区房地产市场开启辉煌的新
篇章！ (楼市记者）

近日，济南万科房地

产开发有限公司与山东龙

腾房地产开发有限公司，

就房地产“项目开发管

理、产品设计、资金利

用”等方面举行了隆重的

全面战略框架合作签约仪

式。此次合作签约，也标

志着全球最大的住宅开发

企业——— 万科，即将进驻

济南槐荫区。

据济南住宅与房地产信息网数据统计，上周(7

月8日～7月14日)，济南楼市共成交商品房为1285

套，与前一周(7月1日～7月7日)的1395套相比减少
110套，下跌7 . 9%。其中，住宅共成交1010套，环比下
降14 . 0%，日均成交144套，成交量仍呈现下降趋势。
但是，公寓、办公、车库等成交量相比上周均有增
长。本周的市场表现平平，再一次说明济南楼市依
旧受“传统淡季”的影响，略显疲软。

单盘“独角戏”唱响

7月第二周无新项目入市，只有一个项目加推房
源。7月13日，丁豪广场商业首次开盘，共推出389套房
源，约3万平米，商铺主力面积区间23-50平米左右。项
目从6月22日开始认筹，当日成交98套；成交均价4万元
/平米。活动当天，丁豪广场认筹10万抵20万，一次性89

折，按揭93折，不到两个小时，销售达三个亿。

楼市活动依旧精彩

尽管上周市场表现平平，但是仍不乏一些企业
积极备战，以各种活动争夺市场，以备楼市旺季的
到来。7月12日，三庆·青年城与中国银行联合举办
投资理财说明会，邀约济南投资界人士探讨投资之
道。7月13日，碧桂园·十里金滩五星级示范区迎来
盛大开放，认筹同步火爆开启。总体来说，7月第二
周的楼市市场形势仍不容乐观，后期走势如何，能
否轻松走出“传统淡季”的影响，还需密切关注后半
个月的楼市动态。 (楼市记者 刘亚伟)

传统淡季来袭
楼市表现平平楼市下半场冷淡开局

七月楼市减速下行

回看7月前半个月的市场推盘及
成交情况，不难发现楼市进入7月开
始减速下行。据世联怡高周报显
示，6月最后一周(6月24日——— 6月30

日)有祥泰新河湾、保利华庭、舜兴

东方、华润中央公园、绿地爱丽舍
公馆、中建凤栖第等楼盘举行推盘
活动。然而到7月首周，仅有两楼盘
有推盘活动，7月6日鲁邦奥林逸城
推出6号楼两梯两户136平米和13号
楼两梯四户93平米的房源，现场到
访客户80余组，认筹65组；银丰联
荷广场商业项目于7月6日首次开盘
推出460套房源，面积区间8—20平
米，当日成交 2 2 7 套，成交均价
25000元/平米。7月第二周，仅有丁
豪广场一个项目有开盘，据了解，
项目当天推出房源389套，开盘成交
98套，成交均价4万/平米，楼市推
盘活动明显减少。

购房理性逐渐回归

“今年4月份开始，很多同事见
房价上涨，着急出手买房，自己本
还没做好准备，但也开始焦虑购房
的事情。”历下区一家网络公司的

职员小袁如是说。据了解，小袁工
作三年，准备明年结婚，但至于购
房的事情，之前打算看好即买，而
开年来房价一直高调上扬的态势让
小袁坐不住了，在周边朋友同事的
劝说下，小袁开始关注楼市。市中
心的房价之高，让他望而却步，看
房也逐渐从周边往外延伸。“对于
买房的事情，我还是觉得要买到自
己满意的，不能看着房价上涨就急
于出手。”小袁表示会继续关注周
边的新楼盘，期待遇到合适的房
子，合理的价格。据记者了解，像
小袁这样观望楼市的购房者逐渐增
多，他们希望下半年的楼市多一些
理性，更加贴近百姓的承受范围。

记者走访东部几大售楼处也发
现，目前开发商房源供应较于前期
有明显下降，“一期、二期房源已
经全部售罄，三期房源也所剩不
多，预计９月份开始推广商业部分，
绿地国际花都置业顾问告诉记者。

(楼市记者 葛未斌)

相比6月多家楼盘密集推

盘，成交火热的态势，7月市场

开始走淡，成交量连续两周出

现环比下滑趋势，同时购房者

也渐渐从恐慌楼市价格飞涨的

心理中走出，开始理性思考，

从自身实际情况出发选择真正

合适自己的房源。
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