
去年得第二
今年要冲第一

经过第一天的卖报，很多小报
童感觉意犹未尽，20份报纸似乎不
过瘾，第二天预订的报纸中，有很
多小报童预订报纸份数翻番。

今年11岁的陈修诚来自市中
区沙河子小学，开学上六年级。在
去年的营销秀活动中，他取得了第
二名的好成绩。今年，陈修诚希望
能通过自己的努力拿到第一名，得
到奖金就能实现一个心愿，所以，
今年，他显得更加卖力。“去年卖
过，知道哪里报纸好卖，所以我就
直奔目的地了。”26日早晨，陈修诚
先是领取了40份报纸，到新华市场
转了一圈后很快就卖完了。得知报
社里当天报纸有预留，他又领取了
60份报纸。陈修诚骑着妈妈的电动
车，带着报纸，接着到八大批发城
三楼卖掉一部分，随后又到龙头市
场、吉品街，终于，在下午两点多的
时候，陈修诚卖完了100份报纸。

“回到家，简单吃点东西，就休息
了。他从下午三点一觉睡到六点多，
可把他累坏了！”陈修诚的父亲陈学
伟笑着告诉记者，今年儿子很能吃
苦，这么热的天他能一个人卖完100
份报纸真不容易。本报记者 杨霄

报报童童和和乱乱花花钱钱说说拜拜拜拜
卖报所得精打细算不挥霍

本报枣庄7月28日讯（记者
杨霄） 卖了两天报纸，小

报童们都或多或少有了卖报
所得，个个精打细算，“血汗
钱”买块雪糕都舍不得。

26日是卖报的第二天，天
气虽然不像第一天那么热，但
也是对小报童们的“烤”验。张
王翘楚今年是第三次参加营
销秀，像很多“老手”一样，卖
出报纸很顺利，而且即使被拒

绝，也会有意外的收获。这一
次，她和一位新手陈亦文结伴
卖报。26日上午，领完分好的
报纸后，已经接近8点，按照原
定计划到解放路选定的路段
去卖报。在解放路路西卖报比
较顺利，两人分开行动，一个
沿街商铺都不放过。一商铺店
员告诉张王翘楚昨天已经买
过了，张王翘楚随即说道：“报
纸今天的内容和昨天的不一

样，比昨天的好看。”店员被她
逗乐了，随即又买了一份报
纸。两个小报童卖累了渴了就
喝点白开水，虽然报纸已经
卖出很多份，她们并没有要
用卖报所得买冷饮。

但是到路东时，已经有人
抢先一步“占领市场”。于是两
人当即决定到光明路客运换
乘中心去卖报。来来往往的人
流，很快，60份报纸销售一空。

记者建议她清点一下账目，然
后看看赚了多少钱好好犒劳
一下自己。张王翘楚打开自己
的小背包，边整理钱边念叨
着：“我昨天的本钱，妈妈给我
垫的进报纸的钱，借给朋友的
钱，对了，我还从储蓄罐里拿
了一元钱。”算来算去，自己挣
得钱寥寥无几，“还是不吃雪
糕了吧，就挣这一点，卖多少
份才够一块雪糕钱。”

俩“智多星”强强联合

看看顾顾客客眼眼神神就就知知道道是是否否买买报报

提提前前预预热热 已已经经有有了了老老客客户户
刘阳光说，卖报能体现诚信的重要性

12岁的滕州小报童刘阳
光说，卖报已经不仅是一个锻
炼自我的机会，更是一份诚信
的体现，肩负着特殊的使命与
责任。

刘阳光的妈妈陈运霞说：
“这天实在是太热了，我劝孩
子休息休息，明天就别去卖报

纸了。可他不听，说是已经有
四五个老客户了，都跟人家说
好了，周一还得继续卖报纸！”
陈运霞告诉记者，因为在暑期
营销秀开始前，刘阳光就已经
提前“预热”，卖了两周的报纸
了，加上这两天穿着暑期营销
秀的统一服装，刘阳光看起来

十分抢眼，火车站、西站附近
的很多商铺老板都已经认识他
了，并跟他达成了口头合约，每
天上午等着他来卖报纸。

“和别人约好的事情就一
定要做到，这是诚信问题！如
果我因为天热不去卖报，我的
客户等不到报纸看该有多着

急啊！而且卖报也有竞争，我
不去就有其他的小朋友去卖，
这样我好不容易培养的客户
就流失了。”刘阳光表示，再热
再累也要坚持下去，一定做到
让“老客户”满意，并发展更多
的“新客户”。

本报见习记者 殷悦

滕州八岁的杨力看起来
要比同龄人小巧一些，愣是把
暑期营销秀的T恤穿出了“长
袍”的感觉。但没想到，正是因
为这“长袍效应”，杨力在半小
时之内卖出了20份报纸。26日
上午十点钟，最后一位小报童
为报纸插完页准备出发的时
候，杨力已经将20份报纸全卖
光。

“快看这小孩，太有意思

了，上衣都能当裙子了！”在杨
力卖报的过程中，记者发现，不
少市民主动凑上来询问杨力。

穿着比平时大好几码的
上衣并没有给杨力带来不便
和麻烦，反而成了他卖报的最
有力“武器”。“很多叔叔阿姨
看我穿成这样很有‘喜感’，就
主动来买我的报纸，还有人要
跟我合影呢！”杨力告诉记者。

本报见习记者 殷悦

辛苦所得，很珍惜。本报见习记者 韩微 摄卖完啦，好开心。本报见习记者 韩微 摄

T恤穿成长袍吸引眼球

穿穿衣衣有有喜喜感感，，娃娃娃娃““生生意意””旺旺

辅导班课间
挤时间卖报

小吴吴今年刚5岁，暑假里在
文化路的一家播音主持学校里学
习少儿口才，看到有小哥哥、小姐
姐参加了营销秀活动，小吴吴也让
外婆帮自己报了名。据小吴吴的外
婆说，在第一天领到20份报纸后，
小吴吴在回培训班的路上就把报
纸卖完了，把他高兴地非得第二天
再参加，考虑到他还太小又要上辅
导班，所以自己决定每天只给他订
购20份报纸去卖，鼓励他坚持到活
动结束就是最大的目标。

辅导班课间，小吴吴就准备和
辅导班里的三个小姐姐一起出发
去卖报纸了，很幸运，刚走到辅导
班楼下小吴吴就卖出了当天的第
一份报纸，攥着刚挣来的5毛钱开
心地向小姐姐们炫耀起来。接下来
的时间里，小吴吴卖报却并没有像
刚开始时顺利，好多商家路人还没
等小吴吴说完话便开始摇手拒绝，
但是单纯认真地小吴吴还是坚持
将自己介绍了一遍，开心地说着

“谢谢”。旁边的小姐姐们不知道是
不是也被小吴吴的情绪感染，在连
续被拒后还是认真地向每个可能
会买自己报纸的人大胆推销。

在出来20分钟的时间内，小吴
吴卖出去了6份，其他的小朋友也
都卖出了四五份，为了兼顾上课的
时间，四个小伙伴决定先打道回
府，到课上完了再出来继续将剩下
的报纸卖完。本报见习记者 韩微

杨力把T恤穿成了长袍。本报见习记者 殷悦 摄

在经过第一天的卖报后，很
多小报童开始发现技巧，更有自
己独特的生意经。

开学上六年级的米兰和五
年级的席莹慧两人在这次活动
中结伴卖报。两个“智多星”凑
在一起，报纸生意很不错。26日
上午8点不到，她们领完报纸之

后，一起到大润发超市卖报。说
起卖报纸的感触，小报童米兰
告诉记者，经过第一天两个多
小时的卖报体验，她分析了一
下，中年男士买报纸的比较多，
三十至四十岁的。“年轻的二十
多岁的戴眼镜的男士，也有买
的，因为他们看到报纸眼神和

不想买的不一样。”
当她们到达目的地时，虽

然已经有小报童在附近开始卖
了，两人并没有因为有人已经
占领市场而着急，先在超市一
楼出口处成功卖出5份报纸。随
即两人商量了一下，决定先在
存包处寄存一部分报纸，拿一

部分到超市里面去卖。在上电
梯的时候，两个小报童看到有
很多推着手推车上电梯的市
民，便开始分头“推销”。上电梯
的这不到一分钟的时间里，两
人又卖出一份报纸。随后，两人
进入超市卖报纸。

本报记者 杨霄

C08 2013年7月29日 星期一

编辑：胡修文 组版：任冉

今日枣庄

营销秀


	Z08-PDF 版面

