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今日威海

互动

本报7月29日讯(记者
许君丽 ) 29日，本报暑期营
销秀第一期正式结束，第二期
于 30日开始。第一期营销秀
排行榜已出炉，榜上无名的小
报童不必气馁，两期售报总量
累计前10名的小报童将获大
连游，所以，第二期也要加油。

经过 15天的辛苦，方昱
涵小朋友后来居上，以2730
份的售报成绩居榜首，郭威
秀、丛心日小朋友获得第二
名、第三名，3人的卖报总数
相差不大。原本一直居榜首的
张景浩小朋友最终获得第四
名，也不要气馁，只要坚持，相
信大连游的机会在向你招手。
第一期营销秀期间，遇到好几
个下雨天气，但小报童们坚持
努力，展现了自己坚强的一
面，无论在不在榜，相信小报
童们都收获颇丰。

本报暑期营销秀设售报
总量奖、全勤奖、特别贡献奖、
作文贡献奖。按每期售报总
量，从高到低评选金、银、铜
奖。其中，金奖3名，奖励人民
币500元；银奖5名，奖励人民
币300元；铜奖15名，奖励现
金100元。获金、银、铜奖的小
报童，均获奖2014年齐鲁晚
报一份，自动成为本报2014
年小记者。两期活动全部参
加、未缺席的小报童获全勤
奖，获奖2014年齐鲁晚报一
份，也自动成为本报2014年
小记者。

两期售报总量累计前10
名的小报童，将获奖免费大连
两日游。金、银、铜奖及全勤奖
获奖人员均获免费游览西霞
口景区一次。这么多奖励等着
你，你心动吗？心动的话，快来
参加本报暑期营销秀吧。

首首期期营营销销秀秀售售报报超超1122万万份份
单日售报量最高达9621份；今起第二期活动正式启动

本报7月29日讯(记者 许君丽)
200余名小报童、15天坚持努力，到

29日，第四届暑期营销秀首期活动完
美收官。小报童15天售报126514份，
日均8434份。15天中，7月26日的售
报量最高，达到9621份。今起，第二期
营销秀正式启动。

今年首期营销秀于7月8日正式
启动。15天里，200多名小报童克服高
温、阵雨等恶劣天气，坚持参加活动，
售报126514份，比去年同期(98723
份)增加27791份，日均8434份。其中，

7月26日售报9621份，为首期单日最
高。15天中，17位小报童售报过千份，
排名第一的方昱涵 15天售报 2730
份，日均182份。第30名纪宇婷，15天
售报720份，日均48份。

今起，第二期营销秀正式开锣，
活动时间同样为15天，预计持续至8
月19日。活动期间，如有恶劣天气，售
报活动将顺延。二期营销秀同样设
金、银、铜奖，奖项名额、奖金与首期
相同，将对优秀作文进行奖励，活动
结束后，小报童的作文将整理印刷成

书。特别提醒，首期营销秀各奖项将
于两期活动结束后统一发放。

二期活动首日，所有小报童均可
免费获赠30份当日齐鲁晚报，还没有
报名的小报童请赶快报名。
各站点报名电话：

利 群 站 18906310700、
大世界站 18906310234、
华 联 站 18906310602、
大润发站 18906310605、
汽 车 站 18906310456。

两期售报前10名将获大连游

其他获奖者将免费游西霞口

做任何事都要专心，如果你
做事不专心就会把事情搞的很
乱。卖报纸也要专心，更要恒心，
不能三心二意。如果你卖报纸专
心，那么报纸会卖的很快，但你
不专心，就会卖的很慢，这是我
自己深深的体会。

今天，我和平常一样卖报
纸，正巧碰到了以前一起卖报纸

的朋友，他买了我几份报纸，看
我卖的挺累的，便给我买了一瓶
饮料，并邀请我去玩会儿在卖。
刚开始我不想去，后来还是去
了，想着过会儿卖报纸吧，先玩
会，还有时间。可玩完后，我发现
已经下午一点多了。一玩起来把
时间给忘记了，这下报纸还有那
么多没有卖完，什么时候才能卖

完呐？我心中十分后悔，真不该
出来玩。没办法，世上没有后悔
药，等吃过饭，下午我抓紧卖，终
于在下午六点把所有的报纸卖
完了。以后卖报纸，我一定要专
心，这次也让我明白了一个道
理，以后做什么事都要专心，持
之以恒。
毕家疃小学5年级4班 完颜瑞恒

营销秀排行榜

名次 姓名 份数

1 方昱涵 2730

2 郭威秀 2630

3 丛心日 2530

4 张景浩 2480

5 阎煜文 2260

6 鲁博源 1980

7 韩家祥 1928

8 许好好 1604

9 韩一啸 1520

10 丁麒贺 1510

11 房宇 1270

12 王萌怡 1220

13 陶效宏 1116

14 马世纪 1091

15 任彦威 1070

名次 姓名 份数

16 毕中兴 1060

17 程文洁 1041

18 苏佳玉 990

19 李毅 940

19 张泽君 940

21 孙林 925

22 宋佳怡 900

23 元方圆 890

24 林瀚铭 870

24 王沐恩 870

26 隋玖锡 830

27 邹巍 804

28 冯如曦 800

29 刘佩俐 740

30 纪宇婷 720

 29日，
第一期售报结
束，不少小报
童都订了 300

份报纸，不少
家长在帮忙插
报纸。
记者 王震

摄

(第一期)

有齐鲁晚报相伴 我的暑假快乐而充实

暑假到了，我期待的齐鲁晚
报营销秀活动也开始了，这已经
是我第四次参加齐鲁晚报暑期卖
报的活动了。

卖报的第一天，我早早就来
到分报点领取了当天的报纸。怎
么卖报纸呢？想着早上吃早餐的
人挺多，我来到永和豆浆门口，一
手拿着一摞报纸，一边吆喝着：

“卖报，卖报，齐鲁晚报，一元一
份。”大声叫卖果然吸引了许多路
人的眼球，也有人主动来买报，但

大多数人只是看看而已，买报的
只是极少数。我一看这样不行，得
改变一下战术了，于是我就一个
一个的问，果然事半功倍，比刚才
效果好多了，不到一小时我就卖
了十多份报纸。随着天气变热，我
已汗流浃背了，心想父母挣钱也
这么辛苦，我以后不会乱花钱了。

9点多，我就把30份报纸全都
卖完了，看看别的同伴，大多数没
卖完，心里有点小高兴。我暑期卖
报这是第四年了，也算是个“老报

童”了，我总结了两条经验：多问
和多动。多问就是嘴勤快点，多动
就是不要停留在一个地方。

卖报，让我学会了如何和别
人沟通、交流，通过自己的劳动所
得，做自己喜欢的事，才能体现自
己的人生价值。我也体会了父母
工作的辛苦，有“齐鲁晚报”的陪
伴，相信这个假期我一定会过得
快乐而充实。

高区一中初一五班 孙林

卖报纸要专心恒心
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