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今日威海

热线

一一室室““清清凉凉””后后，，几几多多““忙忙累累险险””
空调热销“累积”安装压力，空调工“命绑绳上”连续赶场

温度升高，市区各大家电商
场也刮起了促销“降温风”。

苏宁电器的空调销售数量明
显增长，基本是当天卖出、次日送
货上门、第三天才能安装。

经销海尔电器的曲川先生也
表示，空调安装要滞后于销售，如
遇下雨天或路途遥远，安装速度

会更慢，“很难估计一天能安装多
少，但肯定赶不上售出量”。

记者从格力空调威海专卖店
了解到，近期每天能卖出十几台
空调，而每天只能安装七八台，不
及售出量的三分之二。只有 4名
安装工，忙不过来时，老板会上阵
安装和修理空调。四名安装工，两

人一组，从早八点忙到晚上九点、
十点甚至凌晨一两点。即使这样，
仍难以满足顾客的需求。

“空调设备较大，重的有一百
四五十斤，最轻的也要七十多斤。
运输和安装起来很费事,还要通
盘考虑客户的时间点。”店主介
绍。
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择 卖快装慢 日安装量不到销量的六成

夏季买空调的顾客多，安装
工压力很大。

29日，苏宁电器负责售后空
调安装的宫经理手中有十几张安
装单，“我们是分片、分组安装，我
们组3个人，每组至少安装4台，
如客户家的施工环境好，一上午
能安装两三台，下午加班也能装
两三台”。

29日9时许，三位安装工来

到一预约好的客户家中，当天最
高气温32℃，闷热的屋子中，三位
工人忙得满头大汗，汗水顺着脸
颊一滴一滴地落下，工装都湿透
了。安装工李师傅不时拿毛巾擦
汗，“安空调是个巧活，得学一段
时间才能上手，经常顶烈日、悬空
作业”。

李师傅已干了15年，每天都
是 7点钟左右起来准备，晚上有

时能干到9点多，“太晚了噪音会
影响周围居民”。

29日11时许，几位师傅在建
设街装完一台空调，草草吃过午
饭，赶往附近另一客户家中。客户
不在家中，他们被告知需下午再
来。“中午这个时间也不能闲着，
我们得去梦海小区给另一个客户
安装，等下午再回来装这家的。”
宫经理说。

择 赶场作业 仨人一天最多装五六台

鲸园白领公寓4楼某住户家
中，这是老房子，室外没有预留空
调机位，需在楼体外打眼安装支
架，放室外机。装完室内空调机，
李师傅开始室外悬空作业。

“作业前须做好安全措施，安
全绳非常重要。”因楼层较高，没
有云梯，李师傅只能顺着工友从
楼上放下来的安全绳往上爬。“这
家客户的窗户全封闭，幸好二楼

有个屋顶。”李师傅说。
为减少安装难度，空调安装

位选在4楼窗下，借助3楼窗户和
其他空调支架，李师傅爬了上去。

“站在空调支架上作业很危险，如
果心理素质不好，腿发软就容易
摔落，安全绳是我们的救命稻
草”。

打孔、钉装支架，安装室外
机，经过一个多小时的作业，安装

完毕。顾客试用满意后，李师傅等
人开始整理工具，“天气太热，其
他顾客还等着我们送清凉呢。”大
家匆匆告别。

“这个活就是在天气最热或
者最冷的时候忙，工作环境危险，
又苦又累，其实这个活不仅需要
力气，更需要灵敏，但现在年轻人
都不愿意干了，所以安装跟不上
销售。”李师傅说。

择“把命绑绳上”很少有小伙愿意干

7月中旬以来，高温天气不断出现，催热空调销售。“近期每天能销售
十几台空调，但一天只能安装七八台。”某品牌空调专卖店工作人员介绍。

空调待装量每天都在积压，安装工每天12小时“连续奋战”，也无法维
持平衡。他们在高楼安装空调时，唯一的保险就是一条安全带，工作又苦、
又累，又危险。

本报记者 王 震
实 习 生 刘雅麒 晁江源

▲楼层较高，李师傅借助安全绳悬空安装空调。 记者 王震 摄
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