
卖报有门道
窍门要知道

经过几天的卖报，相信很多小
报童们都已经有了自己卖报的套
路了，在此，本报记者将卖报高手
及老手们的卖报窍门进行了总结，
希望对其他小选手们有所帮助。
技巧一：多问多说巧说

在卖报的时候会遇到各种各
样的人，起初不知道怎么选择，那
就多问，遇到每一位市民都问一
句。怎么做开场白呢？“叔叔阿姨
好，今年我参加了齐鲁晚报天天向
上暑期营销秀活动，请问叔叔阿姨
需要报纸吗？”如果顾客表示要买，
要记得说谢谢，即使被拒绝，也说
一声谢谢。
技巧二：快速行动

早上领取完报纸应该赶快整
理，分好后赶往自己选择的销售地
点。当然，为了节省时间，有的小报
童选择到BRT站台边分报纸边卖
报，这样也可以，完全可以自己把
握时间安排。但是有一点要注意，
一定不能浪费时间，及时占领市场
也是很重要的。
技巧三：不怕被拒绝

俗话说“失败是成功之母”，
如果因为害怕被拒绝就不敢主动
向陌生人推销报纸，那报纸就永
远都卖不出去。有时候被拒绝之
后，也能卖出去。在这几天的卖报
过程中，顾客拒绝说昨天刚买过，
机灵的小报童会说：“今天的内容
和昨天不一样了，今天的比昨天
还好看。”顾客就被报童逗乐了，
又买了一份。

本报记者 杨霄
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今日枣庄

营销秀

加油！本报见习记者 韩微 摄

性格内向通过卖报锻炼自己

腼腼腆腆娃娃敢敢和和生生人人说说话话了了

每每天天面面对对新新顾顾客客是是种种挑挑战战
小报童张居远为锻炼自己就爱开拓新市场

很多小报童都希望能有老
主顾每天光顾自己的生意，可
是，小报童张居远更愿意每天开
拓新市场，寻找新客源。

与其他小报童不同的是，面
对新顾客和新市场，张居远更有
想法。“每天我都会去不同的地
方卖，因为有时候我原来选的地
方会出现其他报童。如果想去自
己选好的地方就需要提前占领
市场。”张居远说，儿童乐园附近
卖报销量不错，保险公司和快餐
店前都有人买。“一般刚刚停下
车准备去吃早饭的叔叔阿姨都

会愿意买上一份齐鲁晚报。”张
居远说，私家车主似乎都喜欢看
报纸，而且很多都是主动上前购
买。

“每天面对新顾客是一种挑
战，而且真正能得到锻炼。”张居
远也有老主顾，但是他并不愿意
每天都直接将报纸给人送去，

“如果我今天选的地方距离老主
顾店面远，卖着卖着就有可能忘
记留下报纸。而要是提前送过去
就会耽误一些时间，每天迎接不
同的顾客其实更具有挑战性。”

本报记者 杨霄

张居远勇敢开拓新市场。本报记者 杨霄 摄

下雨了，换个帽子去卖报纸。本报见习记者 韩微 摄

隋其运成功卖出一份报纸。本报记者 杨霄 摄

仨仨小小伙伙演演绎绎““卖卖报报合合伙伙人人””
性格不一，卖报过程中却很有默契

家住一个小区，开学都上
初二，好到会穿一样衣服的好
兄弟也开始合伙卖起了报纸。
赵修琛、王浩宇、李辰欣三个
人可以说性格不一，但是卖报
中却默契十足，亮红色的“兄
弟装”更是吸引了兴安街上许
多路人的注意。因为天气炎
热，三个人手中的报纸都被汗
水浸湿，一连问了十几家商铺
之后，三个人就卖出去了1份
报纸，看着还剩下的七八份，
赵修琛说，从新昌批发市场到
兴安街自己卖出去的并不多，

反而是上小学的小报童更有
市场竞争力，自己和伙伴都
长得比较高，在卖报纸上存
在一定的弱势。虽然如此自
己还是很开心，以前总觉得
想买什么就买什么，现在看
多了 5毛钱，才知道 1块钱那
么“贵”，以后可不能大手大
脚花钱了。

为了坚持将剩下的报纸
卖完，三个人决定再到振兴路
的商场走一圈，并表示“男子
汉说话要算话，卖完才回家。”

本报见习记者 韩微

仨人穿着“兄弟装”合影。本报见习记者 韩微 摄

虽然才七岁
算账不含糊

小小个头的杨瑾瑞今年刚刚7
岁，卖报纸时总会引起许多叔叔阿
姨跟他逗趣，看到他认真卖报的样
子，一位阿姨忍不住问起小瑾瑞报
纸上的字怎么读，为了让阿姨能够
买下自己的报纸，他用自己的小手
边戳着字边跳过自己不认识的字，
选择性的读了起来，引得这位阿姨
哈哈大笑，爽快地买下了这份报
纸。拿着阿姨付给的1元钱，杨瑾瑞
利索的找回5毛，还很顺溜的回答
着阿姨“给5元，找多少的”考验。

杨瑾瑞妈妈介绍说，自己平时
最担心的就是孩子胆小，男孩子必
须得从小培养出担当，这样长大了
才会有男子汉气概。所以，从孩子
懂事之后，她经常会带着孩子参加
一些公益活动和社会实践活动，虽
然孩子能真正上手做的事情不多，
但也相信孩子会慢慢受到这些事
情的熏陶，所以，在报名参加营销
秀活动后，她就每天都陪孩子出
来，而现在“妈妈你不用管我，我自
己来”已经成了杨瑾瑞新的口头
禅。 本报见习记者 韩微

本报枣庄7月30日讯(记者
杨霄) 今年刚满十岁的隋

其运是个内向害羞的小伙子，
轻声细语是他给人的第一印
象。自从参加了本报“枣庄银行
幸福杯”天天向上暑期营销秀，
腼腆的小其运学会勇敢地和陌
生人说话了。

30日上午7点多，隋其运和
妈妈一起领取了20份报纸后，来
到龙头市场里。也许是因为天气
的原因，市场中的人并不多。“阿
姨，需要报纸吗？”隋其运怯生生
地向市场中的摊主和市民推销
着报纸，可能是声音太小加上正
在出摊，并没有顾客光顾隋其运
的生意。就这样走到了市场中间，
一家早点摊里有十几位顾客，隋

其运的妈妈鼓励他主动上前推
销，可是，看到那么多人，小其运
不敢上前，任凭妈妈怎么鼓励。

“你是齐鲁晚报的小报童
吧，我买一份报纸。”一位刚买完
早点的男子主动向隋其运购买
报纸。隋其运的妈妈告诉记者，
每天早上九点他要在峄城奶奶
家附近上书法兴趣班，但是为了
能卖报纸，每天早上她就会带着
小其运来领报纸，然后沿着龙头
路卖，一直到解放路附近，他们
再坐车去峄城。“今天正好没课，
就让他在这边多卖一会。在峄城
还有4个老主顾，我们一会还要
给他们送报纸。”隋其运的妈妈
说，隋其运在卖报中锻炼了自己
的胆量和与人交流的能力。
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