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今日聊城

从不卖给亲友，不乱叫价

小小报报童童卖卖报报坚坚持持讲讲诚诚信信守守原原则则
本报聊城7月30日讯 (记者

凌文秀 ) “阿姨，报纸只要五
毛钱，您稍等，我找您钱。”“哈
哈！姨奶奶，我不卖给您报纸，
您要想看，我免费送您一份。”
卖报1 1天，小报童们的诚信品
质刚凸显出来，都能很好的遵
守比赛规则，坚持每份报纸只
卖五毛钱；坚持拒绝卖给亲友
们报纸。

29日，在百大三联路口，有
一名小报童在卖报过程中，有
亲戚路过看见他卖报，过来买
他的报纸，但出乎意料的是，孩
子居然拒绝了，只将报纸拿给
亲戚看。这名报童说，要锻炼自
己就要讲诚信，参加比赛不能
靠亲人支持。他想送给亲戚一
份，但直接送给亲戚又不符合
比赛规定。所以就给他看，看完

再收回来。
“每份报纸5毛钱，不能便

宜也不涨价。”30日，小报童韩
安冉在卖报过程中，碰到一位
市民给她一元钱，让她不用找
了，但韩安冉坚持把五毛的零
钱交到阿姨手中。“经常有叔叔
阿姨们看我辛苦，要一元钱买
我一份报纸，我都没收。”

这样的情况很多小报童都

遇到过。一位小报童说，她觉得
卖报价格一定要始终统一，不能
有人花5毛买，有人花一元买，同
一种商品有的贵有的便宜。价格
都一样，这样对买报纸的顾客才
公平，也是诚信经营的表现。

在卖报过程中，不少小报
童坚持把“锻炼意志和品质，收
获友谊和快乐”放在首位，把诚
信品质看得十分重要。

不少家长表示，卖报是对
孩子们心智的锻炼，能够让孩
子学到许多在学校和书本上学
不到的东西。这是孩子走向社
会的第一步，只有不断增长自
己的阅历，能够得体地处理人
际关系，才能最终较好地融入
社会。毕竟，除了文化课程的学
习，尽可能多的接触社会更是
一种重要的人生历练。

30日，在百货大楼路口，小报童黄守鹏在推销自己的报纸。 本报记者 李军 摄

本报聊城7月30日讯(见习记
者 王瑞超) “妈妈，快点走啊！”
早晨6点20分，当其他小朋友还在
忙着合报时，刘文妍已经合完报
着急喊着妈妈带她去卖报。

刘文妍之所以这么着急是
因为她有自己的安排：每天要在
卖完报纸后再去上辅导班。据了
解，周末她不上辅导班，一般领
100多份；但工作日因为要上辅
导班只能领60份，尽管60份不多
但对文妍来说也是一种难得的
坚持。因为她从领报、吃早饭、到
卖完报只留给自己两个小时的

时间，8：00她要准时到达辅导学
校。

据文妍的妈妈介绍，每天孩
子起得很早，领报、合报都很快，
只为挤出更充裕的时间来卖报。
妈妈也曾建议孩子别把时间安
排这么紧，可以上完辅导班下午
卖，但孩子坚决不同意。

29日剩两份报纸时，时间已
经接近8点，妈妈有些着急，跟孩
子说：“妍妍这两份别卖了，留着
妈妈看，时间来不及啦。”文妍坚
持边走边卖完最后一份报并且
及时赶到了辅导班。

上辅导班前卖完最后一份

找准地方卖得又快又多

本报聊城7月30日讯 (见习
记者 王瑞超 ) 王鸣宇，8岁，
新区小学二年级学生。他领报
的份数不断增加，营销秀排行
榜的名次不断向前，自己会选
地方是重要原因。

6点多，第一站品味非凡快
餐店，记者问他为什么来这里
卖，他说：“以前不来这里，我
那天来这里吃饭，发现这里人
比较多，决定以后来这里，结
果卖得很好。”今天早晨，在这
个餐厅他卖了 5 0多份，据鸣宇
妈妈介绍，去哪里卖都是孩子
自己决定，妈妈只负责带报纸

带孩子。
从快餐店出来，鸣宇又指

路去闸口附近的肯德基，据了
解，这个卖报地点也是他来吃
饭时发现的“新大陆”，每天在
这里卖不少份，并且也发展了
自己的固定客户群。

80份、100份、150份……这是
他近些天领报的份数。据了解，
之前的80份卖到下午1点，昨天
100份上午11点左右卖完，今天
150份，12点左右已全部卖完。问
起卖得越来越多越来越快的原
因，鸣宇说：“我自己会选地方
啦！”

小报童路正昊的妈妈鼓励路正昊坚持到底，卖完自己
的报纸 本报记者 李军 摄

报童风采

本报聊城7月30日讯(记者 凌
文秀) “叔叔阿姨，求求你们了！就
让我跟着卖报吧！”30日早上6点，到
达邮局的除了工作人员、小报童及
报童家长，还多了一名背着双肩包
的12岁男孩。

“我刚刚从天津旅游回来，去
了十天左右。三天后，还要去韩国
旅游，这中间有3天空闲时间，我想
加入小报童上街卖报。”这位12岁
的小伙子叫秦天一，打听好小报童
报名需要准备的东西，就来到领报
纸现场报名。

“这是我们家户口本，这里是
我的两张一寸照片。”虽然只能参
加两天的暑期营销秀活动，但小伙
子把该准备的报名材料全都带来
了。“暑假到各地旅游的行程太紧
张了，实在不能报名一期或者二期
一整期，可是我真的非常想参加。”
小伙子不停地求着工作人员，希望
能给他两天的体验机会。

工作人员向他讲述了活动规
则，并跟他说明，因为参加天数太
少，他拿不到任何证书；而因为小
报童们的服装、伞、胸卡等没有剩
余，也不能给他配发小报童的统一
装备了。

小伙子马上点头答应，说，只
要能当小报童，哪怕只是体验两天
也好。最终，这名小伙如愿当上了
小报童，虽然只有短短的两天，但
小伙子相信，这两天的“打酱油”经
历，也将是他今年暑假中浓墨重彩
的一笔。

暑假挤出时间

要当两天报童

本报聊城7月30日讯(记者 凌
文秀 ) 街上小报童们如火如荼的
卖报，第二期暑期营销秀报名也异
常火爆，仅30日下午就迎来两个团
体报名。本报暑期营销秀第二期仍
在招募，8月3日截止报名，想参加
二期的的小朋友们要抓紧哦！

30日下午，除了零散报名的家
长和孩子，还来了两个小团队，都
是同学相约来报名，一个团队有6
个男孩，另一个团队是4个女孩。6
位男孩大部分是实验小学的毕业
生，马上升入初中，暑假里空闲时
间多，学习也不算繁忙，小家伙们
一合计，暑假里历练一下吧！于是
一起来报名点报名，也没让家长
跟。几位小伙子刚走不久，就来了
4位小姑娘，也是征得爸妈的同意
后，带着资料来报名暑期营销秀
的。

暑期营销秀二期报名将于8月3
日下午6点截止。第二期的小报童
们将在8月4日至8月18日上街卖
报。欢迎小朋友们报名参加，也欢
迎想让孩子们历练的家长带孩子来
报名。

咨询电话：8277092。
报名地址：聊城市兴华西路93

号齐鲁晚报今日聊城编辑部。
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