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今日泰山

本本报报启启动动22001133泰泰安安置置业业团团购购会会
联合泰城多家楼盘，团购送优惠

城区7月份成交1368套

比“红五月”多出277套

7月的泰城天气几乎一半是大
雨一半是高温，开发商纵使有心举
办各种营销活动，也总被天气影响，
所以楼市整体比较平静。安居·上上
城三期开盘是个例外，当天虽然阴
天，但恰好是前后两轮连续降雨的
间隙，可谓天公作美。开盘当天成交
了220多套，多层住宅去化90%。宝盛
广场发生了连续多日通宵排队抢房
的情况，74套房源全部售出。宏成·
富园加推，网签成交了93套。新兴·
悦蓝山、绿地公馆、天平湖壹号等项
目也都有较高的成交量。

从数据上看，相对于淡季来说，
市场的反应颇有淡而不淡的味道。7

月份城区总共成交了1368套房。比5

月份1091套还要多出277套。19个项
目成交量超过20套，其中5家楼盘成
交量超过90套，成交40套以上的一
共有10家。

从价格上看，房价依然坚挺，并
没有出现任何降价。经历了上半年

“小步快跑”似的涨价，很多楼盘均
价已经涨了接近500元/平方米，7月
份多数楼盘没有调整价格。个别楼
盘推出的一些优惠大部分都是延续

上半年的促销，只有天平湖壹号、泰
豪名城等少数楼盘为迎合高考录取
通知书发放、夏季炎热高温，推出了
持录取通知书买房优惠、购房送空
调等活动。

23栋楼拿到预售许可证

7月份可售房源799套

就在多数在售楼盘因天气原因
采取按兵不动坐等顾客上门的消极
销售方式时，一些新项目7月份特别
活跃。新楼盘上市要先暖场预热，以
市场推广积蓄客户为主。如恒基·都
市森林一期17栋11层的小高层目前
已经全部封顶，预计今年10月份以
准现房的形式开盘销售；奥特·润英
美庐项目一期已经完成80%，正在
做景观示范区；中南·世纪锦城售楼
处已开放，预计下半年开盘；泰山国
际金融中心预计10月份达到开盘条
件；还有其他一些楼盘，也都在为

“金九银十”积蓄力量。
这在7月份激增的预售商品房

供应数量上有明显体现，6月份仅有
2个项目取得预售许可，5月和6月份
加起来，总共也不过500多套新房上
市。而7月份有7个项目23栋楼拿到
预售许可证，总套数达到1044套，由
于部分房源属于在建工程抵押，因

此可售套数799套，总共可售面积高
达189803平方米。

本报举办置业团购会

联合楼盘以优惠促成交

狄更斯在《双城记》开篇说道：
“这是最好的时代，也是最坏的时
代。”7月份对于在售项目而言，赚的
盆满钵溢，算是一个好的月份，可从
新项目咄咄逼人的形式来看，这又是
一个坏的月份。楼盘销售最忌冷场失
去关注，盛宴过后如何避免客户资源
流失？项目热销能够持续多久全靠营
销与推广。可高温未去，“金九银十”
尚早。

反过来我们再看购房者，诚然
现在已经过了最佳买房时机，可不
断上涨的房价又给人一种无力感：

“买，嫌贵；不买，又等不起。”于是购
房者只能一而再再而三地降低自己
的购房标准，从三居降到两居，从城
区换到外围。

在这个买卖双方都在纠结的时
候，本报适时推出“2013泰安置业团
购会”。通过搭建团购交易平台，促
进楼市良性发展。

房产团购对于开发商来说，可
以获取大量优质客户资源，扩大市
场份额。不但可以迅速将优惠转换
成高成交量，又能体现出社会责任
感，不失为一种名利双收的美事。对

购房者而言，这又是一个捡便宜的
好机会，平时为了选房没少东奔西
走，看好了房子又要四处托关系砍
价要优惠，每平方米便宜几十块就
是一个很大的人情。可现在，只需要
在特定的时间到特定的地点交定金
签合同，就能享受几千元甚至上万
元的团购优惠，并且还能抽汽车和
家电，何乐而不为呢？

“2013泰安置业团购会”将于8

月底举办现场交易大会，即日起团
购报名。本次盛会从启动宣传到现
场交易，为期1个月，面向城区所有
楼盘和购房者，这将是泰城规模最
大的一场房产团购会。

详情请关注D02版。

本报记者 梁敏

7月份，楼市传统的销售淡季，由于高温多雨，不少售楼处反映
顾客到访量还是成交量不高，然而月底网签数据却显示，成交量比

“红五月”还要多，价格更是有涨无跌。许多购房者望房兴叹：“买，嫌
贵；不买，又等不起。”在这样一个节点，本报适时推出“2013泰安置
业团购会”，搭建交易平台，促进楼市发展。

（资料片）
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