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报纸卖得好，方法很重要

走走慢慢一一点点，，或或许许会会卖卖得得更更多多

热烈祝贺滨州移动用户突破300万

威业金红居沙发厂，为回拢资金，特将部分新款沙发、家具一次性集中大处理。皮沙
发、手工制作，松木框架，全部亮底。请认清时间仅售1天

精品皮沙发 厂价7900元/套 处理价1600元/套
皮沙发 厂价4900元/套 处理1300元/套
折叠餐椅 厂价480元/长 处理价130元/张
钢制折叠床 处理价70元/张
钢化茶几(60x120cm) 处理价20元/个
休闲凳 处理价3元/个

注：

精品沙发大处理

处理时间：2013年8月3日(本周六)早7:30 (阴雨天照常营业)

处理地点：玲珑海鲜食府二楼(黄八路与渤海十五路交叉口)

数数

量量

有有

限限
精品大款沙发 厂价12000元/套 处理价2600元/套(仅限6套)
港式大款沙发 厂价16000元/套 处理价3600元/套(仅限4套)
高档加厚牛皮沙发 厂价38000元/套 处理价12000元/套(仅2套)

别看她不爱说话，但是卖得很快
本报7月31日讯(见习记者 阚

乐乐) 第二期暑期营销秀还有两
天就要结束了，几天下来，小报童
们也都探索出了适合自己的卖报
方式，能在短时间内卖完手中的报
纸。

谢宇轩在卖报初期速度一直
不快，解宇轩的妈妈说：“几乎没有
在一个地方卖完过，每次都需要转
战好几个市场。”几天下来，解宇轩
终于找到了症结所在，卖报时候走
得太快了。到店里询问，匆忙问一
句就离开了，有时店里人员考虑后
想买，反倒要追出来。匆匆走完市
场，容易错过很多潜在的顾客。对
此，解宇轩也慢慢改变了最初的卖
报方式，由“走马观花”转变为“地
毯式搜索”。来到市场，尽量做到所
有的店铺和路人都上前询问，得到
答复后再离开。“开始几天，和几个
小伙伴到市场卖报，很快就转出来
了，有时候一份都没卖出，现在呆
在一个市场就能全部卖完了。”解
宇轩的妈妈说。对于未来两天的卖
报，解宇轩表示很有信心。

本报7月31日讯(见习记者 王茜茜)

每天早上在六街市场上，你都会看到一个
不爱说话，但是卖报纸很快的小姑娘。她，
就是隆晓彤。

隆晓彤穿着橙色的小报童衣服，手里
拿着四五份报纸，站在市场的路口拐角处，
一旦发现目标，隆晓彤的眼睛就像放光一
样，拿着报纸飞快地跑过去，“叔叔，你看报

纸吗？”如果报纸卖出去了，隆晓彤就笑嘻
嘻地走回来；如果市民没有买报纸，隆晓彤
就噘着嘴，闷闷地站在路边。

“她就是比较情绪化，不爱说话，不过，
这孩子卖报纸很快。她都是先认准人再去
问。”隆晓彤的妈妈说，“有一次我让她去问
一个过路人，她就说一看他穿得这么随便
就知道不买。”

耿佳琦 滨城区第四小学 260份
曹诗宜 滨城区第一小学 230份
孙 超 滨城区第一小学 150份
苏一航 开发区一中 50份
王 哲 授田英才学园 50份
王 睿 授田英才学园 50份

“移动”排行榜

小报童们在卖报过程中体会到了赚钱的不易，图为小
报童解宇轩在认真找零钱。 本报见习记者 阚乐乐 摄
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