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今日德州

互动

二期活动进程过半，家长和孩子共同体验成长的快乐

每每天天卖卖1100份份也也是是好好样样的的
兄妹很默契
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★适用于
水泥砂浆、混

凝土、加气混凝土、
加气砖、纤维水泥

板、纸面石膏板基层
★适用于室内厨

房、卫生间、阳台防水
★适用于潮湿的基层上施工(不能

有积水)

★适用于木地板、墙面木装饰前底
层防潮处理
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7月30日，建军节来临之
际，临邑联社监事长黄家信
带领监保、工会、综合等部门
同志，前往临邑县消防大队、
人民武装部、武警中队看望
慰问驻临官兵，送去慰问金

共计7000元，表达了农信人
对官兵们美好节日祝福。

慰问期间，黄监事长代
表联社党委与官兵代表进行
了交谈。对他们在服务地方经
济发展、保障人民生命财产安

全、对农信社工作的大力支持
等方面作出的贡献表示感谢。
谈到农信社时就营业网点安
全保卫、消防安全措施以及对
员工进行专业培训、指导等工
作相互交流了意见，为今后工
作更好的配合奠定了良好基
础。(王丽 于观峰 李正涛)

今年以来 ,庆云联社全
面实施“阳光信贷工程”,该
联社实行了六项制度确保该
工程能够顺利推广,即:贷款公
示制度,公示办贷流程；开展

了社会评议,逐村成立信用
评定小组；实行了阳光操作,
设立信贷大厅,公开信贷办理
邮箱；承诺办结时限,规定贷
款办理时间；公开定价标准,

让客户明白利率的定价方式；
强化社会监督,聘请了社会阳
光信贷监督员，同时，结合三
信工程，逐片落实，逐户推
广。截止目前,该联社已评定
信用村232个,信用户35600户,
授信14.86亿元。 (张涛)

庆云联社深入贯彻阳光信贷支农工程

临邑联社八一期间走访慰问驻临官兵

近日，庆云联社组织开
展了贷款资料会审活动。该
联社抽调10余名档案管理员
组成会审小组，从全辖抽调
200余份贷款资料进行集中

会审，着重对贷款考察、审批
环节关键节点的留档资料进
行审查。对发现的问题在
自然人贷款档案会审清单
中注明，并进行整理汇总，反

馈至被审查信用社和辖内所
有信贷网点，起到问题提示
和风险防范的作用，避免同
质同类问题发生。会审后的
贷款资料若在今后检查中再
发现问题，由会审人员承担
相应责任。 (王新波)

庆云联社推行贷款资料会审制度

8月5日，德州市物流快
运名企入驻签约仪式在东北
城举行。德邦物流、鸿运物
流、路顺物流、佳吉快运、天
地华宇等德州知名物流快运
企业参加了此次入驻签约仪
式，东北城副总裁全百旺等
公司领导出席签约仪式。

各物流快运企业先是观
看了东北城的沙盘模型，听
取了项目规划、业态分布、产
业布局的介绍，随后的座谈

中，东北城副总裁全百旺致
辞，他说，物流企业签约入
驻，这是对德州东北城物流
硬件设施完善、服务体系完
备、产业链完整的肯定，也是
推动产业升级，缔造大物流、
大商贸的战略举措。德州东
北城作为华北地区最大规
模、最具战略地位和最具影响
力的国际商贸物流基地，将以
其成功品牌、经营理念、管理
模式，为各物流企业搭建最广

阔的商贸平台，通过多种营商
措施，助力企业发展，与商户
同兴共荣。入驻企业代表德邦
物流德州分公司经理姚海臣
表示，东北城是“立足德州、面
向全国”的开放性平台，客户
资源遍及全国，这也契合了德
邦物流巩固全国业务的思路，
而东北城也是集“交易、展示、
物流、仓储”为一体的综合化
平台，依托东北城强大的推广
优势和政策扶持力度，既可以

提升入驻企业的知名度和影
响力，又可以分享庞大的客户
资源。

物流企业入驻东北城，
这在公司运营服务方面是一
件大事，一个市场如果不能解
决货品物流便捷，那就不能解
决商户的真正之所急，通达南
北的物流系统将是商户经营
发展坚实保障，随着近期货
代中心的落成并投入使用，
高速贯通，12路公交穿行市

场，工商、税务相继落户，金
融、通讯服务完善，一期建材
五金商户在配套完善的市场
环境里开始了经营，在今后的
市场运营与宣传中，东北城将
会已更大的宣传投入和政策

扶持力度，出台一系列扶商养
商办法，力促市场快速繁荣，
知名物流企业的签约进驻，携
手东北城为市场商户提供最
周到的物流服务，必将吹响市
场发展繁荣的嘹亮号角。

大流通、大物流、大发展

德州东北城携手物流企业共同步入“大物流”时代
在未来竞争中，商贸物流业将直接影响一座城市的繁荣程度，每个城市经济圈也

都是一个区域的物流圈。在城市商贸物流业主导经济发展的新阶段，物流业也必然成
为区域经济引领的强劲引擎，城市经济发展的新亮点。[ ]

本报8月5日讯 (见习记者 陈
兰兰) “德百批发城杯”非常营销
秀活动第二期进行到第六天，活
动以来，在小报童身上有你争我
抢推销报纸的场景，然而更让人
感动的是小报童之间默契配合的
场面。

非常营销秀活动二期，发行站
迎来了两个快乐的兄妹，6岁的弟弟
王学昊和姐姐王淑雅，生活中他们
是快乐的兄妹，这个假期要做快乐
的卖报小行家。

在中心广场，姐姐王淑雅拿着
报纸不断地上前推销，弟弟王学昊
在后面背着盛报纸的包，因为个子
小，弟弟全程都要小跑跟随，每次姐
姐卖出一份报纸，弟弟就上前帮姐
姐把钱装好，两个小兄妹默契地配
合着。

辛启龙和陈玉泽是非常营销秀
的另一对组合，辛启龙参加活动的
时间比较长，考虑到陈玉泽没有卖
报经验，每次卖报辛启龙都带着他，
为了照顾同学，辛启龙还主动减少
了预订报纸的数量，“邹李庄市场就
那么大，我卖得多了，陈玉泽就卖得
少了”，辛启龙说。经过非常营销秀，
两个孩子的家长都反映孩子之间的
感情更好了。

本报8月5日讯(记者 孙婷
婷) 本报“德百批发城杯”非常
营销秀活动第二期已经进行
了一半，不知不觉，小报童在
充实快乐的卖报活动中过着
暑期生活。在活动中，家长和
小报童一起体验着这个快乐有
意义的活动。

“我小时候，放暑假除了完
成 作 业 ，需 要 帮 助 家 里 做 农

活，儿时的记忆大部分跟田野
有关。现在的孩子，出了校门
就得进辅导班，整个生活太过
于枯燥乏味。”小报童张建宇
的爸爸说，他希望孩子不仅能
在开学时，有一个和其他同学
不一样的暑期，而且希望孩子
在以后回忆起时，也能留一段
深刻的记忆。“最让我欣慰的
是，孩子参加活动以来，每天都

有变化。”
活动刚开始时，不少家长

表示，原本想趁孩子放暑假这
段时间，可以在早上睡个懒觉，
但参与活动以来，孩子们比上
学还要积极，每天成为家长起
床的闹钟。“尤其是夏天，早上
天凉快，睡得正舒服，真不想爬
起来，但看到儿子这么小都一
直在坚持，我也没有偷懒的理

由啊。”市民冯女士说。
每天早上在本报发行部，

都会有7名妈妈组成“妈妈团”，
率领自己的孩子来取报纸。7名
孩子中，最小的孩子每天预定
10份报纸。“这么有意义的活
动 ，我 希 望 孩 子 能 够 坚 持 下
去。”小报童冯文玥的妈妈说，
无论孩子以后碰到什么事情，
都有一颗不放弃的心。

姓名：马金禹

今年暑假，我报名参加了
齐鲁晚报·今日德州的小报童，
卖报以来，感慨颇多，发现挣钱
真是不容易。

每天早晨5点起床，6点取
报，这样的早起，有时还不一定
能抢到好地方。

通过卖报，我知道了怎样
才能将报纸卖得更快。我第一
圈主要卖给市场两边的摊主，
因为有的摊主比较关注外界信
息的变化，有时生意不忙时他
们都会抽空看两眼。不过卖给

摊主时，要多和他们说两句好
话，这样会好卖些。

第二圈主要侧重来逛早市
的人。他们大多是附近来购物
买东西的市民，各行各业的都
有，其中有许多是爱看报的人，
他们是齐鲁晚报的主要购买
者。通常这时候我都要走慢一
点，这样买的人就会多一些，两
圈下来我就卖了三四十份。

卖报的过程也不是一帆风
顺的，当我被人拒绝时，就提醒
自己一定不要灰心丧气，要振
作精神，昂起头，告诉自己：下
一个一定会买。每逢碰到那些

买报纸的爷爷奶奶叔叔阿姨，
我总是真诚地说一声“谢谢，再
见”。

不能忘记在南小市卖报
时，那个给我出谋划策教我如
何卖才会更快的热心叔叔；也
不能忘记在开发区扒鸡美食城
门口，那个看我满头大汗非要
给我雪糕吃的大哥哥。

卖报是一个体验生活的过
程，也是一个接触社会感受成
长的过程。它既让我体会到赚
钱的不易，也让我懂得了从此
花钱不再潇洒大方。我是小报
童！我卖报，我成长，我快乐！

感感谢谢那那些些帮帮助助我我成成长长的的人人
小报童日志
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