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内内部部挖挖““钱钱””
经济下行期企业如何过紧日子？

“省钱就是赚钱”引爆节能产业
本报记者 马绍栋 实习生 时庆祥

一年省电费100万
就是赚了100万

“真没想到经我们一讲，企业节能改造热情这么
高，每次培训结束都会被企业负责人围住，问这问
那。”回想起最近几周在济南各县区组织节能培训的
情况，鲁电电气集团营销总监边立刚说。

边立刚手上的这个业务板块，有个很时髦的名
字叫“合同能源管理”，简称EMC。他卖的不是产品
或技术，而是一种减少能源成本的财务管理方法。

上个月末，边立刚带领的团队先后在章丘、平
阴、长清搞企业节能培训，下周还要奔赴历下、商河。

对于专门从事节电设备生产制造的鲁电来说，
当下低迷的经济形势，正是给它这样的节能产业送
来了“大蛋糕”。

每到一地，边立刚都联系当地的经信委、节能办、
节能协会，由他们组织辖区内企业和单位来培训。

前几年，由于节能环保产业概念过于泛滥，导致
市场鱼龙混杂，企业很抵触。可在当下严峻经济形势
下，通过外在市场开拓提升业绩非常困难，因此企业
都不约而同的把目光集中到内部挖潜。“内部挖潜怎
么挖？贸然裁员、提升管理水平短期内很难做到，相
比之下通过节能、节电来控制成本就好办多了。”

现场接收用能企业的节能申请后，边立刚会带
领团队到企业现场调研考察，然后制定节能实施方
案。“上周我们去章丘一家工业企业，它主要生产各
种大型锻铸件，经调研我们发现它非常适合通过余
热利用的方式节能。”边立刚说，这个企业用于铸造
的锅炉高温达800多摄氏度，但很多烟气余热未经
利用就白白浪费了。我们帮它找到了一家空调企业，
通过安装余热利用空调实现节能。

记者了解到，这个企业办公楼面积达1万多平方
米，光空调每天就耗掉近3000元电费，通过余热利
用后，每月可节约电费8万多元，一年下来就是100
多万元。对于一些中小型生产制造企业来说，按照这
种标准省下的电费相当于产品成本下降约一两毛
钱，在市场低迷背景下，这个效益是非常明显的。

“现在企业压力这么大，节能省下的钱就相当
于赚来的利润。”边立刚说，像钢铁、化工、医药、食品
等行业企业，生产设备基本时刻处于运转的状态，能
耗在时刻发生，节能改造内部挖潜的空间很大。

边立刚说，每家用电单位都会用到变压器，以
目前最高效的S 15型来说，相对于目前普遍应用
的S 9型，以一台1000千伏安的变压器算，一年节
省电费约35万元。以一家五星级酒店为例，一般
要用到2台2000千伏安变压器，这样一年就可省
电138万元。大型的工业企业所用的变压器更多，
节电效果更明显，“一般三年左右就可回收成本。”

严峻节能形势
“逼出”千亿产业

节能需求爆发式增长背后，是能耗大省山东面
临的日趋严峻的节能形势。

刚刚过去的7月，山东省人大常委会组建了
由4名副主任带队的视察组，兵分四路对济南、青
岛、东营、烟台、济宁、泰安、滨州、菏泽8个市进行
视察。

根据视察组出具的报告，我省能耗总量连续
多年位居全国第一，以煤炭为主的能源结构短期
内难以发生较大变化。另外随着工业化、城镇化进
度加快和消费结构持续升级，经济总量将进一步
扩大，能源需求仍将呈刚性增长，持续推进节能减
排更困难。“十二五”期间，国家下达我省的四项减
排目标是全国平均水平的1 . 6倍左右，目前减排
工作进展不均衡，除二氧化硫外，其余三项指标累
计减排都没有达到进度要求。 (下转B02版)
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讲品牌故事 悟成功背后

探产业路径 育品牌经济

“我们只要手紧一紧，

就会出油，

我们手松一松，

就到处漏米。”

——— 国务院国资委前主任王勇

经济形势好时，成本高低对企业来说是挣多挣少的问题，而在经济形势严峻时，

成本高低就是生死问题。

行业低迷、市场萎缩、订单下滑，企业不得不开始实施各种“自救术”。总结梳理可

以发现，其中提到最频繁的莫过于“内部挖潜”。

在“省钱就是赚钱”的逻辑驱使下，这种苦练内功的内部挖潜渐成潮流，正是这股

涌动的挖潜潮，让节能环保产业迎来跨越发展的新商机。
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