
家家长长打打退退堂堂鼓鼓 她她却却坚坚持持
滕州报童王茹用自己的行动说服母亲

本报枣庄 8月 6日讯 (见
习记者 殷悦 ) “这么热的
天还要卖报纸，小脸也明显
晒黑了，我这当妈的真是心
疼，我跟她商量要不咱不卖
了，可她死活不同意！”王茹
的妈妈倪女士告诉记者。

“每天早上带孩子来邮
局 领 报 纸 、插 报 纸 ，然 后 在
西 市 场 外 面 等 她 卖 完 一 摞
再来拿下一摞，有时候她一
进 去 就 是 半 个 多 小 时 也 不

见出来，我的心就咯噔咯噔
的 ，生 怕 她 遇 到 什 么 困 难 。
上 午 卖 完 报 纸 中 午 回 家 吃
个饭，连午休时间都没有 ,就
得接着送她去上补习班，我
都快吃不消了，可孩子干得
高兴着呢！说什么也要坚持
到 最 后 一 天 。”倪 女 士 告 诉
记者，女儿从小就没吃过什
么苦，做事情也是三分钟热
度，起初很担心她能不能坚
持 下 来 。没 想 到 ，她 这 个 当

妈的打起退堂鼓的时候，还
是 女 儿 给 了 她 坚 持 下 去 的
动力。

“ 妈 妈 ，别 的 报 童 能 做
到 的 事 情 ，我 一 样 能 做 到 ，
而 且 要 做 得 更 好 ，卖 得 更
多 、更快。”王茹的话，让倪
女 士 看 到 了 女 儿 的 坚 持 和
毅 力 ，尽 管 酷 暑 难 耐 ，但 女
儿的转变让她很是欣慰。

王茹告诉记者，有一次
报纸卖的不是很顺利，等卖

完 报 纸 再 去 补 习 班 时 已 经
迟到了。妈妈当时就跟她商
量过要不别卖了，但是她当
场 表 决 心 说 ，那 只 是 个 意
外，以后一定要在最短的时
间内把订的报纸都卖出去，
协调好时间，既完成卖报任
务 也 不 耽 误 学 习 。“ 后 来 我
再也没迟到过，妈妈自然没
话说了，她现在只能百分之
百 的 支 持 我 的 工 作 ！”王 茹
调皮地说。

李政龙是营销秀活动的“插
班生”，半路加入营销秀的他很幸
运地遇到一名给力的“师傅”，他
不仅一会儿就把报纸卖完了，还
很快跟自己的小师傅打成一片。

5日早上，领完报纸的李政龙
考虑到自己第一天参加活动，还
不清楚卖报的门道，便主动寻求
一位卖报时间较长的小报童做师
傅，搭档完成自己第一天的销售
任务。看到人就主动介绍，李政龙
完全没有新手的羞涩和胆怯，基
本上每个被他询问过的路人、店
主都买了一份《齐鲁晚报》，小师
傅徐锐也连连赞叹这是个“好徒
弟”。慢慢熟络起来的李政龙不仅
给这个小师傅取起外号，还有心
和小师傅赛一赛，中间俩小伙争
着找客户，还同时跟一个阿姨，一
左一右的宣传起来，结果阿姨很
无奈地说已经有个小报童在她车
上了。原来这位阿姨是营销秀活
动中，小报童王子尧的妈妈，虽然
闹了笑话，但是王子尧妈妈最终
还是很爽快地买下一份报纸，并
为两个人加油鼓劲。

“第一天卖感觉还是挺累的，
还好师傅给力，所以我计划以后每
天多订20份报纸，争取像龙虎榜上
的报童们一样，卖出好成绩。”可能
第一天所定的任务难度不是很大，
李政龙卖完自己的报纸后开始做
起后几天的打算，并主动要求帮自
己的师傅卖报纸，两人还似假似真
的商讨起帮忙卖报的价钱，在一番

“讨价还价”后，最终决定李政龙卖
出6份报纸，徐锐这个师傅就要支
付5毛钱给自己的徒弟。

打打闹闹中，报纸已经卖的差
不多了，感觉今天的合作很愉快，
小师傅徐锐便和李政龙约好，第二
天一起到兴安街卖报纸，到时候再
不见不散。 本报见习记者 韩微
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今日枣庄

营销秀

“徒弟”上进
“师傅”给力

王茹说，卖报很过瘾，她一定会坚持到底。本报见习记者 殷悦 摄

徐锐、李政龙师徒二人搭档
默契。本报见习记者 韩微 摄

本报枣庄8月6日讯(记者 杨
霄) 经过近两周的卖报，小报童
们对于如何分报纸非常熟悉了，
可是，对于一张张报纸是如何印
出来的，小报童们都很好奇。本周
五上午7点，报童们可以跟随本报
记者一起参观报纸印刷厂了。

本周五(8月9日)上午7点，全
体小报童可以到报纸印刷厂现场
参观，并听印刷专家讲解报纸是
如何印出来的，同时，将有工作人
员向大家介绍印刷流程，小报童
们将亲眼目睹印刷报纸的全过
程。感兴趣的小报童们不要错过
哦。

报纸咋印的
周五去参观
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