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行业动态

针对不同人生阶段
做足保险规划功课

不同的人生阶段，可以有
不同的保险规划，将一生划分
为五个阶段，以一般工薪阶层
为对象，分别考虑人生各阶段
的保险（放心保）规划。
初入社会期（20-30岁）

20-30岁这一阶段，年轻
人对于保险产品的选择，应
以意外险和重大疾病保险
为主。
成家立业期（30-40岁）

30-40岁这一人生阶段，
应均衡考虑三个方面的保险：
一是自己的健康，二是家人的
健康，三是子女的教育。如果
经济实力较强，也不妨购买一
些养老保险。
收入高峰期（40-50岁）

40-50岁这一人生阶段，
应重点安排自己的健康保险
和养老保险。
事业衰退期（50-60岁）

50-60岁这一人生阶段，

应重点安排养老保险，有时
也可兼顾考虑部分健康保
险。
老年期（60岁以上）

60岁以上的人，若要购买
保险，通常可选择的余地很
小，可以选择意外险、养老险
和两全保险等。

一般来说，保险消费者
投保的原则是，从自己的实
际情况出发，按照风险管理
的先后顺序进行，先保易发
生的和时间上较为紧迫的
问题，然后逐步完善家庭保
障。

专家认为，按照险种的
重要性和紧迫性，保险消费
者购买保险产品的优先次
序是：意外险，住院医疗险，
重大疾病险，人寿保险，儿
童教育险，养老年金险，其
他终身寿险或新型人身险。

据北京商报

保险课堂

记者 李媛媛
通讯员 杨新刚

近年来，农行烟台分行
按照上级行和监管部门关
于农村支付环境建设的要
求，坚持以科学发展观为指
导，以农村地区支付服务需求
为导向，兼顾国有大型上市银
行的社会责任和自身发展，把
农村支付服务环境建设作为
各级行“一把手”工程，精心
组织，稳步推进，强化落实，
不断拓展“三农”金融服务的
广度和深度，在助推农村支付
环境建设方面做了大量工作，
取得了明显成效。

据了解，农行以惠农卡
为 载 体 ，加 大“ 惠 农 通 ”及

“万村千乡市场工程”的推
广，促进农村金融支付环境
进一步改善。目前，在全市
设立惠农金融服务站1300多
个，在农村地区安装转账电
话18000余部，将金融服务体
系延伸到乡村。

农行不断加快农村地
区电子支付渠道建设，累计
发放惠农卡 1 0 0余万张，在
县域设立各类自助设备3 0 0

余台，安装投产率为 1 0 0%；
结合商务部推动的“万村千
乡市场工程”建设和家电下
乡活动开展，拓展县域特约
商户2 0 0 0余户，POS总量超
过2 0 0 0台，在极大地便利了
农村居民支付的同时，也大
幅减少了现金支付量。

农行烟台分行为农村

支付环境改善增砖添瓦

农农行行烟烟台台分分行行贵贵宾宾客客户户

增增值值服服务务能能力力显显著著提提升升
专刊记者 李媛媛
通讯员 杨新刚

农行烟台分行财富中心自
2 0 1 1年9月成立以来，深入研究
市场和客户需求，及时掌握同业
产品特点和业务发展情况，有效
发挥农行金融理财产品功效最
大化，贵宾客户增值服务取得良
好成效，贵宾客户数量与金融资
产实现双增长。

据了解，为不断增强辖内
高端客户市场竞争力，烟台分
行财富中心认真研究同业及农
行 理 财 产 品 的 特 性 及 市 场 需

求，专门编写产品营销指南，为
该行理财人员和客户分析农行
理财产品的优势所在，指导理
财经理以适合的产品满足客户
的需求；积极组织财富中心理
财经理到辖内各支行举行财富
增值专题讲座，与各支行交流贵
宾客户服务的内容及为贵宾客户
进行资产配置与产品营销的方式
方法；充分利用本行宣传资源和
渠道，在网络、报纸、电视台、电
台等媒体上进行产品与服务的
宣传，在当地电视台财经节目
中该行理财经理多次作为专家
进行经济形势的解读并适时推

介我行产品与服务。此外，财富
中心还建立了QQ群，适时与白
金卡及以上客户进行交流，加
强与客户的直接沟通，及时了
解客户的需求，有针对性地进
行产品营销活动。

为让客户充分享受农行“贵
宾待遇”，烟台分行与烟台机场、
火车站、签订贵宾室服务协议，并
落实了贵宾客户在烟台的体检机
构与就诊医院，按时为贵宾客户
提供健康管家服务。此外，该行还
通过举办一系列的贵宾客户联谊
活动，进一步紧密客户关系，强化
互动与交流。

随着海外教育认可度的不断
提升，赴美留学早已成为诸多家
庭的首选，专业的名校申请指导
成为更多立志出国深造的学子和
优秀家长的现实需求。7月初，中
信银行独邀美国常春藤教育在举
办的“顶级留学规划讲座及私人
会晤活动”以其专业度高、实战性
强以及规划全面细致的特点深得
港城学子和家长的信赖。

8月11日，中信银行将携手美
国常春藤教育走进烟台万达广
场，重装启动美国顶级留学规划
讲座及私人会晤活动。如何“精心
准备，成为好的申请者”，“如何根
据申请学校的特点以及准备时间
的长短合理规划申请策略”本次
活动您将找到答案。同时活动特
增设模拟录取面试环节，由美国
常春盟校——— 康奈尔大学的校友
面试官林杰亲临主持，为广大学
子揭开名校面试的神秘面纱。美
国常春藤教育总监朱丹等名师，

为有名校求学梦想的学子，专业
解决美国留学准备、解析招生办
入学审核要素、扫清留学申请误
区、指导面试技巧，为准备出国的
学生提供一个全方位的留学规
划。沙龙活动分为“留学规划讲
座”和“私人会晤”两大部分。“留
学规划讲座”将由资深指导老师
就美英院校特色、优势专业、申请
技巧、材料准备等内容展开颇具
针对性的专业讲解。“私人会晤”
环节是以家庭为单位的一对一私
密专人指导，私人会晤仅限10个
家庭，每个家庭的会晤时间为1个
小时。

中信银行烟台分行是国内独
家代理赴美签证费缴费、赴美签
证代传递等业务的金融机构，签
证类型涵盖商务、探亲、留学、旅
游等几大类，独家推出新西兰留
学汇款专用账户服务。同时，提供
留学生信用卡、出国金融专属借
记卡、出国留学贷款、速汇金、美

国运通旅行支票等专业出国产品
和服务。中信银行与多家大型出
国留学机构有着良好的合作关
系，为学子们提供全方位的出国
留学服务。

美国常春藤教育创建于2001

年，总部位于美国康涅狄格州耶鲁
大学校区内，是美国本土最早的专
注于亚太地区海外教育规划及教
学培训的精品教育咨询顾问机构
之一，在“21世纪经济导报”海外版
开辟教育专栏，受到CNN及美联社
等媒体的关注和报道。该机构大学
申请拥有100%的入学录取率。2012

年，该校30%学生顺利进入美国名
校常春藤大学学习，60%以上学生
被美国排名前50位的文理学院和
综合型大学录取，同时还为多名品
学兼优的学生争取了半额及全额
奖学金。林杰，现任康奈尔大学校
友面试官，前任美国私立高中国际
教学负责人和招生官、哥伦比亚大
学教育学硕士。

电话：18953550228
QQ群：143359029

新浪微博：@今日烟台

在车险、寿险、财产险
等各类保险大行其道的当
下，关于保险的品种不断翻
新，关于保险的疑惑和纠纷
也层出不穷。为了帮助广大
投资者维护自身的合法权益，本报“维权热线”
长期开通。不论是你购买了保险产品苦于理赔
无门还是因保险代理人的误导购买了不合适
的保险产品，只要您拨通电话，我们都将与您
携手走上维权之路。同时，有什么困惑或成功
的经验，都可与我们联系。

参加中信银行留学讲座感言
烟台二中 宋佳恒

通过参加中信银行与美国
常春藤教育在烟台举办的留学
咨询活动，我想谈一下自己的感
想：

首先，通过参加这次活动，
我对出国留学有了更为深入地
了解和认识，英美名校开启了我
们年青一代走向世界的大门，中
国的发展、个人的发展都离不开
与国外的文化交流与融合。由于
国外大学录取制度与国内不同，
报考国外大学可以给考生更多
的选择机会，因为可以在同一年

参加不同学校的大学入学考试，
这样，可以选取自己最满意的成
绩，申请自己最心仪的大学，不
像每年的高考那样一考定终生。

其次，常春藤教育的孙小秣
老师给我留下深刻印象，通过听
她的演讲，使我了解到了耶鲁大
学老师严谨的治学态度。她所列
举的几个成功案例让我感受到
想要成功被心仪的学校录取，是
需要精心规划和认真准备的，她
引人入胜的讲解使我了解到申
请国外留学的步骤和关键所在。

第三，家庭私人会晤环节让
我受益匪浅，常春藤教育团队包
含了美国名校老师、心理咨询师
和名校毕业生以及专业的顾问，
通过与他们一对一的交流，使我
对自己申请国外学校有了更合
理的定位和更明确的方向。

感谢中信银行和常春藤教
育给烟台学子带来的崭新理念，
使我们可以了解和感受世界教
育的发展和取向，让我们以更开
阔的眼界和心态去挑战未来。

本文由中信银行提供

相关链接

美国常春藤教
育规划专家顾问。

金融资讯
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