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业内专家表示：2013年，中国油烟机和燃气灶具的市场品牌竞争和品牌集中度，将进一步加剧，在品牌、渠道、产品方面整体行业呈现三大趋势。第一，各个
品牌从定位上，高、中、低端即将进一步拉开差距；第二，烟灶市场渠道扁平化、多元化趋势明显，三四级市场成为厨房家电新的业绩增长点；第三，烟灶产品呈
现高端化、差异化的趋势越发明显。

为了让消费者更好的选购厨电产品，记者采访了华帝、老板、帅康、美的等品牌的山东区负责人，以展现各大品牌风采，探讨行业发展大计。

在当今的厨房电器行业，目前还没有一个品牌能够处于绝对垄断地位，厨房电器大大小小的品牌企业，仍不少于1000多家，相对于
其他家电行业来说，厨房家电行业的品牌集中和市场淘汰战，才刚刚开始。

目前国内的厨电行业正在经历一次大的变革。之前
的二三十年，厨电行业为消费者解决了“有没有的问
题”，即消费者用上了厨电产品；而现在开始则进入了
“好不好的阶段”，即消费者选择厨电产品开始注重产
品的外观设计、内在品质甚至是品牌内涵等。

房地产市场发展带来的刚性需求和不少消费者对厨
房的改造以及国内的城镇化将给厨电行业带来发展的机
遇，如果做好企业内功，保持每年30%的业绩增长不成问
题。

近年来，多品牌发展已成为家电企业扩大营收规模

的战略。华帝通过收购，完成了品牌、产品线的金字塔
布局，同时更进一步打通上游供应链与下游渠道。今年
是我们新制定的五年计划的第一年，公司将进行产业升
级，除继续加强传统厨电业务外，将强力进入整体厨房
领域。按照营业收入每年增长25%至30%的目标，5年之后
我们将从现在的十亿元级企业成为百亿级的企业。

在产品方面，华帝推出的聚能灶热效率高达68 . 5%，
比国家标准提高了37%，满足了消费者绿色节能的需求；
今年又推出了华帝热炫洗油烟机，有自动加热清洗3种模
式，打造绿色健康厨房。

厨电行业近几年市场竞争越来越激烈，品牌集中度
也会越来越高，这是行业发展的大势所趋。老板电器
2013年上半年总体销售收入同比增长34 . 26%，成为厨房电
器行业良性发展的典范。

公司今年提出2013年的指导思想是“模式创新促发
展，品牌升级定未来”：专注厨房电器，聚焦油烟机，
多品类联动，以产品差异化、品牌高端化、渠道多元化
为核心，重塑艰苦奋斗的老虎钳创业精神，全面推动企
业变革创新，三年实现增长速度不低于30%，领先第二名
30%，市场占有率30%的“3个30%”的战略。

当前厨电市场刚性需求仍较大，一二线品牌在一二

级市场还是消费者的首选。老板电器在一二级市场的销
售渠道已经布局完成，并率先在三四级市场完成渠道布
局，完成专卖店建设。在各渠道为消费者提供产品知
识、选购指南、保养维护的信息，引导消费者对高端厨
电的认知。

产品品类及技术方面，老板电器在油烟机、燃气
灶、消毒柜等基础上增加了蒸气炉、电烤箱、微波炉，
并专注技术的研发，研制出目前最受市场好评和畅销的
明星产品：8218欧式跨界大吸力油烟机，该款机器是目
前世界吸力最大的油烟机。

帅康品牌成立于1984年，经过近30年的发展，成长为
国内知名的厨卫家电整体制造及服务企业，品牌价值达
到122 . 85亿，连续6年上榜由世界品牌实验室主办的中国
500最具价值品牌排行榜。

帅康非常看重技术创新，为了保持强劲的市场竞争
力，二十几年来帅康掀起了数次技术创新浪潮。以油烟
机为例，从深型吸油烟机、“免拆洗”吸油烟机、欧式
烟机中国“芯”、到大吸力超静音烟机，帅康让每一项
技术都掌握自主知识产权，以强大的技术力，抵挡国际
品牌一哄而上的市场冲击。

帅康率先推出大吸力系列烟机，以20m3/min大吸力
为例，其吸力能吸住19斤重的钢板，满足了高层建筑使
用公共烟道和开放式厨房秒吸油烟排烟的需要，而且做
到了真正低噪音。此外，帅康“云”燃烧灶具节能效果
显著，帅康厨房七宝倡导在“健康主义”上，引领整体
厨房全面升级，充分体现了厨房电器智能健康化的发展
趋势。

在售后服务方面，帅康推出了“消费者投诉零容
忍”的政策：凡是消费者投诉100%要落实，100%要核
实，100%要答复，为消费者的消费体验保驾护航。

国内厨电行业虽然发展多年，但是一直缺少年销售
规划超过50亿、100亿的大企业，现今市场上大多是规模
小、实力弱的小企业。我们判断，未来两三年，国内厨
电市场将会加速行业集中化趋势，这个集中化是通过市
场竞争实现的，集中化带来的社会效益非常明显，体现
在：减少社会资源浪费，提高资源使用效率，更有利于
提高我国厨电行业的国际化竞争能力。

根据掌握的信息，我们预测，国内厨电行业未来将呈
现以下趋势：从消费需求看，厨电产品整体化、智能化、人
性化、时尚化的“四化趋势”日益明显，这四个趋势也是顾
客价值的直接体现，因此，美的厨电以“四化趋势”为导向，
强化顾客价值，充分利用美的厨电品类整合优势，提升产

品和市场竞争力，构建的“大厨电、新价值”的发展平
台，到2015年实现200亿元销售规模。

在产品方面，美的蒸汽洗油烟机，不仅拥有每分钟
17 . 5立方米的超大吸力，而且独创了智能蒸汽洗系统，以
110℃高温高压蒸汽，对油烟机内部的叶轮、油网、风道
进行360度全方位喷洗，整个过程只需15分钟，其中，12

分钟喷洗，3分钟风干，洗净率达到98 . 5%，成为行业的
一个标杆产品，一上市就受到了消费者的热捧。

售后服务方面，从今年3月份开始，美的烟机、灶具
可享受十年包修服务，将行业标准从五年提升到十年，
提供与竞争对手与众不同的差异化服务，消除了消费者
的后顾之忧。

这款油烟机从拢吸、强
滤、速排三个方面入手，双面
立体吸烟，吸排更高效，将油
烟瞬间排出，内腔不积油。

这款油烟机一体成型无缝
烟腔，独创“大嘴鲸”进风口
设计，吸烟面积增加67%，更
强吸烟效果，抽吸率达99%。

这款油烟机设定有3分钟普
通无加热洗、7分钟快速加热循
环洗、11分钟慢速加热循环洗
三种洗涤模式，可以满足消费
者多种不同需求。

这款油烟机拥有智能蒸汽
洗功能，能产生高达110℃的高
压热蒸汽，进行强力冲刷，彻
底溶解油污。
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