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今日枣庄

营销秀

骑骑行行4400分分钟钟到到市市中中卖卖报报
每天往返峄城和市中，杜帅坚持下来了

本报枣庄8月8日讯 (记者
杨霄 ) 为了每天能参加暑

期营销秀活动，12岁的报童杜
帅每天从峄城区骑自行车到
市中区卖报，整个车程大约需
要40分钟。

“每天早上我5点半就起
床了，10分钟洗刷之后，就从
家里出发，骑自行车和妈妈一

起去市中区卖报纸。”小报童
杜帅今年12岁，开学就要上六
年级了，暑假中参加了齐鲁晚
报天天向上暑期营销秀活动，
每天坚持卖报。由于家在峄城
区文昌小区，距离市中区有一
段距离，即使坐最早一班公交
车也不如骑自行车快。他就和
妈妈一起骑车去市中区卖报。

基本每天在 6点半就能到报
社，7点之前就能将报纸领好、
分好。“妈妈说，既然在卖报的
份数上我没法领先，那就应该
争取最早领到报纸，尽早去
卖。”杜帅说，虽然每天卖的报
纸数量不多，但是“早起的鸟
儿有虫吃”，早起卖报能比其
他报童多争取些时间，“在其

他报童刚开始领报纸、分报纸
的时候，我已经开始卖报了。”
杜帅自豪地说。

领完报纸后，杜帅会先到
报社附近的市场转转，基本上
能卖出去25份左右。剩下的报
纸就到之前选好的地点去卖，

“基本上在12点之前，我预订
的100份报纸就能全部卖完。”

炎炎夏日，每天走街串巷的
小报童们度过了一个别样的暑
假。卖报过程中的酸甜苦辣，也只
有经历过的人才能体味。

每年的营销秀活动都会受到
家长和学生们的追捧。暑假中，为
了让孩子能够体验到家庭教育和
学校教育以外的东西，很多家长
在纷繁复杂的培训班和夏令营中
精挑细选，为的就是能让学生在
假期中得到锻炼。每年一期的营
销秀，小报童们只需将手中的报
纸成功推销出去，在经历被拒绝
与成功交易的过程中，收获的不
仅仅是一角五分钱。持续高温的
天气，滚滚热浪中，处处可以看到
那些“坚守”的报童。在不知不觉
中，报童们也在不经意间慢慢成
长。无论是多么微不足道的进步
和成长，都要经历时间的磨炼，承
受成败的起落。说一夜长大没人
相信，但是我们相信：只要坚持下
来就会有所收获。活动中，笔者也
一直跟随着报童们，记录着他们
的精彩瞬间。看到在骄阳下坚持
卖报的报童，相信就算是成年人
也会自愧不如。

报童们的成长瞬间就在他们
勇敢乐观面对拒绝的时候。营销
秀活动将会成为报童们成长道路
上不可或缺的一次经历，人生道
路上失败不可避免，每当遇到挫
折的时候，要勇敢面对。愿营销秀
留给报童们更多的是坚韧不拔和
持之以恒。 本报记者 杨霄

体验，
亦是成长！

到临街的门市房推销，杜帅的成功率比较高。本报记者 杨霄 摄

“这个天气实在是太热了，我
的手动不动就出汗，怕把报纸弄
湿了，妈妈特意给我找了一个纸
板来保护报纸。”8日，小报童刘阳
光 向 记 者 展 示 了 他 的“ 护 报 宝
贝”——— 一个已经破损并发黑了
的纸板。

刘阳光告诉记者，酷暑天气
卖报特别容易出汗，刚开始卖报
的时候他经常会把报纸弄湿，有
的顾客拿到被汗水弄湿了的报纸
就会要求再换一份。“有一次一份
报纸湿得特别厉害，等晒干以后
都起皱了，大家都不愿意要。我就
跟妈妈商量，得想一个办法保护
好每一份报纸，于是妈妈就给我
找了这个纸板，每天用纸板托着
几份报纸，有了它做保护，报纸就
不会湿了。”刘阳光跟记者分享了
这个纸板背后的故事。

“一份报纸从采写到印刷再到
发行，都包含了报社叔叔阿姨们的
心血，特别是体会过卖报的艰辛，
我更加觉得一份报纸最终能到达
读者手中是多么地不容易，所以每
一份报纸都对我很重要，我一定要
保护好它们！”刘阳光说。

本报见习记者 殷悦

怕把报纸弄湿
用纸板做保护
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