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今日威海

关注

五五名名9900后后大大学学生生的的暑暑期期实实践践
本报记者 赵兵 实习生 何宗斌 陈奎莲

7月29日，山大(威海)暑期小学期正式结束，不少学子选择回家休息，但也有一部分学生，因为各种原因
留在威海，希望利用假期时间打份零工。同时，部分在外地上学的威海本地生源学生也回到威海，加入到暑
期打工的队伍之中。

记者就此采访了一些90后高校暑期工，倾听他们的酸甜苦辣：有的被客户欺负，受了不少委屈；有的差
点在工作时受伤；也有同学尝到了甜头，通过自己努力，促销得到认可，赚到几千元……

山大(威海)新闻系学生张
斌和何琳在威海一家停车公司
做兼职，负责在某条路段车辆停
放时的收费工作。每天，从上午8
点正式上班，到下午7点下班，他
们得忙活11个小时，报酬是每天
50元加一定的提成。这份工作相
对一般的兼职来说，工资比较
低，但是工作时间很长，也比较
累。

“每天早上我们8点到公司
上班领取发票，之后奔波在各个
停车点，收取停车费。”说起这份
工作，两人直言“太辛苦，尝尽了
各种辛酸”。除去每天不停地跑
腿，他们还要忍受高温的炙烤，
更让两人委屈的则是来自车主
们的不理解和刁难。

何琳向记者讲述了他遇到
的一件“窝心事”。因为威海的
旅游旺季已经来临，外地来威
的游客特别多，对这一部分游
客收取停车费用成了特别闹心
的一件事。“几天前，有几位来
自淄博的游客，停下车后我去
收费，但他说他们那都是车辆
走时才收费，我想着外地游客
确实不太了解咱这的收费规
定，便没再计较，想等他们玩完
了再收费。”何琳说，但令他震
惊的是，等这位车主带着全家
游玩后回到车上，他再去收费
时，却差点被车主打了。“他先
是质问为啥要收停车费，我给
他们解释了之后，却没有得到
理解，反而拉开车门就要走。”

见到车主要走，何琳只好挡住
车门，想阻止车主离开，没想到
车主竟掐着他的脖子将他甩到
一边，并恶狠狠的警告：“再敢
要钱就要你好看。”随后扬长而
去。

说完这段经历，何琳甚至委

屈的留下眼泪。他说：“真不想干
这个活计了，等干完这一周，打
算换个工作。”

有苦也有甜，虽然工作的时
候受了很多委屈，也让两人累得
够呛，但是他们凭借自己的辛勤
劳动，还是有所收获，“我们不仅

获得工作经历，还结交了一群有
情有义的哥们儿。虽然有时候工
作辛苦，但是当我们领到自己辛
苦所得的工资时，心里就感到特
别满足。这份工作经历是我们步
入社会的基础，以后会更加有信
心和勇气”。

停停车车场场做做兼兼职职 他他差差点点被被车车主主揍揍了了

▲90后大学生小张在向车主收取费用。

暑期实践

累，甚至危险

他们学会坚持

朱同学现在在某学习班学
习韩语，为了减少花销，她利用
闲暇时间来到文化西路一家超
市打工，负责奶产品促销，主要
负责点货、签订单、卖货以及奶
产品的包装促销工作。

由于奶产品需要低温保
存，她需要长期在低温环境下
工作，因此特别容易感冒，而且
手经常会被包装箱的尖边划伤
出血。“由于工作需要，我必须
整天站着，一天下来我的脚都
僵硬了，脚掌特别疼。那时候我
一度想过放弃，但后来想到哪
里工作都没有特别舒服的活
儿，又坚持了下来。”

王浩在国际海水浴场附近
的一家餐馆做服务生，为了多
赚点钱，他不仅负责餐馆的日
常工作，下午下班后还要去宾
馆做清洁工作。每天早晨4点
左右，他就要来到餐厅准备早
餐，“刚开始那几天特别不适
应，早晨都起不来床。”而忙活
完一早上，他下午还要去一家
宾馆做清洁，“找兼职的时候特
意找的这两个时间能安排好的
活，这样可以多挣一点”。王浩
说，去年暑假，他曾在一家雪糕
制造厂打工，由于机器操作危
险性较大，容易伤到手指，每天
开工前，领导都会强调操作机
器时要特别注意安全。“有一
次，为取下卡在机器上的雪糕
棍，差一点被机器绞到手指，我
现在想想都后怕”。

校方提醒

鼓励参与

防范陷阱

对于高校学生暑期打工，
山东大学(威海)就业创业指导
中心副主任王彦涛说，“我们
提醒大学生做暑期兼职时，一
定要注意财产安全和人身安
全，小心传销陷阱，另外也要
注意一些要求先交大量押金
的企业。

勤工俭学的学生本就处
于弱势，回报率比较低，高工
资、条件优厚的企业要慎重选
择，谨防上当受骗。总体来说，
我们还是比较鼓励学生做兼
职工作，利用暑期时间多做社
会实践，提高社会适应能力。

多数学生选择兼职工作，但
也不乏自主创业的同学，山大
(威海)法学院的孙勇江就是其
中的典型。20岁的他在国际海水
浴场附近租了一个场地，租赁自
行车，零售遮阳帽、墨镜等商品。

孙勇江来自四川农村，家里
经济条件不好，为了省去回家的
费用及攒出下学期的学费，他选
择留在威海。但他并没有向其他
同学那样，找个兼职，而是想办
法搞起了自主创业，办起了租车
行。他说，因为学校挨着国际海
水浴场特别近，每天大量的游客
聚集在此。他从中发现了商机，

“威海景色很美，也非常适合骑
行，加上这么多的游客，应该能
赚上一笔”。

有了这样的想法之后，他很
早就开始准备。在同学都忙着回
家时，他便到处开始张罗，向同
学、朋友借自行车，找浴场租赁
场地。忙活了一个多星期，他的

“小店”便正式开张。“我的自行
车基本上都是向同学和朋友借
的，场地是老板便宜租给我的，
也没有雇人，几乎是白手起家。
家里经济条件不是很好，也没法
给我提供资金支持，只求能够养
活自己。”孙勇江同学介绍说。

每天早上5点左右他就来到
浴场准备，修理修理车辆，将商
品摆放整齐，等待他的将是一天
的忙碌，有时候甚至忙碌到没有
时间吃饭。“几天前的一个晚上，
饭刚吃到一半，一个顾客过来租
车，等按照要求给他寻找到满意

的车辆时，一个小时已经过去
了，我才能够继续回来吃饭。”

虽然他准备的很充分，刚开
始的时候也挺顺利，但真正的考
验也随之而来。“最要命的是天气
不好的时候，一辆车也租不出去，
有时候连续几天入不敷出，收入

仅能满足租金和我的伙食费。”而
一些顾客在交租车押金时，会质
疑他的身份，担心被骗。通常他会
主动出示自己的学生证以证明自
己身份，让顾客放心。

经过近20天的磨练，他感慨
道：“创业需要动脑，就像有些顾

客在犹豫要不要租车时，我就尽
力说服他们；要注重处理好和周
边商家的关系，不能单打独斗(受
摊主排挤)；注意用优惠措施吸引
回头客；我最近还在考虑用俄英
汉三语为自己做广告宣传，平时
也会关注创业方面的信息”。

开开个个租租车车行行 他他学学会会了了自自立立

▲孙勇江在向客户推荐自行车。

记者通过走访得知，用人
单位还是希望大学生暑假工优
先选择自己熟悉的行业，或是
以前从事过的工作，省去熟悉
工作流程的时间；同时，工作时
间最好以一个月为宜，工作态
度要积极认真，不能光想着赚
钱。

用人单位建议

选择自己

熟悉的行业
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