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今日菏泽

今年以来，农行曹县支行以
“万名个人贵宾客户大营销”活
动为着力点，深入推动零售业务
综合营销活动，取得了显著成
效。截至7月末，该行个人加权贵
宾客户较年初增加1300余户；个
人存款较年初增加2 . 7亿元；贵
金属销售14公斤;个人产品覆盖
率较年初提高10个百分点，以上
各项业务增量均居系统首位。

安排部署，突出一个“快”字。

年初，该行召开了行长、分管行长
和网点负责人参加的专题会议，
研究“万名个人贵宾客户大营销”
活动的推进措施，结合支行实际，
制定了《曹县支行“万名贵宾客
户”综合营销活动实施方案》。紧
锣密鼓的准备工作，确保了活动
顺利快速启动。

统一思想，突出一个“齐”字。
该行认真分析研判新形势下，个
人高端客户对产品和服务的需

求，提出了“围绕贵宾客户做服
务、做产品，推动网点零售业务经
营转型”的发展思路。在网点层面
搭建了贵宾客户营销服务管理平
台，成立了8个网点营销小组和1
个大客户走访营销小组。通过完
善营销管理运行机制，明确全行
统一的工作目标，做到令出一门，
提高了活动成效。

活动开展，突出一个“实”字。
按照活动方案的要求，该行组织

开展了专业市场营销、公私联动
营销、未达标客户回访等一系列
的专项活动，每次都对客户增量、
存款增量、产品捆绑率等活动成
效进行量化评价，总结经验，分析
不足，及时调整活动措施，确保活
动取得实实在在的成效。

通讯员 王付忠 赵爱丽
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今年以来，工商银行菏泽分
行以客户需求、市场需要、重点产
品推广为主攻方向，突出外汇业
务组合产品的高附加值优势，有
针对性地推介掉存 (融 )通、双远
期外汇买卖等重点产品，收到良
好成效。至7月末，全行办理掉融
通3 . 2亿元人民币，稳定外汇存款
5230万美元；办理掉存通3088万

美元，稳定存款3088万美元。办理
增益型双远期外汇买卖业务3088
万美元，实现收益90 . 91万元人民
币。通过办理掉存(融)通等产品，
使企业降低了财务成本，实现了
银企互利共赢。

高度重视，周密部署。该行非
常重视外汇交易业务的发展，要求
国际业务部门及各支行从满足客
户需求、增存增收、提高人员外汇
业务素质等多方面充分认识开展
外汇交易类业务的重要性，认真组

织、周密部署，确保外汇交易主题
营销活动有计划、有组织、有跟进、
有落实。专业部门发挥统筹协调和
组织推动作用，负责各项产品的业
务支持和指导，认真做好产品宣传
和推广。为确保各项工作落到实
处，分行每月召开一次由各支行分
管行长、市场营销部主任参加的国
际业务调度会议，市分行分管行长
每月听取工作汇报，有效地推动了
业务发展。

上下联动、跟进营销。为及时把

握业务机会，分行国际业务科一方
面对在该行办理的到期业务持续关
注，逐笔跟踪，确保存量客户或存量
业务项下能办理结售汇组合产品；
另一方面，积极争揽客户的结售汇
业务，扩大市场占比。经过坚持不懈
的营销，终于与东明某有限公司达
成了交易意向。省、市及东明支行联
合为企业制定产品服务方案，并向
客户详细介绍了掉存通及双远期业
务的特点、办理流程等，受到企业认
可和欢迎。

精细化管理，提高效率。为确保
业务万无一失，该行认真梳理业务
流程，按照最新操作流程要求，制定
了详细的业务进程表，明确了每一
项工作的具体内容、完成时间、责任
人及注意事项，分行专业人员对工
作进程表中的每项工作统一调度，
要求规定事项必须在规定时间完
成，所办理的几笔业务均及时高效
地完成，保证了业务的时效性，取得
了较好收益。

通通讯讯员员 李鲁民 李绍民

“财富驿站”近期热销理财产品推荐

产品名称 发行单位 发行期 币种 期限 起点金额
参考预测

年化收益率
特点点评

“工银财富”专属资产 中国工商银行 8月14日-8月18日 人民币 92天 10万元 4.60% 收益高、风险低、周转快

中银稳富 中国银行 8月14日-8月20日 人民币 140天 10万元 5.20% 投资收益高期限丰富多种期限可供选择

交银添利91天 交通银行 8月12日-8月18日 人民币 91天 5万元 4.4% 稳健型、平衡型、增长型、进取型和激进型的所有投资者

特别提示：以上产品信息仅供参考，若有疑问，请向产品发行银行客服电话及各营业网
点工作人员咨询。
本栏目互动咨询电话：13905300057 本期信息整理 刘莉

近日，定陶联社积极开展“青春建功新农村、—送金融知识下乡”活
动，活动由精通业务的员工组成金融知识宣传队，深入到全县各个乡镇
及较大的村庄，利用集市时机，通过散发宣传彩页，现场讲解等形式，向
群众尤其是青年客户群体积极宣传理财金融产品和电子银行业务，介
绍消费权益保护、反假币、预防非法集资、抵制非法金融活动等方面的
知识，得到了广大群众欢迎和好评。 （何彦霖 刘勇）

金金融融知知识识下下乡乡来来

近日，定陶县国税局办税服务厅工作人员为前来办理“营改增”
业务的纳税人讲解办理国税相关业务需准备的资料、试点纳税人增
值税一般纳税人资格认定有关事项等内容，并对纳税人提供有针对
性的单独辅导。图为该局办税服务厅人员对前来开具发票的纳税人
进行相关知识辅导，确保“营改增”纳税人顺利开具发票。

(王彤 姚一平)

““营营改改增增””知知识识辅辅导导

跟男友什么积蓄都没
有，目前两人的月收入共五
千，房租一年八千左右，两
人基本生活费每月两千，不
包括买衣服生病等意外情
况。想在两年内结婚，不想
求助家里。目标是五年内赚
够十五万作为买房首付。
>>理财规划

对于刚毕业的恋人来说，
月薪族、无积蓄、要买房成为
现代青年普遍的现象。现将5
年的时间规划分为两个阶段
来计算，假设2人收入的年增
长率为6%，生活支出的年增
长率为3%，房租年增长率为
5%，家庭月入5000元，理财收
益在扣除通胀后年化4 . 5%。
第一阶段为结婚前2年，收入
总额为12 . 36万，房租为1 . 65
万，生活支出为4 . 87万，则家
庭货币结余为5 .84万；第二阶
段为结婚后3年，2人的收入总
额为21 . 45万元，房租为2 . 86
万，生活支出为8 . 34万，婚礼
花费5万元，彩礼收入3万元，
婚后保险投入每年1万元，3年
共计3万元，则家庭货币结余
为11 . 09万，15万的购房首付
款还有3 . 91万元的缺口，因
此，有必要从每月工资拿出一
部分收入定期投资，可以是股
票型基金等风险收益比较高
的投资，经计算，每月投资
1100元即可实现婚后有房的
愿望。 （齐讯）

新毕业恋人

如何圆买房梦
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