
集集成成吊吊顶顶安安装装验验收收要要注注重重细细节节
“三分产品七分安装”用来描述

集成吊顶是再合适不过的了。消费者
买到手的材料都是半成品，只有通过
合理的设计和安装，才能变成符合整
体家装风格的集成吊顶。

安装：

要符合“吊顶新国标”

有些业主为省钱，从建材市
场上买装修材料，再找路边的“装
修游击队”上门安装，看似节省了
成本，但是也给以后的生活留下
了很大的安全隐患。业主刘先生
就是其中一位，“前几天刚才外地
出差回家，一进门就发现厨房地
上横七竖八地躺着长短不一的金
属材料，原来是吊顶掉了下来。再
联系当时装修的工头，不料他得
知装修工程出现问题后便挂断了
电话。”刘先生说，多亏当时家中
无人，脱落的吊顶才没砸到人。

据了解，吊顶脱落大多都是
因为吊顶安装前，顶棚上本应去
除的薄石灰层没有去除，致使顶
棚吃重小、承重力下降，吊顶材料
在重力作用下全部脱落。其实，早
在2011年6月1日《家用和类似用
途集成式多功能吊顶装置安装技
术要求》的国家标准就已正式实
施，明确规定了多功能吊顶装置
的安装技术要求，甚至提出了“布
线时，以导线自然状态敷设，不应
拉伸和扭曲”等细节性的规范。因
此，为了避免事故发生，建议业主
们最好找专业安装人员安装。

验收：

要重点检查各功能模块

在集成吊顶安装完毕之后，
为了保证在日后使用过程中的安
全性及功能性，业主需要对其施工
进行检验，但是大多业主对国标中
要求的验收标准并不知情，只知道

看看外观是否平整，不懂得如何
查看吊顶内部结构及细节。

建议业主在验收时可注意以
下四大重点：一、检查角线安装。
目视水平是否良好，要做到90度
角无缝隙，无明显扭曲现象。观察
一下，扣板的整体平整性以及扣
板相互之间的缝隙，目视其是否
良好。二、检查丝杆的强度。可取
下几块扣板，检查一下丝杆之间
的距离是否符合安装标准，然后
用手以适当的拉力拉几下丝杆，
确认是否有松动。三、检查电器安
装牢固度。可试着用手以正常的力
推电器机体，看电器是否会从三角
龙骨上脱落。四、测试电器功能是
否正常发挥。可以打开开关，观察
电器是否正常工作。如灯暖，打开
15秒后，感觉到有热感，就表示没
问题。换气、取暖模块的位置是否
合理，打开时，声音是否正常，要
无明显噪音才好。风暖打开后，要
在距风暖1 . 8～2米的中央位置，
觉得有热风，就证明风暖正常。

居然之家15周年店庆了！
15年，居然之家究竟给家居行
业带来了什么？居然之家的变
化究竟在哪里？15年居然之家
还有哪些方面坚持下来了？

恰逢居然之家山东公司5店
携手共掀营销热潮之际，笔者又
来到居然之家北园店。据了解，
居然之家济南店正在为庆祝成
立15周年将推出满1000赠100大
型促销活动，家具以旧换新还可
享受5%补贴金……同时又发现
新了惊喜：居然之家提供代客泊
车，免费茶吧、免费设计装修效
果图以及咨询服务等等。

居然之家北园店总经理
郭恩贞这样细述居然之家的
变化：因为你担心“质量和安
全”问题，我们承诺“先行赔
付”；因为你害怕“环保和污

染”，我们承诺“绿色环保”；因
为你抱怨“退换货不方便”，我
们承诺非质量问题“一个月无
理由退换”、质量问题三年内

“包修、包换、包退”、“统一退
换货”；因为你讨厌“结算方式
原始”，我们实行“统一收银”；
因为你痛恨“送货安装不及
时”，我们承诺“送货安装零延
迟”；因为你说“价格不透明、
消费者心里没底”，我们承诺

“同一品牌同一价”……就这
样，15年来，居然之家一直秉
承着从消费者角度出发的理
念进行着一次次美丽的蝶变。

对此，居然之家山东公司总
经理张晨一语中的：居然之家15

年的发展始终在“变”的是服务
承诺的不断升级，“不变”的是顾
客的需要永远在第一位！

十年来，春华秋实，银
座家居布店全省，受恩回
报，为庆祝成立十周年，推
出“10年大爱，大感恩”的
大型促销活动，济南两家
银座家居门店推出2000元
以上10%返现，海量商品
工厂特供特价，抽奖免
单，拍卖秒杀等形式多样
的促销组合，三天三夜，人
气爆棚，两店与去年同期
比销售提升50%。如果您
错过了此次店庆活动，不
要失落，银座家居接下来
还会推出一系列的促销活
动，以满足您居家购物的
需求。

8月18日，银座家居在
北园店中厅精心策划了一
场十周年庆典活动，典礼

中将银座家居前期拍摄的
微电影《爱的谎言》、《最好
的礼物》、《消失的训斥》穿
插在整场活动中，将“爱
家·爱生活”的十年主题通
过影像的形式传递给在场
的观众，整场晚会既温馨
又有爱。同时，庆典还邀请
了十位“特殊”的嘉宾，他
们正是银座家居“助力学
子梦，助力中国梦”公益活
动中选出的贫困学生、学
生家长，他们每人将获得
一万元的学子捐助，在庆
典现场，银座家居将资助
现金郑重地交到他们手
中，完成了这次“正能量”
的传递，也为“中国梦”的
早日实现注入了一份力
量。

8月16日上周五，欧亚达
家居七夕狂欢夜Ⅲ以创纪录
的6000万销售额完美收官。
欧亚达家居又一次在七夕之
际创造了家居行业的神话，
也成功“俘获”了泉城消费者
的心。

活动当晚，全场500余家
家具建材品牌联合厂家全线
参与，商场也拿出史无前例
的重磅奖品回馈全城消费
者。据了解，距离活动开始还
有半小时，商场各收银台前
等待缴款的顾客就已经排起
了长队。活动开始，“闪单有
礼送油卡、1000辆折叠自行
车满额送、10大品牌专项赠
礼……”每一个活动地点都
热闹非凡。经典动漫人物模
仿、百合网相亲会以及现场

精彩绝伦的表演也让消费者
们流连忘返。最后，让各位消
费者期待已久的51英寸3D

电视、豪华空调抽奖更是把
现场推向了高潮。

人山人海的现场、冲破记
录的销售，不仅再次验证了欧
亚达家居在济南家居市场的
龙头地位，更再次赢得了商
户、消费者的一致认可。活动
结束时，不少顾客似乎意犹未
尽，问及欧亚达下次活动是在
什么时候，活动力度如何？为
此，笔者也采访了欧亚达家居
企划营销部的负责人，据了
解，为保持高密度的品牌营销
和活动推广态势，欧亚达家居
在下半年将不定期开展各种
精彩纷呈的体验活动和促销
狂潮，大家敬请期待吧！

生活家地板在全国都倍受消费者喜爱。图为生活家在辽宁
举行集团“峰惠”大型促销活动时，吸引了上百消费者现场抢购。
24日，生活家地板还将在济南泉盈大酒店举办“工厂直供会”，势
必再掀一次地板抢购狂潮。

8月24日上午9:50，“绿色
美居·爱家 第一届绿色家装
大赛暨建材家居超级厂购直
通车(济南站)”即将在南郊宾
馆盛大启动。据了解，本次活
动是由肯帝亚地板、好莱客衣
柜、欧派木门等近二十家知名
建材家具品牌联合发起的，能
够为济南业主带来最方便的
一站式购物体验，此外，所有
参与此次活动的建材家居品
牌还郑重做出保价承诺，不仅

保证产品质量，还会保证史无
前例的优惠力度，真正让业主
们享受最实惠的产品。为了确
保参与活动业主的权益，活动
现场100%凭门票入场，想要参
与的业主可咨询本报热线。

本周六“建材家居超级

厂购直通车-济南站”将启动

我之变 皆因你———

居然之家15周年庆

银座家居：

十年大爱 大感恩
欧亚达七夕狂欢夜完美收官
现场火爆再现奇迹 4小时销售达6000万
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