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长城定期开放债

萃取纯债收益
长城基金近期推出了旗下

首只定期开放债基——— 长城增
强收益定期开放债基。该基金不
参与权益类资产投资，也不参与
一级市场打新，纯债投资的属性
使其投资风险更低。其拟任基金
经理钟光正认为，当前债市各种
品种收益都有所上行，并且处于
历史相对高位，相对来说债市投
资机会大于风险。

2013年9月5日—8日，建设银行
山东省分行作为齐鲁秋季车展唯
一指定合作银行，将继续携特色业
务———“建行龙卡购车分期付”入
驻车展，为广大消费者实现购车
梦。作为齐鲁车展唯一指定合作银
行，建设银行与厂商倾力合作，在
优惠车价的基础上，还将为众多购
车者提供超值费率的购车优惠。

建设银行是国内率先推出信
用卡分期付款购车业务的国有上市

银行，积累了丰富的经验，产品设计
完善，更推出了部分优质客户“免抵
押，免担保”办理，部分车型持卡人
还可享受“0利息，0手续费”的超值
费率优惠政策。建行人士透露，建行
与众多汽车厂家签定了“总对总”合
作协议，通过厂家贴息的方式为分
期购车客户提供优惠手续费率，甚
至零手续费率，真正实现了无利息
贷款买车。目前优惠手续费率涵盖
60多个热销汽车品牌。

一汽大众

18个月分期付款零利息零手
续费、36个月优惠手续费6%的车
型：全新宝来、全新速腾、迈腾、CC
(老款)、全新捷达(部分车型)。

斯柯达

晶 锐 、明 锐 、昊 锐 、
superbcombi，yeti特优惠：12、24个月
分期付款零利息零手续费、36个月

优惠手续费4%。

雷诺

科雷傲12个月分期付款零利
息零手续费，24个月、36个月优惠
手续费仅为2%、6%。

风朗、纬度特优惠：12、24个月
分期付款零利息零手续费、36个月
优惠手续费4%。

以上优惠政策截止到2013年9

月30日，详询：95533

用用建建行行的的钱钱 买买自自己己的的车车
龙卡分期付优惠车型介绍·第三季 一汽大众、斯柯达、雷诺

由于财务机制不健全、管理
模式不完善、抗风险能力差等自
身缺陷，融资难一直是阻碍中小
企业发展最大的瓶颈，且中小企
业融资需求具有“短、急、频”等
特点，传统中小企业贷款产品很
难满足其用款需求。菏泽境内金
融机构发展缓慢，融资渠道狭
窄、融资成本高企致使大部分中
小企业的生存雪上加霜。超过4

万亿元的资产规模，超过38000

个覆盖城乡的分支机构，超过5

亿人的庞大客户群，更重要的
是，这个客户群主要由农户、个
体工商户和小微企业主构成：小
额贷款平均单笔不足6万元，小
企业主贷款平均单笔不足30万
元，小企业法人贷款平均单笔
260万元……在服务“三农”、服
务小微企业方面，邮储银行显然
独具特色，而菏泽分行更是其中
的佼佼者。

扶持小微

走出特色发展道路

邮储银行菏泽市分行小企
业贷款中心成立于2010年10月，
自成立以来先后开发了不动产
抵押、动产抵质押等中小企业适
用的贷款品种。成立三年来，凭
借业务周期短、抵押期限长、使
用灵活方便、支用手续简便、综
合费率低、服务阳光透明等优
势，菏泽市分行小企业贷款中心
为上百户中小企业雪中送炭，受
到了菏泽市中小企业的一致好
评。以缓解中小企业融资困难为
目的，以服务地方特色中小企业
发展为宗旨，积极落实国家扶持
中小企业的金融政策，是邮储银

行菏泽市分行小企业贷款中心
一直坚持的工作作风。

邮储银行菏泽市分行小企
业贷款中心姚主任在采访中表
示，该行在小微企业贷款业务发
展模式上具有如下几大特色：一
是战略定位明晰，该行明确把小
额贷款确定为核心的战略业务，
把小企业贷款确定为长期、重要
的战略性业务，在信贷规模投放
上始终向小微企业重点倾斜；二
是产品科学，邮储银行设计了额
度循环支用的贷款使用模式和
灵活的还款方式，最大限度地帮
小微企业节省利息开支，降低融
资成本，同时也满足了小微企业
资金需求“短、小、频、急”的要
求；三是阳光优质高效的服务优
势，信贷人员严格遵守“八不准”
规定，让小微企业客户可以放心
便利使用贷款。

贴心服务

打造客户满意银行

“真的非常感谢邮储银行，
在关键时刻帮了我们一把。”菏
泽当地某农化公司负责人表示。
据了解，该农化公司成立于2000

年，主要从事农资化肥的制造销
售及农药的生产销售，企业主从
事农资行业已有十余年历史，经
验丰富，专业能力较强，企业在当
地社会信誉好，市场竞争力强，相
继获得较多省级市级荣誉称号。
由于不满足已取得的市场份额，
企业负责人计划拓展市场，扩大
生产规模。

然而在2011年底预计新建
化肥和农药生产线时却遇上了
资金短缺的情况，新建生产线涉

及到购置设备、聘请技术人员、
购买原材料等投资，资金不到位
新项目就只能搁浅，但是市场如
战场，一个时机抓不住，在市场的
激烈竞争中就可能会一败涂地。
但是有需求还得找到合适的产
品，金融机构这么多，哪家更适合
呢？他在一段时期内去多家金融
机构进行了咨询。

“我们的产品非常畅销，而
且应收款回收周期短，所以日常
流动资金需求量并不大，因此我
希望银行能给我一个授信的最
高额度，我们能在额度内随用随
支，以便新生产线建成后购买原
料、接新订单使用。”谈起一开始
的情况，该负责人向记者诉说了
他们之前的需求，“我觉得有很
多小企业主跟我的需求应该是
基本一致的，现在很多金融机构
都能提供贷款，但是对比了一
下，我还是觉得邮储银行的小企
业产品和服务更契合我们企业
的需求。”

负责该企业贷款的邮储银
行工作人员表示，该企业的贷款
办理周期仅为一个月。据悉，该
企业于2012年2月28日向邮储银
行菏泽分行递交了申请资料，经
过调查、审查审批、办理抵押登
记手续等事项，邮储银行菏泽分
行于3月底就向该企业发放贷款
1000万元。

“这笔贷款来的非常及时”，
农化公司负责人表示。短短一年
间，该企业实现了跨越式发展，
企业成长性明显。据数据显示，
企业2011年(使用贷款前)销售收
入为7000多万元，2012年(使用邮
储银行贷款后)增长至1 . 5亿元，
年增长率高达110%，净利润则由
2011年的500多万元增至2012年
的900多万元，增长率高达70%；
企业产品覆盖面扩大，企业负责
人介绍说使用邮储银行贷款资

金扩大生产规模后，企业的市场
已有省内拓展至国内，全国代理
商达800余户，销售网络快速拓
展，市场份额进一步提升；企业
产品线丰富，使用邮储银行贷款
后，企业新增了一条生产线，产
品类别得以丰富，市场竞争力得
以提高。

产品多样

满足客户差异化需求

邮储银行菏泽市分行小企
业贷款中心姚主任表示，邮储银
行小企业贷款最大的优点是采
取循环授信形式，根据借款企业
的经营状况、资信状况及担保物
的评估价值，在授信期内向借款
企业提供可循环使用的授信额
度，企业在额度范围内可随借随
还，反复支用，支用手续简单。

目前，菏泽市分行小企业贷
款最高额度为2000万元，流动资
金单笔贷款期限最长为18个月，
固定资产单笔贷款期限最长为
36个月。小企业贷款授信有效期
限最长可达2年，基本可以满足
绝大多数小企业的资金周转、扩
大生产等各方面融资要求。为进
一步丰富贷款品种，扶持更多中
小企业，邮储银行菏泽分行除接
受不动产抵押贷款外，还接受动
产抵(质)押贷款，融资性担保机
构担保贷款、助保金贷款、接力
贷等贷款品种也在陆续申请开
办，多样化的抵押方式，满足了
小企业主的不同需求。

姚主任进一步表示，今后，
邮储银行将围绕网点优势、资金
优势、品牌优势和结算户信息全
面的特点，继续关注中小企业贷
款，助力地方中小企业发展，努
力成为服务菏泽市中小企业融
资的重要力量。

(财金记者 季静静)

服服务务小小微微企企业业 走走特特色色化化发发展展路路
菏泽邮储银行贷款助企业实现跨越式增长

超过4万亿元的资产规模，超过38000个覆盖城乡的分支机构，
超过5亿人的庞大客户群，更重要的是，这个客户群主要由农户、
个体工商户和小微企业主构成：小额贷款平均单笔不足6万元，小
企业主贷款平均单笔不足30万元，小企业法人贷款平均单笔260万
元……在服务“三农”、服务小微企业方面，邮储银行显然独具特
色，而菏泽分行更是其中的佼佼者。

经典是座山，耐得住岁月蹉跎，
经得起风光无限，就像是上乘普洱
茶越陈越香的回甘！

财富更多是把握机遇，思想决
定未来，选择胜于努力。所以都期待
循着健康标准的机制稳中获利！

投资普洱茶需要善于发现价
值，更需要健康规范的标准！

有了标准>>
就有了信心

标准是规则、是规范、更是秩
序！

十多年以来，普洱茶在经历了
大起大落之后，仍没有一个统一的
好茶评价标准，市场上的普洱茶鱼
龙混杂、参差不齐。一方面给消费者
收藏投资造成损失，另一方面也给
专注做好茶、做普洱茶的企业带来

低迷！整个市场亟待统一标准，规范
流程，重拾信心，回归正道。

日照御青茶业股份有限公司是
山东省第一家茶业股份制上市的企
业，也是山东省茶企业唯一获得专
业投资机构投资的企业，山东省最
大的茶业类综合型的企业，现有各
类专卖店400余家，同时覆盖100余
家中高档商超。应广大茶叶爱好者
要求，兼顾普洱茶收藏、饮用的特
性，特别推出普洱茶收藏新标准。
在降低风险的同时，实现了较稳定
的升值。并带来了行业标准化的新
突破，从根本上解决了普洱茶级别
标准凌乱等现状，实现了上下游源
产地的信息标准化，收藏指标数量
化，便于认证、发行、系统的流通
化，更以全新的模式实现了B2C普
洱资源交易的流动化，并以严格的

品牌定位，精湛的技术工艺，规范精
准的选料标准，确保所有推出的产
品质量可靠，具有极高的消费和投
资价值，以及市场价格持续稳定增
长的特点。

服务>>
制定标准的重中之重

为让投资者取精而品、择优而
藏。御青茶业股份有限公司倾心回
馈，标准化产品价格公允，给予客户
实实在在的实惠。推出的产品选料
严格，工艺精湛，质量可靠，具有
极高的消费和投资价值，具有市场
价格持续稳定增长的特点。收藏普
洱茶与市场上爆炒普洱茶不同，目
的并不在于一味追求高收益，而是
最大限度地规避风险，实现较稳收
益。为投资者真正实现零风险投

入。运作机制采用国际标准，旨在
公允，操作灵活，保障有力！标准
化产品价格涨幅明确，合同内容清
晰，责权明确，真正地为投资者实
现零风险投入。

权威>>
让投资更有保障

华夏茶联茶业有限公司作为项
目的推动者，是中国电子商务领域
第一家真正实现线下全产业链控制
的电子商务产业集团，中国茶行业
唯一一家科技含量最高、获得投资

最多、在互联网移动领域自成产业
体系的全国茶行业联盟企业。2011

年公司获得了深创投、鲁信创投等
国内知名创投公司的亿元投资，是
截至目前国内茶行业获得最大的投
资项目。此次推出的普洱茶收藏，致
力于为茶行业树立全新商业化、标
准的规范化及全球化模式，并为中
国茶产业健康快速发展不遗余力地
做出表率。

创新改变生活，担当永无止境！
让我们心有度，饮无界。

咨询电话：400—6180717

民生银行

客户服务再出新招
短信客服拓展在线资讯渠道

记者从中国民生银行济南
分行了解到，在该行推出的手机
银行新版本中，创新推出了短信
客服特色服务，为该行手机银行
客户拓展了新的在线咨询渠道，
进一步完善了客户服务模式。

据介绍，民生手机银行短
信客服是依托短信交互原理推
出的全新客户服务模式，除具
有传统客服简洁、快速、7×24

小时不间断的特性外，为客户
在不退出手机银行客户端或不
具备电话沟通条件的情况下提
供了另一种新的查询咨询方
式。客户可通过手机银行“民生
客服”中的“短信客服”功能，在
线发送短信至95568，进行业务
咨询、账户查询等，民生银行短
信客服系统接收到客户信息
后，对短信内容进行智能识别、
判断，同时筛选、分析出最佳答
案回复给客户，整个过程快捷、
轻松、对话感强、用户体验好。

近年来，民生银行持续提
升客户服务水平，大力拓展客
户服务渠道，在开通“95568全
国统一客服热线”的基础上，先
后推出了“E线通在线服务”、

“4006895568对公客户服务专
线”、“4008695568小微金融服务
专线”。民生银行短信客服的推
出，标志着该行电话、网站、网
银、手机客户服务模式的全面
构建，进一步提升了该行的客
户服务能力和水平。

(财金记者 王小平)

品品味味经经典典 把把握握财财富富
华夏茶联中国年份普洱——— 茶与财富

新兴市场货币

流入放缓
近期印度卢比兑美元汇率

创新低、印尼股市大跌引发了
市场对新兴经济体的担忧。专
家认为，目前全球经济体陆续
进入了去杠杆化过程，导致新
兴市场货币流入放缓，部分区
域甚至由于资本外流面临金融
危机。 (新华社)
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