
C292013年9月4日 星期三

编辑：李媛媛 美编/组版：孙雪娇

今日烟台

钱景

工工行行存存贷贷通通：：放放心心贷贷款款 安安心心理理财财

专刊记者 李媛媛
通讯员 王建平

为加大金融知识宣传普及力
度，营造宣传金融知识的良好氛
围，切实提升公众金融素质和金融
安全意识，加强金融消费者权益保
护，推动银行业持续履行社会责
任，银监会将今年9月定为“银行业
金融知识宣传服务月”，在全国范
围内统一部署开展首届“金融知识
进万家”活动。

本次宣传服务月活动的主题
为“多一份金融了解，多一份财富
保障”，通过向公众介绍基础银行
业金融知识，引导社会公众科学合
理使用银行产品和服务，提升消费
者保障自身资金财产安全的意识
和能力。此次活动按照“全国统一、
兼顾特色”的思路，将重点围绕个
人贷款、信用卡、借记卡、银行理
财、电子银行、自助设备、代销业
务、非法集资八项内容进行宣传。

本次“金融知识进万家”活动
呈现出以下三大显著特点：一是严
格恪守公益性，金融知识宣传与银
行产品服务推介彻底隔离，活动期
间宣传材料不得掺杂任何商业宣
传资料进行发送，不得以金融知识
宣传的名义推介金融产品和服务；
二是充分体现普及性，活动由银监
会和各国有商业银行、股份制银
行、邮政储蓄银行等18家机构共同
筹备，全国各地的所有银行机构全
面、同时开展；三是高度强调统一
性，活动的宣传材料使用银监会统
一组织设计、发布的模板和标志，
各银行机构均不得在统一设计的
宣传材料上加注各自银行的标识
或其他内容。

我市银行业金融知识宣传服
务月活动于9月1日正式启动。启动
仪式结束后，全市36家银行机构将
各自以营业网点和官方网站为宣
传阵地，通过电子滚屏展示宣传标
语、张贴宣传海报、播放宣传动画、
发放宣传折页、发送公益短信等方
式继续开展为期一个月的持续宣
传活动。

通过以此次宣传活动为契机，
推动全市银行业金融机构建立金
融知识宣传服务长效机制，将有效
促进我市银行业金融知识宣传教
育，进一步提高市民识别和防范金
融风险的能力和全市银行业的整
体形象。

据悉，光大银行POS快贷
的成功，关键在于找到了一个
双方价值都能实现的营销模
式，智慧地运用了现有的客户
数据，精准地识别出了小微商
户需求与小微贷款业务能力
之间的契合点，小微企业得到
了亟需的贷款且降低了贷款
成本，银行在做好经营的同时
降低了信贷风险。

五日内拿到无抵押贷款

无需抵押物，小微商户安
装了光大银行的POS机后，即
可向光大银行申请POS快贷。

光大银行将根据POS机交
易流水数据，测算小微商户经
营规模，并给予相应贷款，授
信额度最高80万，最长授信期
限2年。

与同类产品相比，POS快
贷设计了标准化的申请资料
及审批环节，小微商户所需提
交的申请资料更简化，贷款办
理流程更快捷，精准契合了小

微贷款需求“快”这一特性。
实际运作中，小微商户只

需提供数份标准化的资料，即
有机会最快5日内获得POS快
贷的融资服务。

遵循以非“暴利”手段经
营小微金融的理念，POS快贷
利率水平适中，小微商户融资
成本较低。此外POS快贷采取
了随借随还、按日计息的还款
方式，用一天算一天，不使用
不收息，保证小微商户经营资
金充裕的同时，最大程度降低
了利息支出。

资金归集转账免费

使用POS机结算的小微商
户，相当一部分拥有众多分
店，往往开设了多个银行账
户，每日、每月、每年的对账、
转账等工作耗时又耗成本，且
账户众多，难免疏于管理，资
金高效运转变成难事。

对光大银行小微商户来
说，上述难题已经破解。

目前，只要开通了专为小
微商户开发的企业家网银和
手机银行，使用其中全新升级
的资金归集业务，光大银行小
微商户即可实现各银行账户
资金的统一归集管理，通过签
约周期性扣款，自动定期归集
各账户资金，降低人工成本。

更令不少小微商户动心
的是，不仅归集转账手续费全
免，还可通过企业家网银和手
机银行随时查看各账户中每
笔款项动态，全面统筹资金管
理，提高资金使用效率。

专属小微理财产品

成功申请POS快贷后，小
微商户即有资格申请加入“金

阳光俱乐部”。
“金阳光俱乐部”是以小

微商户为核心客户的综合性
高端金融服务平台。通过“金
阳光俱乐部”，光大银行能够
为小微商户提供家庭财富管
理、企业经营与发展、证券投
资、海外投资、另类投资等五
大投融资解决方案，全面提升
小微商户的财富及生活品质。

令不少POS快贷商户激动
的是，在理财业务上持续领先
10年的光大银行，针对小微商
户资金流动及理财需求特征，
专为小微商户开发了专属理
财产品，例如高流动性的小微
商户定向理财等，使得小微商
户资金闲置期间可选择进入
理财市场，获得理财收益。

贷款、结算、理财皆相宜

光光大大银银行行PPOOSS快快贷贷开开启启商商户户新新金金融融生生活活

工行“存贷通”业务是一
种基于个人住房、商用房贷
款、个人经营贷款的个人类
理财产品。在工行开立存贷
通帐户的个人贷款客户，当
存贷通账户中的活期存款余
额达到该行要求的抵扣起点
以上时，按照“该笔个人贷款
的实际执行利率 -活期存款
利率”的标准计算增值收益，
并按月将增值收益以现金的
方式返还至客户的存贷通帐
户，以提高客户资金收益率。

产品特点

高收益性：除获得正常
的储蓄存款利息外，还可获
得较高的增值收益用于弥补
部分贷款利息支出；

高流动性：存贷通账户中

的存款资金可随时支取、灵活
方便；

收益返还及时性：理财收
益按存贷通账户日终余额“有
一天算一天”；“按日计息、按月
返回”，每月15日自动将收益返
还到存贷通账户。

办理条件

1 .已在工行办理个人住
房/商用房贷款，贷款余额大
于10万元；已在工行办理个人
经营贷款，贷款余额大于100

万元；
2 .申请存贷通业务时，

客户名下的贷款形态正常；
3 .个人住房 /商用房贷

款，贷款剩余还款期限大于
12个月；个人经营贷款，还款
期限大于6个月；

收益模拟

李先生，住房贷款余额30

万，贷款利率6 . 55%，存款余额
25万，则李先生除可获得正常

的储蓄存款利息外，还可获得
9920元的增值收益：(25-5)*80%
*(6 . 55%-0 . 35%)=9920，收益率
与三年期定期存款相当，但具
有活期的便利。

资料图

今年以来，农行烟台分行将发展
个贷业务作为调整优化信贷结构、拓
宽效益渠道的重要载体，进一步完善
个贷营销体系，做实网点调查营销职
能，以客户为中心，以产品为抓手，在
防范风险的基础上，深入推进一手房
贷款百强千优工程和非住房个贷“四
进”综合营销活动，不断增强个贷业
务整体贡献度。截至8月22日，全行非
农户类个人贷款较年初增加15 . 02亿
元，创历史最好水平。

（杨新刚）

农行烟台分行

个贷投放创新高

烟台市银行业开展

金融知识进万家活动

太太平平人人寿寿为为您您展展现现金金牌牌代代理理风风采采

儿时的我，接受了太多人的帮助，直至今
日，生活中的我依然在享受着来自家人、朋友、
公司和客户的关爱，心中一直有个梦想，要为
身边的亲朋好友以及社会大众贡献一份力量。
保险事业这个平台实现了我的愿望，因为它就
是一份传递爱的事业，让我再帮助别人的同时
成就了自己的事业。这些年，一路走来，用我专
业的知识帮助众多客户转嫁风险、保全资产、
平衡理财、规划幸福人生。未来，我将更加清楚
自己的定位，坚持做下去，打造自己的团队，让
更多的人拥有正确的保险观念，人人都能享受
到保险的优势和价值，让保险产品能够更为极
致地发挥其应有的功能！

钟华
金牌保险代理人

是保险行业中出类拔
萃的精英，为了让读
者对于保险行业有更
深层次的了解，促进
烟台保险业健康有序
的发展。即日起本报

“钱景”专刊将把各保
险公司最优秀的保险
代理人为读者展现。

栏目联系电话：
18953550228

太平人寿拥有80多年品牌
历史，1929年始创于上海，1956年
移师海外，2001年恢复国内经
营。公司总部设在上海，注册资
本金62 . 3亿元，已开设35家分公
司和近900家三、四级机构。公司
稳居国内中大型寿险公司行列，
已连续六年跻身“中国企业500

强”和“中国服务业企业500强”，
连续三年获得惠誉国际“A-”评
级。

金牌代理

金金牌牌代代理理

专刊记者 李媛媛
通讯员 黄福壮

凭借新颖细化的小微融资服务，光大银行POS快贷自
2012年底推出至今，不足一年的时间里已发放贷款20亿人民
币，近日，POS快贷更是一举夺得业第十一届中国杰出营销
奖。

资料图

金融知识进万家开幕式现场

行业动态

金融资讯
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