
济济宁宁农农行行：：服服务务““三三农农””添添助助力力

本报记者 张夫稳

提升服务 助三农发展

“农行有了电子银行，我们现
在转账就不用跑网点排队了，通
过上网在公司点点鼠标就完事
了。”山东惠农高得公司财务主管
李明高兴地说。

据了解，作为服务三农发展
的金融生力军，济宁农行通过不
断改善农村金融服务，利用网上
银行、手机银行、电话银行、转
账电话、自助终端等电子渠道的
延伸力，向农村地区提供覆盖面
更广、操作更便捷的产品和服
务。截至7月底，该行已有“惠
农通”工程点698个、自助设备
480台、POS机2051部、转账电
话2 . 76万部、电子银行客户206
万户，初步构建起营业网点、自
助设备和电子银行三位一体的现
代化支付结算网络，让农户、企

业真正享受到足不出户办理业务
的便利。

“多年来，很多农民朋友、
农业企业都满怀着发家致富、发
展壮大的愿望，但资金短缺问题
突出，导致他们‘增收无业，贷
款无门，致富无路’。”孙培国
说，“针对这种情况，我们积极
推广知识产权质押、采矿权质
押、林权抵押、动产质押、钢结
构资产抵押等多种贷款业务，并
推出农户+担保公司、农户+龙
头企业、农户+专业合作社等服
务模式，为农户和企业提供了更
多选择空间，有效满足了三农领
域的贷款需求。

扶持龙头 促企业腾飞

“济宁农行积极按照市委、
市政府突破县域经济的发展思
路，始终将服务三农摆在重要位

置，大力支持三农县域经济发
展，重点扶持农业产业化龙头企
业，倾心助力农民发家致富。”
济宁市农业局局长李逢记说。

据了解，7月底，济宁农行
三农县域贷款新增17 . 94亿元，
增幅11 . 32%，农业产业化龙头
企业贷款余额15 . 57亿元，较年
初增加 3 . 6 5亿元，增幅高达
30 . 6%，同时累计发放惠农卡61
万张，农户小额贷款余额达到
8 . 65亿元，有效支持了新农村
建设和百姓安居乐业。

作为济宁的农业龙头企业，
山东民丰兴业公司在2012年经济
下滑形势下，企业经营一度出现
困境，资金周转出现困难。济宁
农行了解到情况后，主动上门调
查，帮助企业研究生产经营中出
现的问题，分析企业发展前景，
不断加大扶持力度，截至今年7
月末，先后注入信贷资金3次，

共计1100万元，帮助该企业渡过
了难关，扩大了经营。

创新担保 解企业难题

“农行为我们提供了以知识
产权为质押的贷款方式，让我们
企业的资源得到了充分利用，真
是一个与三农走得近的银行！”山
东菱花集团负责人杨玉岭朴实的
话语里透着感动。

2012年12月25日，济宁农行
作为牵头银行向山东菱花集团累
计发放5亿元知识产权质押银团
贷款，该笔贷款是济宁市第一笔
银团贷款，也是山东省首笔以专
利权质押为担保方式的贷款。

据介绍，济宁农行不断创新
担保方式，突出个性化服务，把
县域中小企业信贷业务作为重
点，切实加大信贷支持力度。该
行在业务发展中，围绕块状经

济、产业集群、交易市场等，重
点抓好产业链、大型专业市场、
特色园区三大板块小企业客户的
营销，以点带面，重点突破，突
出集群效应，不断扩大中小企业
金融覆盖率。通过积极推广林权
抵押、动产质押、钢结构资产抵
押、多户联保等贷款方式，有效的
解决了困扰小企业发展的贷款担
保难的问题。截至7月底，该行新
发放农业产业链等农户贷款1 . 6
亿元，在全省农行名列前茅。

“如何紧紧围绕面向三农、
商业运作的两大新课题，开阔思
路，抢抓机遇，创新服务三农的
管理模式，将国家支农、强农的
惠农措施与农行服务三农手段有
机结合起来，构建一个和当地农
村经济、社会发展互利共赢、服
务三农的全新生态圈是问题关
键。”孙培国对此有着深刻思
考。
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今日运河

金融·综合

9月7日上午10:00，2013亿丰
首届国际茶业及茶文化博览会
准时盛大启幕。

开幕式在一声声礼炮和一
片片彩烟的夺目光彩中盛大启
幕。104 . 2交通文艺广播电台的著
名节目支持人舒畅倾情加盟茶
博会开幕仪式，首先上演的精彩
绝伦的超级巨星模仿秀邀请到
2012年度上海“迈克·杰克逊”模
仿秀冠军获得者，并领衔众巨星
打造了一场绝版激情的演唱会。
演唱会后，国际极限高空飞车特
技压轴巨献，吸引了众人的眼
球。巨型镂空钢架结构的圆球中
同时容纳3位身怀绝技，驾御飞
车特技的现实版超人，全天候上
演惊险刺激、扣人心弦的国际极
限高空飞车表演！

亿丰国际茶博会期间，北广
场汇聚了精品茗茶及茶工艺文
化展示，巨型霸王龙、蜿龙、三角
龙等大型恐龙模型科普展览，超
大型迪斯尼式儿童游乐场，以及
剪纸、泥塑、吹糖人、手工编织等
特色民俗、民间传统艺术、非物

质文化遗产展示等。开幕式当天
上万人蜂拥而至，现场人山人
海，亿丰时代广场沉浸在一片欢
乐的海洋之中。

2013亿丰首届国际茶博会的
活动时间为9月7日至13日，每天
都有精彩绝伦的节目上演，模特
走秀、魔术表演、激情舞蹈、武术
杂技、超值拍卖、豪礼派送、现场
抽奖等，激情演出七天乐，每天
都有演出秀，每天都有礼品拿。

为满足更多消费者不同的
消费需求，亿丰时代广场的正常
营业时间调整为8:30-20:30，亿丰
携手2000家商户力推金宇路商圈
崛起，为所有的消费者打造一方
休闲娱乐的最佳场所。

9月8日，亿丰时代广场二期
营销中心华丽绽放，即将震撼推
出的涵盖国际购物中心、城市
SOHO、城市商业步行街、风尚住
宅，将打造金宇路商圈首席城市
综合体，以66万平米的磅礴体量
强势推进金宇路商圈的崛起，热
烈欢迎广大意向顾客前来咨询
洽谈。（施园）

济宁农行工作人员到蔬菜大棚了解生产情况 (资料片 )。

“近年来，我行立足地
方发展实际，坚持充分发挥
城乡双轮驱动的服务优势，
精细管理，勇于创新，不断
提升服务质量和水平，有力
地支持了战略性主导产业、
区域性优势产业和地方特色
产业的发展，在加快地方农
业产业化进程中发挥了积极
作用。”农业银行济宁分行
行长孙培国说，截至7月底，
济 宁 农 行 各 项 存 款 余 额
5 1 9 . 9 6亿元，较年初增加
1 8 . 3亿元，各项贷款余额
292 . 3亿元，较年初增加27 . 7
亿元。

亿丰时代广场

2013首届国际茶业及茶文化博览盛大启幕

又是葡萄丰收的季节，金
乡王丕镇孙庄村支书孙长峰在
几名葡萄种植户的陪同下将刚
刚收获的葡萄送到王丕信用社
尝鲜。

“ 要 是 没 有 信 用 社 的 贷
款，我们村的葡萄产业不会发
展这么快，今年我们村又新增
了几十亩葡萄园，每亩地平均
在2000多公斤，能卖两万多元。
有信用社的贷款支持，我们有
信心把葡萄产业进一步做大做
强！”孙长峰激动地说。

两年前，孙庄村仅有两三家
葡萄种植户，看到种植葡萄收益
较高，很多村民便萌发了种植葡
萄的想法。但是，建造一个大型
的葡萄棚要好几万元，再加上前
期的各项支出，很多农民是心有
余而力不足，无法实现葡萄种植
发家致富的愿望。

“两年前，我家就盘算着
像邻居一样种植一棚葡萄，尽
快走上致富路，可越是没钱越

难挣钱，我家有两个孩子上学
花销较大，没有什么积蓄，投
资葡萄棚一直力不从心！今年
有了好政策，得到了信用社的
贷款，终于实现了愿望，今年
一年就收入了7万元。”孙庄村
的刘大姐介绍说。

之前，孙庄村很多农户面
临着和刘大姐一样的苦恼，因
为资金不足，无法像其他家庭
一样种植葡萄大棚，该村村长
也因村里葡萄种植规模上不去
而苦恼。王丕信用社了解这一
情况后，积极入村调查，与村
委会联合深入农户家中了解资
金 需 求 情 况 ， 并 根 据 种 植 面
积、经济实力、信誉状况等信
息为农户建立了信贷档案。为
了使信贷资金及时到位，王丕
信用社客户经理加班加点整理
资料，并为该村建立了农户信
用联盟，吸收会员 3 0多户，授
信总额400余万，有力缓解了葡
萄种植户的资金困难。

“今年葡萄收成不错，价
格也高，我今年收入了几十万
元，信用社说还会继续支持我
扩大种植规模，这样我创业致
富的劲头更足了。”孙庄村村
民孙师傅种植葡萄已有多年，
去年他从信用社申请 1 0万元贷
款后，不仅及时解决了资金周
转困难，还把葡萄园区面积从4

亩扩大到10亩。
王 丕 信 用 社 以 实 际 行 动

“贷”动孙庄村葡萄产业不断
发展，已累计发放信贷资金400

余 万 元 。 在 信 用 社 资 金 支 持
下，短短两年时间，孙庄村葡
萄种植面积就由原来的十几亩
发展到现在的百余亩，种植户
也由原来的不到 1 0家发展到现
在的 5 0多家，由于规模效应，
每年大量客商前来收购，使该
村葡萄销路较好，带动了一大
批农民走上了致富路，该村也
成 为 附 近 小 有 名 气 的 “ 葡 萄
村”。

特色助农贷款
“贷”动葡萄业发展
——— 金乡王丕信用社支持葡萄产业发展侧记
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