
本报9月8日讯(记者 李
静) 9月6日、7日，是烟台大
学、山东工商学院新生报到
的日子。记者采访发现，不
少商家都抓住开学报到这
个 机 会 ，纷 纷 展 开 推 销 活
动，他们的主要目标就是初
来乍到，但兜里有钱的大学
新生。

推 销 的 主 要 有 暖 瓶 、
脸 盆 等 生 活 用 品 ；手 机 、
M P 5 等 电 子 产 品 ；辅 导 资
料、文具等学习用品。商家
说 得 天 花 乱 坠 ，不 少 学 生
和 家 长 就 稀 里 糊 涂 地 买
了。新生们后来才知道，那
些东西，要么买贵了，要么
毫 无 用 处 ，这 才 明 白 是 被
商家给忽悠了。

来自潍坊的烟大新生王
玉莹说，报到第一天，她就遇
到了不少上门推销的人。“刚
上校车，就有人给我推销手
机充值卡。”王玉莹说，推销
的人喋喋不休地介绍他的优
惠项目。王玉莹到了学校，刚
一下车就有不少人围上前
来，推销各种物品。等她到寝
室安顿好后，又有三四个人
进来推销插排等生活用品。

在不到一天的时间里，
王玉莹在宿舍遇到的推销人
员不下10名，推销物品包括
手机充值卡、生活用品、培训
班报名、学习资料等，开始感
觉他们很热情，后来遇见的
推销人员越来越多，“感觉烦
死了”。

记者发现，校园内、寝室、
家长休息区、校车，只要有新
生的地方就有商家的身影。据
大部分新生反映，校园和寝室
最常遇到推销人员。“有些东
西不是很需要，但是人家很热
情，我们不好意思拒绝也就买
下了，但也不知道能不能用得
上。”一位家长说。

一位商家对记者说了实
话：“新生刚来，手里都会有些
闲钱，而且大部分是初来乍
到，我们说什么他们信什么，
多跟他们聊一会，混熟了，他
们也就不好意思拒绝了。每年
开学和新生报到的时候，是最
好的推销时机，这个时候不赚
一笔，再往后赚钱就不这么容
易了。

一一天天不不下下1100个个推推销销员员来来宿宿舍舍
不少商家趁开学时展开疯狂推销，新生感觉“有点烦”
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来自甘肃的烟大新生赵海霞对
疯狂的校园推销也是“深有体会”。

她告诉记者，她遇见一个到寝
室推销英语辅导材料和培训班的
人。“一口价就要398块钱，还说是
优惠后的价格，后来有学姐告诉
我，其实这个培训费也就200多块
钱。还好当时我嫌贵，没报名。推销
人员还说，英语培训在大学期间是
很必要的，想报名先要签个合同，
把钱交上，要不然过几天后，培训
费就更贵了。”

本报记者 李静

这几天正是烟台各
大高校开学和新生报到
的日子，沉寂了一个假
期的校园又热闹了起
来。“校园处处皆商机”，
各商家自然不肯放过开
学这个大好机会，使尽
浑身解数展开推销，就
想趁这几天大赚一笔。
尤其是初来乍到的大学
新生，他们更是商家眼
中的“香饽饽”，一不小
心，他们的钱包就会被
推销大军“掏空”。

“优惠价”398元
其实也就200多

新
生刚到寝
室不久，就
有人来推
销插排。
本报记者
李静 摄
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