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今日日照

车界

20 多个汽车品牌送上优惠盛宴

本本报报秋秋季季车车展展创创新新高高订订单单超超 660000 台台

9月7日，齐鲁晚报日照秋季车展在市游泳馆中心广场隆重开幕。此次车展由齐鲁晚报主办、三乐文化传媒承办，
展期为期两天，几乎囊括了日照目前所有的汽车品牌，有近30个展位设置，参观人群络绎不绝，展会期间共吸引2万余
人次进场,销售各种汽车总计600余辆，以每天展出10小时计算，本次车展，每两分钟就能预售出一辆车。

文/片 本报见习记者 隋忠伟

一一汽汽--大大众众 99 月月 22 日日起起提提前前开开始始实实施施三三包包政政策策
自 2013 年 9 月 2 日起，一

汽-大众销售有限责任公司针
对旗下所有大众品牌产品开
始实施三包政策。三包凭证将
在用户购车时提供给客户。

此举不仅可以极大地提
高用户满意度，更体现了一汽
-大众对消费者负责任的态
度。一汽-大众相关负责人表

示：“提升消费者满意度，是我
们一项永无止境的工程”。

根据一汽-大众大众品牌
三包政策，2013 年 9 月 2 日起
从授权经销商购买一汽-大众
大众品牌家庭用车的用户，均
将享受到 3 年或 10 万公里(以
先到者为准)的车辆质量问题
免费修理服务，以及 2 年或 5

万公里(以先到者为准)的有条
件车辆更换或退货保障。

同时，根据一汽-大众大
众品牌三包政策，还将为公务
用车提供 3 年或 10 万公里(以
先到者为准)、营运车辆提供 1

年或 1 0 万公里 (以先到者为
准)的包修服务。

除此之外，一汽-大众大

众品牌经销商还将为每次车
辆维修时间超过 5 天的用户
(运营车辆除外 )，提供免费备
用车辆或交通补偿。

为保障新质保政策的顺
利实施，一汽-大众大众品牌
提前在备件供应、经销商技术
支持、用户备用车、24 小时道
路救援服务、培训等方面都进

行了提升和优化，以更好的服
务用户。

一汽-大众日照众达 4 S

店、腾达众晟 4S 店提供了很
多附加增值性服务，感兴趣的
朋友欢迎来电咨询，具体优惠
信息请以店内信息为准，详细
信息请咨询销售顾问，以便为
您服务！

MISTRA 名图量产首发
MISTRA 名图是北京现

代继第八代索纳塔之后的又
一款全新中高级轿车，专为中
国市场量身打造。作为一款引
领新时代的中高级座驾，名图
将抢占中高级轿车市场的开
拓性地位，迎合和满足新时代
下，新的精英消费群体对汽车
的需求。

据介绍，名图秉承全球现
代汽车的设计理念，外观稳重
又不失动感，张力十足，从简
洁鲜明的线条和沉稳大方的
轮廓上，不难看出其国际一流
设计与工艺水平。

MISTRA 名图计划将于
今年年底正式上市，作为“ D+
S ”提升战略中的一款重量级

新车，北京现代对其市场表现
期望颇高，相信凭借其在外观
设计、动力、科技配置等方面
的优势，必将成为中高级车市
的中坚力量，进一步完善北京
现代中高级车型产品线的布
局。

2 0 1 3 年，是北京现代新
十年的开局之年，也是“品牌

元年”。北京现代继上半年成
功推出 2013 款第八代索纳塔
和新途胜两款新车后，产品力
不断提升。

历经过去十年的品质经
营，如今北京现代进入了品牌
经营的新阶段。2013 年，随着
百万辆产销体系的正式达成，
北京现代将朝着累计突破 500

万用户、年销百万辆的目标前
进。在接下来的 2015 年，北京
现代将实现产销能力倍增至
140 万辆，中高级产品比例倍
增至 50% 以上；到 2017 年企
业成立 1 5 周年之际，北京现
代将迎来第 1000 万辆下线的
辉煌时刻，达成品牌的二次飞
跃。

规模空前

参展品牌 20 多个

本次车展齐聚了日照市 20

多个汽车品牌、1 0 0 多款展车，
众多汽车一线、二线品牌踊跃
参展，展出规模、展车数量和档
次均超过莒县秋季车展。

本届车展，车商们颇为重
视，几乎日照车市全部主流品
牌带来了旗下主流车型盛装出
席，场面宏大、华丽夺目。一汽
奥迪、宝马、上海大众、长安福
特、一汽丰田、一汽大众、一汽
马自达、北京现代、天津一汽、
东风标致、上汽荣威、雪佛兰、
东风日产、东风悦达起亚、东风
风神、华泰等品牌旗下的多款
车型在本次车展亮相，形成了
群雄汇聚、百车争流的盛大景
象，给日照消费者带来一场优
惠盛宴。

降价信息

无处不在

在各展区内随处可以看到
展车上立起的价位牌，上面用
醒 目 的 大 字 标 着 优 惠 的 震 撼
价。全新 POLO6 . 88 万元起，购
车可享 0 利率金融优惠方案，全
新帕萨特最高优惠 25000 元，奔
腾 B50 直降 18000 元，欧朗车展
期间特惠直降 1 4 0 0 0 元，奔腾
B70 车展特惠直降 12000 元，瑞
纳直降 8000 元，悦动直降 15000

元，途胜直降 40000 元，索八最
高优惠 3 万元，3 5 0 车展特惠
1 . 99 万，550 车展特惠超值版仅
需 10 . 68 万，950 车展特价车售
价 15 . 58 万元……

对于消费者来说，如此大
幅的优惠也极大地点燃了车展
上购车的热情，观众不仅可以

在车展上货比三家，还能以更
低的价格选购性价比更高的爱
车。记者走访一些消费者发现，
大部分汽车消费者钟情于在车
展上购车，一种“买车就要等到
9 月 1 0 月”的共识似乎已经形
成。

销量再创佳绩

成交额近八千万

谈到本次日照秋季车展的
成果时，本报车展负责人张经
理介绍说 :“本届日照秋季车展
的成交量再次创新高。数据显
示，两天时间展会 ,实现成交 600

余台，留取潜在意向信息 4 0 0 0

余个，累计成交额近 8000 万元，
这一成果充分展现了日照地区
消费者强大的购买力，也看出
了齐鲁晚报在日照的影响力。”

参观人群也给经销商收集
客户资料带来了很大方便，“除
了展销，我们也在收集相关的
客户资料。”北京现代顺新 4 S

店工作人员告诉记者。
车展现场试乘试驾人群时

而有之，也有很多车主现场下
订单和交车。9 日 7 日上午 1 0

点在车展开幕式还在进行的时
候，来自城建花园小区的李先
生就选购了一辆 2 0 1 3 款迈腾，
成为现场第一位车主。“我第一
辆车就是在齐鲁晚报举办的车
展上买的，当时优惠幅度也很
大，这次准备换车，在报纸上看
见 齐 鲁 晚 报 在 游 泳 馆 举 办 车
展，就过来看一下。”李先生告
诉记者，在这里选车很方便，不
用东奔西跑 ,所有的车商都在这
里，方便了我们消费者，并且在
齐鲁晚报举办的车展上，车商
的优惠幅度都很大，所以我喜
欢来齐鲁晚报举办的车展上买
车。

本报见习记者 隋忠伟

如果非要用一个词来形容日照
秋季车展的盛况，用“卖疯了”似乎一
点也不为过。

上海大众、长安福特、一汽大众、
一汽马自达、北京现代、东风标致、上
汽荣威、雪佛兰、东风悦达起亚等知
名品牌旗下名车，昨日集体“发飙”，
在车展现场掀起了一股豪华车抢购
风潮。从车展一开始各车型展台就被
车主层层包围，一波波观展的客户就
如潮水一样袭来。

而这次车展更让记者感到诧异
的是，许多客户到了晚上竟也不离
场，拼着肚子饿也要把订单给签了。
东风标致的销售顾问告诉记者，车展
第一天的晚上，他们加班到晚上十点
多才离去，现场的顾客实在是太多
了，也有一些消费者觉得白天比较热
选择晚上来看车，所以一直到十点
多，车展现场的工作人员才离去。

他说，有一位陈先生晚上 8 点来
到车展现场，试车、了解车的性能，在
现场待了一小时之久，然后通过与陈
先生洽谈满意之后办理订车手续，陈
先生在一旁跟记者聊天时提到，现在
车展优惠幅度很大，送的东西也多，
这时候再不买车,等车展过去赠品少
了的话就亏了。

优惠幅度大

卖车卖疯了

车展现场，来参展的人络绎不绝。

车展现场，车模引人关注。

销售顾问为顾客讲解车辆性能。

针对本次车展，车商推出的特惠车型。

为期两天的本报车展收获颇丰。
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