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今日聊城

9月车展多，齐鲁车展销量超预期

能能卖卖车车是是齐齐鲁鲁车车展展最最大大亮亮点点
本报聊城9月8日讯 (记者

张召旭) “我们同时参加了
两家车展，包括8月底的车展我
们也参加了，不过从实际效果
来看，还是齐鲁车展最好。”开
发区一家参展商表示，同样的
优惠销量却不一样，这就体现
出了齐鲁车展的号召力和影响
力。

“和齐鲁车展同时举办的
还有一家车展，早在报名参展
之前我们就曾研究过，到底参

加谁举办的车展。”该参展商工
作人员孙先生介绍，经过4S店
领导一番商议，决定两家车展
都参加，说不定都能取得不错
的成绩。

可令他们没有想到的是，
虽然另外一场车展人气也挺
旺，但大部分市民都是去闲逛
的，真正买车的没有几个，唯独
本报车展销量超出了他们的预
期。“我们没想到齐鲁车展效果
这么好，为了同时参加两家车

展，我们专门分散了工作人员，
以 至 于 齐 鲁 车 展 都 忙 不 过
来。”孙先生说在此之前，8月
底体育馆同样举办过一场车
展，他们也参加了，但整体销
量也不是很好。而这一次，同
一时间举行车展，同样的优惠
价格，只有齐鲁车展大丰收，
只能说明齐鲁车展的号召力
和影响力无与伦比。“我们决
定了，下次再有车展就单独押
宝齐鲁车展，把所有的人力物

力都集中起来。”
“我们看重的就是销量，其

它东西都是次要的，没有业绩
参加车展就是失败，齐鲁车展
能卖车是最能吸引经销商的制
胜法宝。”本报车展另一家参展
商工作人员表示，他们已经参
加了多次齐鲁车展，每次都能
收获不菲的业绩，这次也不例
外，这就证明了齐鲁车展在聊
城所有的车展中是最具号召力
和影响力的。

一一家家五五口口从从高高唐唐赶赶来来买买车车
车展最后一天选定了爱车

本报聊城9月8日讯 (记者
王瑞超) 8日上午9点，北斗东风
悦达起亚展厅门口，一个五口之
家从高唐赶来，详细打量起亚
K2、K3的性能、价格、空间等，趁
车展最后一天把车定了。

8日上午9点，穆女士一家五
口从高唐赶来参加齐鲁(聊城)秋
季车展。“早听说了，前几天上班
来不了，今天休息全家人一块来
看看，今天车展最后一天了，合适
就定了。”穆女士说。

据了解，此次跟随穆女士一
同前来的是她的丈夫、儿子还有
父母。说起全家人都来选车的事

儿，穆女士边笑边说“人多力量
大，这不车展最后一天了，让俺亲
人一块来看看，大家觉得差不多
就定。”

穆女士一家在东风悦达起亚
展厅，仔细询问K2、K3两辆车的
性能，工作人员介绍：“K2价格优
惠，K3安全性更高、马力大提速
快、空间也大，价格比K2高了2万
多。”穆女士一家分别对两辆车进
行试坐，“就在这两辆车选一辆
了，起亚的车省油；至于颜色俺闺
女开的话白色或银白色吧。”穆女
士的父亲说，女儿在一旁连连点
头。

本报聊城9月8日讯(记者 张
召旭) 8日在本报举办的车展上，
记者注意到，市民看车、咨询、试驾
忙得不亦乐乎的。不少有车一族打
算在年内换新车，多年的驾龄和对
第一辆车的保养经验使得他们在
看车、选车时更加谨慎。

8日上午9点多，41岁的赵先生
原本是来奥森花园看房子，后来被
热闹的车展吸引，在车展现场足足
转了好几圈。其中售价仅为9 . 59万
元的东风标致308他十分喜欢。

赵先生直言，这款车上市的时
候他就注意过，不过当时价格在11

万元左右，而且他们家中已经有了
一辆伊兰特，已经开了四五年，一
直也没有换新车的打算。“其实标
致车很不错，实用、价位合适。”赵
先生笑着说，他本来没有买车打
算，不过在车展现场逛了几圈，还
真是动了换新车的心思。

市民郭先生有一辆长安悦翔，
已经开了三年，打算今年就换新
车。“我妻子已经考出驾照一年多，
但是从没开过车，每天早上都要开
着车先送妻子去上班，再把孩子送
去幼儿园，最后才去单位，要绕很
多路。”郭先生说，今年想再买辆新
车，原来那辆悦翔就可以给孩子妈
妈开，让她练练手。

有车也心动
市民换车忙

本报聊城9月8日讯(见习记者
窦晴) 8号，齐鲁聊城金秋车展

进行到最后一天，有意买车的市民
络绎不绝，现场交易进入高潮。

一车行销售员邹女士最后一
天显得十分忙碌，她说：“很明显，
最后一天了嘛，基本上是有备而来
了，很容易沟通，订车也比较快。”
据了解，很多市民在前两天持观望
态度，最后一天的时候基本上敲定
主意，只待最后办手续了。“有两种
情况，一种是平时通过上网、朋友
介绍等等，就看准了车，性价比了
解很透彻了，基本不用多说，就是
趁车展蹭个优惠；另一种是前两天
看得差不多了，但是跟家里人商量
商量什么的，没拿定主意，今天最
后一天了，才来办手续。”除了车展
现场，邹女士说这两天车行里也很
忙碌，“车展带的效应吧，很多市民
也去车行看了一下，比较车型啊、
试车啊什么的，都比较忙。”

据了解，各行的情况基本如
此，最后一天的成交量，比前三天
的成交量高出很多，不仅车展现
场，车行里的销量也有提升。

车展最后一天
市民纷纷下单

车展现场，市民在仔细了解看好的车辆。 本报记者 李军 摄

本报齐鲁秋季车展上，参展商展出了各种款式的车辆，吸引了众多市民赏车选车。
本报记者 李军 摄

市民在赏车试车。 本报记者 李军 摄
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