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8月31日晚，宝骏汽车“乐驰
十年 伙伴乐起来”品质十年大
型音乐节用一首首劲爆High歌
点燃了临沂的夜空。众多时尚明
星、音乐达人、知名乐队、潮流新
星汇聚在临沂凤凰广场，与十款
宝骏创意乐驰一起，用音乐和创

意演绎了这个夏天最热辣的视
听盛宴。据主办方介绍，十款创
意乐驰共分为四大类别，分别从
音乐、运动、旅行、时尚四大方面
诠释乐驰品牌所倡导的“热爱生
活、追逐梦想和坚持”这一品牌
内涵。 (本记)

2013齐鲁秋季车展现场，在
山东翔悦达长安4S店展台上举
行长安致尚XT上市仪式，此款
备受关注被誉为中国最美两厢
车的长安力作——— 致尚XT终于
揭开神秘面纱，带着其“最美造
型”与“最强T动力”在2013齐鲁

秋季车展“敢露锋芒”。
凭借长安汽车新平台、新

设计、新动力的精细打磨，致尚
XT的综合实力比肩同级合资产
品，其“最美造型”与“最强T动
力”的强强联合成就了“敢露锋
芒”的锋锐气势。 (陆小虎)

齐鲁车展期间，广汽丰田YARiS L致炫
携手紫金版汉兰达登陆济南市场。YARiS L

致炫自4月上海车展首次亮相以来就引起媒体
及许多年轻准车主的广泛关注，并在8月23日
刚刚发布了它的中文名称“YA R i S L致
炫”，同期公布6 . 98万-10 . 98万的预售价也引
起车界震撼。紫金版汉兰达在完美继承了新汉
兰达豪华轿车的舒适驾乘、SUV的良好视野
和高通过性以及MPV的大空间等优势的基础
上，外型更豪华，气质更尊贵，风格更威猛，
配置更全面。 (本记)

9月5日，齐鲁秋季车展隆重举行。舜耕展
馆二楼，沃尔沃携全新60系、2014款S80L在内
的全系车型闪亮登场，更以600平米双层结构
的豪华展台独领风骚，抢尽风头。车展期间，
沃尔沃向观众全方位展示了沃尔沃领先业界的
安全、健康等创新科技。新款60系列车型以演
绎“北欧豪华新境界”为宗旨，呈现出有史以
来最具感染力的北欧豪华设计风范与领先于业
界的智能安全科技。凭借产品竞争力的深度革
新，新款60系将亮剑豪华SUV、SAV(运动型
多功能车)和运动型豪华轿车三大细分市场，
以“由功能到智能”的划时代冲击，抢占市场
的先机。 (江北)
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9月5日，由齐鲁晚报主办的
第二十八届齐鲁秋季汽车展示
交易会如期开幕。东风日产本次
车展携旗下尼桑、启辰两大品牌
共13款车型精彩亮相高新国际
会展中心展区二层西厅。

作为金九银十齐鲁车市的
消费爆发点，齐鲁秋季车展每年
千台左右的销量业绩一直被东
风日产厂家所看重。本次秋季车
展期间，东风日产东三区孔德春
总监更是亲临展台、坐镇指挥。
在VIP洽谈室内，孔德春接受了
本刊的专访。

“去年的销售业绩中最大的
消费群体集中在山东”，孔德春
一上来就直言不讳地表达出东
风日产厂家对齐鲁秋季车展的
重视程度。为了再次发力本次秋
季车展，孔德春与济南经销商共
同商议推出了钜惠六重礼、“大
富翁”活动、“超声波”立刻减现
金、购车获赠面值50亿津巴布韦
币纪念版和财神爷摆件等一系
列钜惠政策，并且针对分期、置
换的客户提供了车展的特惠政
策。大友集团东风日产市场总监
王军更是信心满满地表态：“看
过东风日产，才算来过车展！”

借助于今年连续推出的新
天籁和新骊威2款车型，孔德春
表示东风日产今年完成90万销
量的目标只是时间早晚的问题。

而新世代天籁的成
功转型，更是为年轻
人提供了更多的越
级购车选择。采访中
孔德春更是着重介
绍了本次站台上济
南首次亮相的370Z

跑车的诸多高科技
配置。孔德春笑谈这
台370Z将是东风日
产进口车渠道在济
南发力的一个里程
碑式标志，如果可以的话他希望
亲手将这台车交付给新购车用
户。而东风日产后续将为济南市
场带来的贵士、GTR等一系列高
端车型，将为客户提供更全面、
更多样化的购车选择。

除了本次秋季车展的价格
优惠以外，孔德春还详细介绍了
东风日产在服务体验方面的一
系列亮点。按照东风日产的服务
理念，当客户的车辆在4S店长时
间维修时，客户可以获得免费代
步车的贴心服务。而业内首推的7

天包换服务，更是开国内服务之
先河，也是东风日产十周年的感
恩回馈力作。谈到服务品质上，孔
德春说：“东风日产品牌始终坚持
的高标准服务流程，更是在前不
久的2013年中国汽车销售满意度
研究报告中，连续3年获得了汽车
销售满意度第一的优异成绩。”这

个由最具专业性、权威性和客观
性的第三方调研机构之一的
J.D.Power亚太公司做的研究报告
中，东风日产品牌以销售满意度
732分的成绩位列榜首，也从侧面
很好的彰显了其“领先半步”的
强大品牌服务实力。

专访最后，孔德春向本刊记
者表示：“东风日产将踏踏实实
的践行‘客户至上’的服务理念，
充实销售和售后的每一个细微
服务环节，通过引领汽车行业的
成熟消费理念，从价格、外形、配
置为主的产品层面及技术、品质、
服务为核心的品牌服务满意度等
多方面力争为客户提供更加卓越
的消费体验。”而展台上熙熙攘攘
的购车客流，也似乎验证着东风
日产作为日系品牌销量龙头的传
奇还将继续。

(孙亮)

引引领领秋秋季季车车展展 服服务务再再创创佳佳绩绩
——— 2013年齐鲁秋季车展专访东风日产东三区总监孔德春

刚刚结束的2013齐鲁秋季
车展上。其中，长安福特旗舰车
型新蒙迪欧华丽现身，激起在场
观众的极大关注。新蒙迪欧的市
场售价为17 . 98万-26 . 58万元。展
台上，新蒙迪欧再次成为全场瞩
目的焦点。本届车展上，长安福

特携最强产品阵容惊艳亮相，包
括旗舰车型新蒙迪欧、备受瞩目
的两款全新SUV全新福特翼虎
及全新福特翼搏、明星车型新福
克斯及经典福克斯、全新福特嘉
年华、福特蒙迪欧-致胜。

(夏风白)
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