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今日莱芜

车行莱芜

9月车展多,齐鲁车展销量超预期

能能卖卖车车是是齐齐鲁鲁车车展展最最大大亮亮点点
上周日,2013齐鲁秋季车展于济南舜耕与高新

两大展馆同时闭馆,完美收官,再度以过万台的高成
交量成为山东车市“金九银十”的最佳开端。据不
完全统计,车展四日,两大展馆共接纳来自全省各地
的20万余观众,展馆人气一度爆棚,参展车商订单数
量不断被刷新,各大汽车厂商均已完成展前既定目
标,为实现全年销量目标奠定了坚实的基础。

本报讯(记者 张召旭)

“我们同时参加了两家
车展,包括8月底的车展我
们也参加了,不过从实际效

果来看 ,还是齐鲁车展最
好。”开发区一家参展商表
示,同样的优惠销量却不一
样,这就体现出了齐鲁车展
的号召力和影响力。

“和齐鲁车展同时举办
的还有一家车展,早在报名
参展之前我们就曾研究过,
到底参加谁举办的车展。”
该参展商工作人员孙先生
介绍,经过4S店领导一番商

议,决定两家车展都参加,说
不定都能取得不错的成绩。

可令他们没有想到的
是,虽然另外一场车展人气
也挺旺,但大部分市民都是
去闲逛的,真正买车的没有
几个,唯独本报车展销量超
出了他们的预期。“我们没
想到齐鲁车展效果这么好,
为了同时参加两家车展,我
们专门分散了工作人员,以

至于齐鲁车展都忙不过
来。”孙先生说,同一时间举
行车展,同样的优惠价格,只
有齐鲁车展大丰收,只能说
明齐鲁车展的号召力和影
响力无与伦比。“我们决定
了,下次再有车展就单独押
宝齐鲁车展,把所有的人力
物力都集中起来。”

“我们看重的就是销
量,其它东西都是次要的,

没有业绩参加车展就是失
败 ,齐鲁车展能卖车是最
能吸引经销商的制胜法
宝。”本报车展另一家参展
商工作人员表示 ,他们已
经参加了多次齐鲁车展 ,
每次都能收获不菲的业
绩,这次也不例外,这就证
明了齐鲁车展在山东所有
的车展中是最具号召力和
影响力的。
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莱芜市联众汽车销售服务有限公司

0 利 率 ，低 油 耗 ，
POLO省钱更省心！心中
无重负，才能轻松上路，
即日起至9月30日，POLO

最高钜惠15180元，还可
尊享分期两年零利率，3
年低利率活动，如果有
爱，行动要快！

莱芜正元昊通汽车销售服务有限公司
现在推出按揭购车

计划，首付 5 0%，剩下的
50%可在一年的最后一天
付清，期间0利息0担保，

传祺GS5、GA5两款车型
更有“双万”钜惠可享；订
购GA3更可享2000元礼
包。

莱芜博宝东风风神4S店

东风风神落户博宝汽
车，全系车型零利润促销，
活动期间更有总经理现场
签售车辆一台，特价七五
折！！！仅限一台！“超值全

能 幸福座驾”东风风神
A60 1 . 6L车型，共有舒适
型、豪华型和尊贵型3个级
别，售价8 . 68万至10 . 58万
元。

莱芜鸿发荣威4S店

牵手荣威，一起鸿
发，八载荣威，感恩钜惠

周年店庆活动：荣威
350： 4 . 4万包牌贷回
家，再送现金七千元；荣
威550经典款MT：10 . 78

万、 AT：11 . 98万；
荣威W5全系钜惠2万元，
荣威950 钜惠15 . 77万；

三包政策提前享受，延
长为三年十万公里超长质
保。

莱芜东风小康4S店

“风光”汽车耀世登场，
试驾有丰厚礼品相送，订购
可享受1000元油卡、2000元

现金的钜惠，旧车置换还
有1000元置换基金相赠，
欢迎广大用户光临鉴赏。

东风标致莱芜铭泰4S店
东风标致3008全系乐享

置换补贴及金秋大礼包。东
风标致3008为答谢消费者长
期以来的支持，自2013年9月1
日开始，置换3008可获得3000
元的油卡,并有金秋大礼包相
赠。东风标致3008 售价

15 . 97万元起，加上“3000元
置换补贴及金秋大礼包，对
于早已青睐3008的“逐乐
族”来说，“这是一个绝佳的
购车时机。东风标致莱芜铭
泰4S店展厅升级现车0利润
清仓销售，最高钜惠3万元。
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