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要把“冠群芳”鲜花店开到全国的智慧女人肖博文———

鲜鲜花花伴伴着着创创业业，，永永不不寂寂寞寞
肖博文，34岁，冠群芳花艺文化发展传播有限公司董事长。她一生钟爱百合，却喜

欢穿黑色的旗袍。她喜欢鲜花，惜花如命。从18岁在街头卖仿真花，到目前在全国有15
家冠群芳鲜花连锁店。16年来，她把开鲜花店作为毕生的事业，梦想在全国开2000家冠
群芳连锁店。她的梦，像刚刚绽放的蔷薇，匍匐状的花枝，伸向每一处有梦的地方。

肖博文自幼生长在东
北农场，父亲是农场厂长。
住的楼房下面就是一片片
的野花，每到春天，阵阵花
香透过窗户闯进屋里，记忆
中，童年里最快乐的时光都
与花儿有关。

1 8岁，肖博文中专毕
业，母亲打算拿两万元给她
找份不错的工作，却被她拒
绝了。“妈，您把钱给我吧，
我去创业。”少年时的肖博

文不喜欢被约束，想自己做
点事。肖博文的二姨在辽宁
卖仿真花，她也想像二姨一
样能开家花店。

1998年，恰到时机，肖博
文拿着2万4千元，带着弟弟
一起来济宁投奔亲戚。在城
区租了一间很小的门面，她
的舅舅给店取名“冠群芳”，
卖的多都是仿真花。夏天，姐
弟俩在地上铺泡沫当地铺，
晚上被蚊子叮的满身是包。

几个月后，她把店给了
亲戚，又带着弟弟去了兖州，
开了一家真正属于姐弟俩的
花店。她说，她运气好，选的
店址对面正好是一座商业
楼，一年就赚了十几万。

一年后，她和弟弟、男
友重返济宁，在中区政府旁
边开了一家店。冠群芳是她
的事业，她一直想把店做
大，短短几年间，在城区有
了六家连锁店。

鲜花店由最初销售仿
真花，到主营鲜花，再到兼
营婚庆，走过了一个个转型
期。冠群芳也不例外，然而
肖博文看好的却不是这些。

“一直以来，我认为可复制
的东西才能做大，就像连锁
店，有可复制性就能发展。”
她说，涉足婚庆以来发现，
该行业可复制性太小，不但
受地域限制，每对新人要求
的也不一样。

2012年下半年，冠群芳在

全市诚招加盟店。很快鱼台、
泗水、微山等地的加盟店相继
开业。而令她意想不到的是，
淄博有人听说后竟也要加盟。
此时，肖博文看到了商机。“我
梦想在全国开2000家加盟店，
原本想在济南开，后来决定要
走出山东，直冲上海。”

今年七夕节，冠群芳上
海店开业，这是全国第15个
连锁店，肖博文也把办公地
点搬到了上海。一次，在上
海街头她偶然发现，街上的

便利店很多，这一发现仿佛
点醒了她。“为什么不让他
们帮我来销售呢？几十米一
家便利店，如果利用起来，
就 等 于 是 我 的 另 一 个 花
店。”肖博文说。

不仅如此，她还把视角
放到APP手机营销软件上。

“不少鲜花店都开了网店，
但在APP上还很少，所以我
决定进军这一领域。”肖博
文说，如今她离梦想成真的
那天越来越近了。

把店开到了上海，放眼电子营销

18岁创业开花店，一年赚十多万

正在整理百合花的肖博文。

记者：鲜花对你来说意
味着什么？

肖博文：生命！我有两
个女儿，从不让她们伤害
花。我认为花是有生命的，

我爱它们就如我的生命，和
我的女儿一样。有朋友说，
我是为花而生的。

记者：几次转型你看到
了什么？

肖博文：无限商机。在
国内鲜花行业才刚起步，如

果能很好的利用电子平台，
我相信是一个很大的转型，
其中有无限商机。

记者：你会一直走下去
吗？

肖博文：会。一直走下去，
有鲜花陪着我，我不寂寞。

对话：

文/图 本报记者 岳茵茵

创业感言：这些年来一直很感恩我生命中这么多贵人的帮助，事

业上最大的感受是选择的平台决定了未来做多大，从济宁走向上海迈出
这一步很难，当我真的迈出去了，发现人的心有多大，舞台就有多大，
因为我心中有梦，我的梦就是看到冠群芳的鲜花开遍全中国，给更多的
人带去美丽幸福与快乐。我坚信，也坚定这是我一生的事业。
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