
金九银十销售旺季，你“砍价” 我“秒杀”

家家居居市市场场吹吹响响促促销销““集集结结号号””

本报枣庄9月12日讯(记者 李婷
婷) “金九银十”是结婚的黄金时
期，婚车自然也变得抢手。12日，记
者从婚庆公司了解到，现在预订国
庆节期间的婚车几乎是一车难求，
即使现在能预订到合适的婚车，价
格也会比平常上涨200元至300元不
等，同时，有些豪华的领头婚车的档
期都已排到了明年。

12日，记者以租车为由，咨询了
市内多家婚庆公司，得到的答复均
是十一期间的婚车都已经被预订走
了。当记者询问明年元旦用车的价
位时，工作人员表示价格会提高，尤
其是听说记者要在明年元旦用车，
价格更是不好商量。一婚庆公司的
马经理告诉记者，“今年过年早，加
上‘十一’、圣诞、元旦、腊八结婚的
人扎堆，婚庆租车需求量比较大。像
奔驰、宝马、奥迪这些高端车相对比
较紧俏。价格方面每辆涨幅达到两
三百元。”

据了解，婚车价格主要受市场
供需变化的影响，每逢“好日子”，受
需求集中的影响，租金会比平常日
子更高一些，因此不少新人提前半
年甚至一年就预订了婚车。

结婚的扎堆
婚车一车难求

本报枣庄9月12日讯(记者
白雪岩 ) 在眼下硝烟四起

的“金九银十”销售旺季，枣庄
各大家居市场也吹响了促销

“集结号”，其促销活动形式也
是五花八门，有直接打折的，
有购物返现金的，连购物送家
电也不再稀罕。

记者了解到，14日，居然
之家即将举办总裁签售会，其

促销的一大亮点就是不购物
也可参与抽奖活动，而且奖品
为50台家电，从这点上来看，
商家可谓是通过“放血”来吸
引人气。在接下来的20日，捷
隆惠邦家居建材中心将推出

“夜宴”活动，其活动内容与居
然之家有几分类似，其中消费
者与商家砍价砍到最低点时，
可享受5%的补贴，同时也有家

电抽奖活动，另外，还推出了
万件家具建材“秒杀”价集中
惠卖。据商家负责人介绍，其
实，举办这样的活动主要目的
不是赢利，而是赚取更多的人
气和影响力。

在接下来的21日，一场名
为“宏动建材”的促销会将这
场价格大战推向高潮。据一位
工作人员介绍，他们集中促销

的商品全部半价销售，同时，
定购一件商品还返回200元的
现金。“这个活动不是所有人
都可以参加的，必须得花50元
购买‘门票’才可进入，仅限三
百张，现在还剩不到100张，你
要是想参加，我可以提前帮你
预订。”这位工作人员一边介
绍活动的优惠，同时还在极力
推荐所谓的“门票”。

买最便宜的家具，请相聚捷隆惠邦

下下周周五五享享受受饕饕餮餮家家具具““夜夜宴宴””
本报枣庄9月12日讯(记者

白雪岩) 9月20日，卓氏捷隆惠
邦再推“夜宴”，一年等一回，再
等几天，就可以享受全年最低折
扣家具建材。

2012年9月22日，卓氏捷隆惠
邦的“家具建材夜宴”的火爆场
面着实让所有到场的市民都为
之一振，而参加过那次活动的商
家，都是念念不忘。无论是低至3

折的特价床，还是交款台前排起
的久违的长龙都让枣庄全城为
之轰动。下周五的“夜宴”将高举

“价格利剑”，上演一场家居夜市
巅峰对决战，让消费者享受难得
的实惠。

据了解，该夜市活动从20日
晚17:30时持续至晚20:40时，万件

家具建材“秒杀”价集中惠卖，仅
限当晚3小时。此次捧出令人无
从拒绝的“秒杀”价，都是源于多
方的倾情“出血”：厂商的一致支
持，卓氏捷隆惠邦的再投入补
贴，确保每款特价都放至最低。
不少家具建材更是直接打出了
少有的折扣5折起。

另外，在当晚促销期间，购
物且在商场统一收银台一次性
付清全款的顾客可参与成交价
基础上卓氏捷隆惠邦再补贴5%

的活动。凡当日晚购买家具建材
的顾客，在服务台交款累计消费
满一定金额，可以获得相应的抽
奖券。据透露，奖品阵容豪华，由
卓氏捷隆惠邦斥重资打造，家电
专供礼品可疯狂抽取。买最便宜的家具建材再等几天。

今日枣庄
全 心 全 意 为 枣 庄 人 民 服 务
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