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银银行行发发力力 黄黄三三角角上上手手艺艺兴兴
农业银行滨州分行支持传统手工艺产业纪实

从远古的石器时代到高科技的现代社会，手艺，渐渐成为一种精致。在黄河三角洲腹地，代表着
博兴农村经济发展的手工艺制品企业从这里一步步走向了世界。我们一步步走向它，揭开中国农业
银行在这种手艺传承发展中以及农村经济的日新月异中，所体现的价值和意义。

龙头企业大跨步

2013年6月末，农业银行滨州
分行的涉农贷款余额达到274 . 98

亿元，较年初增长36 . 1亿元，增幅
达15 . 11%，贷款存量、增量均居
当地同业首位。立足滨州农业产
业化程度较高的实际，滨州农行
着力加大农业产业化龙头企业
及其上下游客户的合作力度，扶
持了一批全国知名农业产业化
龙头企业。

山东博兴天龙工艺制品(集
团 )有限公司 (以下简称天龙公
司)，是一家省级农业产业化重点
龙头企业。他们是一家以杞柳、
蒲草、芦苇、玉米皮等农产品为
原料的编制加工销售企业。

公司的行政副总杨磊介绍，
天龙公司是1991年建厂，经过20

多年的发展，公司辐射周边30多
个乡镇，带动农户32000多户。在
这个发展过程中，农业银行给了
公司很大的支持，其中，企业贷
款800万元，企业+农户模式的贷
款是2600余万元，保障了公司健
康发展的资金需求。同时给上游
的农户收购点资金支持，有利于

收购点的发展。
中国农业银行滨州博兴支

行副行长贾希光讲道，农户跟天
龙公司合作比较久，从公司1999

年投产开始，从50万元到现在的
800万元，到2007年，初步介入“公
司+农户”的合作方式。为支持天
龙公司更好地发展，我们为其提
供贷款800万元，并且为该公司
上下游农户累计投放贷款3600余
万元，采取的模式就是“公司+农
户”的合作方式，由该公司提供
信用担保，农行提供资金支持。

现在博兴县有7家省级产业
化龙头企业，公司+农户模式的
企业有5家，通过“公司+农户”的
合作方式规避了信用风险，发挥
了以点带面的作用，扶持了农户
和企业的发展。截至目前，博兴
县规模以上农业产业化龙头企
业105家，其中，国家级重点龙头
企业2家、省级7家、市级37家，博
兴农行对全县省级及以上农业
产业化龙头企业服务覆盖面达
到100%，向县域重点企业授信40

余亿元，取得了良好的经济效益
和社会效益。

合作组织大发展

张禹永，是天龙公司的上

游合作组织，是博兴县赵冯村
收 购 点 的 负 责 人 。在 他 家 大
院，我们看到，十几位农村妇
女正在辛勤地忙碌着，从三十
几岁的妇女到六七十岁的大
娘，年龄分层很大。

据了解，天龙公司围绕工
艺品这一主导产业，采用购销
协会的形式，坚持“龙头+合作
组织+农户”的发展模式，使农
村富余劳动力和城镇下岗职
工得到就业机会和就业空间，
实现农企双赢。

张禹永说，我跟天龙公司
合作有 1 8年了，以前规模小，
急需材料用钱的时候，我们需
要向亲朋好友借钱，不容易借
到，而且还要欠人情，想贷款
也很难；现在有公司担保，贷
款更方便，迅速了，2 0 1 2年从
农行贷款 1 0 0万元，到今年还
上了之后，又贷款1 0 0万元，这
个贷款给我们很大的方便，不
仅 资 金 到 位 ，规 模 也 能 壮 大
了，业务量增加了，收入也增
加了。原来一年有五六万的收
入，现在一年十几万没问题。

据介绍，张禹永的这种贷
款方式，就是“公司+农户”的合
作方式。2 0 1 2年，结合当地实
际，博兴农行提出了业务产品

从农户小额贷款向农村个人生
产经营贷款转变、担保方式从
多户联保方式向龙头企业担保
方式转变的农户贷款发展方
向，积极进行贷款结构调整，实
现农户的集约化经营，截至8月
末，仅在博兴，该模式下农户贷
款余额已达1 . 064亿元，直接扶
持农户有200多户。

放眼整个滨州，滨州农行
在支持农业产业化龙头企业
上成绩斐然。截至6月末，介入
国家级农业产业化龙头企业 4

家、省级4 6家、市级8 1家，省级
以 上 龙 头 企 业 覆 盖 率 达 到
100%。上半年共发放龙头企业
贷款 1 9 . 7亿元，累计签发承兑
9 . 5亿元，信用证 4 . 9 2亿元；带
动种植面积 9 7 . 2万亩，带动农
户15 . 3万人。

农民生活大飞跃

6 9岁的赵大娘，是博兴县
赵冯村的一个普通农民。随着
年纪的增长，能干的农活越来
越少了，孩子都出去打工了，后
来就到天龙公司的编织收购点
来干零活。大娘说，她对这样的
生活很满意。“编这个小框儿不
累，也不麻烦。该做饭的时候做
饭，该接孩子的时候接孩子，有
个结婚过生日的，都不耽误，手
头的活儿计件发工钱，能挣几
个都高兴。”

收购点的负责人张禹永说，
接到天龙公司的订单大的时候，
原来有四五十人干活，现在多的
时候能有一百多人干活，自己村

里人手不够就去周围其他村，也
算给大家增加点收入。现在村民
实现了田间变车间，农民变工人
的梦想。

采访中记者看到，在赵冯
村，宽敞的道路两旁，是整齐二
层小楼，这里的大部分农民的生
活都节节高升。

据了解，在扶持农民致富的
过程中，农业银行滨州分行也不
忘加快服务三农的现代支付体
系建设。截至6月底，在全市设立

“惠农通”服务点4247个，其中助
农取款服务点2257个，覆盖乡镇
79个、行政村2257个，覆盖率分别
达到了100%和51%。全市电子机
具布放总量达到2 . 78万台，ATM

等其他电子机具256台，基本消
除了金融服务空白乡镇，使广大
农户足不出村就可以享受小额
存取款、查询、转账等基本金融
服务。

提到农村支付环境建设，
记者想起了两年前采访的新
泰围坪村“惠农通”的场景，八
九十岁的老大娘拉着农行工
作人员的手不断地表示感谢，
令人感慨。两年过去了，我们
看到，农业银行在支持三农建
设方面不断努力，不断创新，
在现代农业发展的蓝海中，农
行人践行着社会责任，努力培
育新的利润增长点，坚持改革
不改服务“三农”方向、转型不
减服务“三农”力度，在村镇银
行、农村商业银行、地方银行、
小贷公司崛起的农村金融大
环境下，倾力打造服务三农的

“主力银行”。

基金看台

到群众中去 ——中国农业银行采访系列报道之

股神巴菲特有句名言——— 不要
总是奢望寻找最佳的时机入市！

2013年9月9日，沪指突然启动
涨幅超过3%的井喷行情，让很多
投资者猝不及防，也再次验证了
股神的这句名言。而对于此前一
直坚持定投的投资者来说，则不
用担心踏空的问题。

基金定投的理论依据是长
期投资，长期投资确定的投资周
期基本上都是在 1 0年以上，只有
达到这个年限，并且跨越了数个
牛熊市，才可能是投资越久，收
益越高。

在选择具体定投基金品种
时，时间也是一个重要的选择标
准。华泰证券最新月度基金投资
策略报告重点推荐了五只基金，
选股能力和长期业绩表现是最重
要的衡量指标。如入选华泰证券
基金池的嘉实研究精选基金，自
成立以来截至9月2日的累计收益
率达到114 . 59%，同期基准收益率
为 - 3 2 . 0 4 %，年化收益率达到了
1 5 . 6 1%，年化后相对上综指风险
调 整 超 额 收 益 率 则 达 到 了
2 5 . 4 9%。若以最近十年牛熊转换
的大周期考量，嘉实成长收益基
金也取得了优良业绩，在2007年10

月16日至2013年8月13日，上证综
指 跌 幅 6 5 . 1 2 % 的 背 景 下 ，取 得
2 . 07%的正收益，并超越了上证指
数6124点时的基金净值。

选择长期业绩优良的基金，
并在长时限中坚持定投，是一种
经过证明了的理性投资方法。如
家庭中有幼童，或者是宝宝刚出
生，就可以为其制定十年以上的
定投计划。若开始定投恰是市场
低迷期就更好了，这意味着将来
获得的收益更多。

目前，A股投资者对于经济转
型牛市和制度改革牛市预期不断
升温，中信证券、国泰君安等主流
投资机构，先后发布看好后市的
观点。理财专家建议，基金定投理
想的入市时机，正是熊市末期或
牛市初期低点。

截至今年上半年，十大上市
银行逾期贷款总额为5858亿元，
较2012年末增加了20 . 42%。

近日，普华永道发布《银行
业快讯：2013年上半年中国十大
上市银行业绩分析》(下称《分
析》)显示，截至今年上半年，十
大上市银行逾期贷款总额为
5 8 5 8亿元，较2 0 1 2年末增加了
20 . 42%。与2012年趋势相同，逾期
贷款率继续上升，从2012年末的

1 . 21%上升至1 . 35%。逾期贷款率
的上升，预示着未来不良贷款可
能进一步增加。

上述十大银行包括，工农中
建交五大行，以及招行、兴业、民
生、浦发和中信五家股份制银
行。上半年，十大上市银行的资
产总额合计84 . 48万亿元，较2012

年末增长7 . 36%。延续了自2010年
以来的增长放缓趋势。2013年上
半年，十大上市银行净利润达

5816 . 04亿元，同比增加13 . 35%，
增速较2012年同期放缓。

针对十大银行的“不良”情
况，《分析》指出，截至上半年，十
大上市银行不良贷款余额和不
良贷款率普遍“双升”。上半年，
十大上市银行不良贷款余额增
至4116 . 64亿元，较2012年末增加
了354 . 68亿元，增幅达到9 . 43%，
不良贷款率较2012年末上升0 . 02

个百分点至0 . 95%。

普华永道中国银行业和资
本市场部主管合伙人梁国威表
示，从不良贷款的地区和行业上
看，上半年的情况与去年年末区
别不大，“长三角以及广东、福建
等地区还有一些不良贷款或潜
在不良贷款的风险没有完全释
放出来，今年不良和逾期的情况
有慢慢上升的趋势，这些地区的
中小微企业在经营方面还是有
很大压力。” (林洁琛)

逾逾期期贷贷款款率率上上升升 资资产产质质量量恶恶化化蔓蔓延延

爱嘉定投魔法系列连载

定定投投时时机机宜宜趁趁早早

财金记者 王丛丛

前几天，有银行负责理财的
老总曾经对笔者说，现在有一些
客户“精明”的很，别的银行送袋
子大米、送两桶花生油就能让其
的存款“改换门庭”，用户忠诚度
实在少的可怜。

这几天是中秋小长假，加上
临近三季度末，各家银行又到了
例行的推出理财产品变相揽储
的时候。因为工作关系，笔者在
多家银行都办理了银行卡，并留
下了手机作为联系方式。那几天
笔者的手机像是夏日里欢快的
蝈蝈，短信铃声“吱吱吱吱”地响
个不停。打开一看，各家银行短

信全部都是“银行推出最新高收
益理财产品”。

细看短信，除了银行名称
和理财经理姓名不一样，各家
银行的主打牌全部都是理财
产品的“高收益”，根据产品期
限和起点金额的不同，各家产
品收益率从 4 % 到 6 % 左右。看
过一遍短信，只觉得银行与银
行的品牌形象，像韩国选美小
姐一样，面目都是那么相似。

其实，消费者最有学习精
神，当银行播种下跳蚤，无论
如何也不会收获龙种。银行发
出的手机短信是消费者沟通

最方便的渠道，当整个短信都
围绕“理财收益率”五个字做
文章的时候，消费者也就只会
对“理财收益率”这五个字最
感兴趣。在选择理财产品的这
个 时 候 ，“ 哪 家 收 益 高 买 哪
家”，银行多年来煞费苦心经
营的理财师团队、理财服务品
牌等等反而不是那么重要了。

于是，消费者的钱在银行
间转来转去，寻找收益最高的
理财产品，可是各家产品中间
的“空窗期”加上转来转去的
手续费，让消费者得不偿失。
银行不得已推出更昂贵的礼

品，维护着脆弱的客户关系，
银行之间的竞争越来越低端，
哪里还去考虑什么客户理财
方案的量身打造，客户家庭财
产状况的合理配置。

再回到银行理财短信上来，
手机短信到达快、覆盖广，是很
好的营销工具，但是坐在短信发
送端的银行千万不要依靠比拼

“收益率”一招打天下，要多从客
户的需求出发，切实让客户感受
到你的专业能力和贴心服务，这
样才能真正打动客户的心，留住
客户的人。

(财金记者 程立龙)

银银行行理理财财短短信信切切莫莫比比拼拼““高高收收益益””财金眼

笔者昨日从2013中国(山东)

金融理财投资洽谈会组委会了
解到，为进一步促进济南市金融
业持续健康发展，搭建金融业沟
通交流平台，加快地方金融区域
建设，“2013中国(山东)金融理财
投资洽谈会”将于2013年10月25-
27日在济南舜耕国际会展中心
举行，同期举办“2013秋季中国
创富项目展”。

本届展会将以“助力济南金
融发展、打造市民理财盛会”为

展会主题，打造济南市最权威、
最专业的金融理财盛会。展会共
划分五大展示专区：

1、银行理财展区：汇聚各类
金融产品，提供高通胀下的综合
理财方案。

2、证券期货投资基金展区：
集中宣传品牌及形象，挖掘客户
资源。

3、综合金融服务展区：汇聚
行业精英，发布投资策略。

4、金融担保、小额贷款机构

展区：吸纳社会资金配置，架起
融资新桥梁。

5、创富项目展区：发布创富
新项目，实现事业与财富的双重
扩张。

据“金融展”组委会透露，目
前，展会的招商工作已经正式启
动，各项筹备工作正在积极推进
当中。组委会办公室设在济南舜
耕国际会展中心一层办公区。各
相关金融单位可拨打电话0531-
82678965咨询展会报名事宜。市

民可登录www.sdtrz.com了解相
关展会信息。

22001133中中国国((山山东东))金金融融理理财财投投资资洽洽谈谈会会将将举举行行
时间：10月25-27日 地点：济南舜耕国际会展中心
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