
D04 2013 年 9 月 26 日 星期四

编辑：于鹏 美编/组版：牟茜

今日日照

金融

招招行行理理财财专专家家免免费费上上门门服服务务了了！！
——— 招商银行第一届金葵花理财节系列活动之理财知识进万家(一)

自 9 月 2 日招商银行日
照分行第一届金葵花理财节
开幕以来。招商银行开展了丰
富多彩的活动，继上一周开展
商场刷卡送礼，回馈新老客户
活动，本周将进驻日照各大写
字楼，将理财知识送到家门
口。

届时，招商银行的理财专
家将上门免费为公众提供专
业化的理财规划，普及理财专
业知识，实现您资产的保值增
值。同时还会为针对写字楼的

白领阶层提供各种免费增值
体验活动，如 10 元看电影、美
容免费券、保龄球免费券等，
让您在了解理财知识的同时，
享受到招商银行不一样的服
务。

招商银行理财专家表示：
“基于投资理财历史数据显
示，盲目跟风的投资往往成为
资本市场调整的牺牲品，资产
配置就能有效的减少市场调
整造成的投资风险，并力争实
现客户资金的保值增值，我们

理财经理要做的就是帮助客
户理财并成为客户的理财专
家。”

客户张先生是我市某机
关单位的公务员，上周在新玛
特购物时，参与到招行的刷卡
送礼活动，获得了精美礼品。
同时，招行理财专家根据张先
生的职业、收入等情况，为他
免费做了一份理财规划，给了
他一些专业的理财建议。后
期，根据理财专家的建议，张
先生为孩子做了教育基金，获

得比定期存款更高的收益，且
为孩子未来做了资金规划，让
孩子未来的生活有了保障。张
先生感慨：“以前感觉理财是
有钱人才可以做，原来理财也
可以这么简单。”

理财节期间，招商银行将
会开展各类理财知识普及活
动，提高公众的理财意识，接
下来理财专家团队还将进驻
日照市社区、专业市场、企业
等，将理财知识送到您家门，
让您足不出户，享受到专业理

财指导；同时，还将举办丰富
多彩的理财沙龙活动，为公众
提供全方位的理财咨询和金
融服务。

温馨提示：如果您所在地
点能凑齐 15 人，且皆有理财
需求或开卡需求，请拨打以下
电话，招商银行理财专家将免
费上门服务。

理财热线： 8895555
8790015
8867717

“理财晚年”

让退休老人乐享夕阳红

每一个退休人员都希望过上“老

有所养、老有所医、老有所学、老有所

乐”的退休生活。但是，大家希望的富

足养老的生活需要一定的物质基础，

除了靠政府的关心与支持外，如何做

好自身的养老金规划也是直接提高

退休质量的重要环节。那么退休人员

如何利用养老金理财呢？本期理财师

将与您探讨一下退休后的老年人该

如何理财。

和普通在职人员相比，退休后每

月收入会减少，目前退休人员的主要

生活来源是退休工资和养老金。当

然，退休人员的支出情况也会有一定

变化。由于无须上下班，个人交通、应

酬支出会减少，生活开支方面也会有

所降低。但是由于年龄的增长，退休

人士医疗、保健支出会有比较大的增

加。同时，由于现在退休人员普遍追

求一种“老有所乐”的退休生活，对去

公园晨练、看戏听音乐、上老年大学、

外出旅游这样的休闲消费开支会有

所增加。

本期案例：

赵大爷今年 55 岁，老伴李大娘
50 岁，老两口都是事业单位退休人

员，夫妻两人都有养老保险，身体健

康，每年退休金总额 8 万元，现有存

款 70 万元，房产一套，自住。儿子已

经工作结婚，目前独立生活，生活上

不需要两位老人支持，每月还能给家

里寄 1000 元左右的生活费。

理财目标：

赵大爷想在目前存款保值的前

提下，通过理财积累更多财富以应对

今后可能遇到的大病等突发情况。

案例分析：

赵大爷老两口目前收入稳定、经

济无压力，但俗话说大病不等人，因

此，目前两位老人的主要理财目标就

是在保证资金流动性的前提下增加

资产收益，保值为主，增值为辅。

招行理财建议：

一，储蓄，这是目前退休人员选

择最多的一种理财方式。建议赵大爷

拿出 20% 的资产，以定期存款和活期

存款的形式存放，对于退休人员而

言，要存有一定数额的活期存款或定

期存款，以保证未来发生特殊情况急

于用钱时能够及时变现，同时本金又

不会遭受损失。

二，从控制风险的角度讲，赵大

爷首先应考虑保险产品。虽然两位老

人目前身体状况较好，但还需考虑投

保专为老年人设计的意外伤害保险

以及专业健康保险等，以规避日后大

病对于家庭收入造成的冲击。退休人

士应购买一定的保险产品，尤其针对

性明显的保险，如意外伤害险和疾病

保险，以增强抵抗意外及重大疾病风

险的能力。当然建议在退休前就购买

保险，配置越早，将来的回报越高。泰

康幸福人生就是一款不错的保障型

年金型养老产品。

三，建议赵大爷家庭可拿出 50%

的存款用于购买银行保本理财产品。

目前，大多数银行理财产品收益率可

达到 4% 以上，在保证本金安全性的

同时具有一定的抗通胀作用。招行的

理财产品大都以保本型、稳健型为

主，有点贷成金、贷里淘金、日日盈等

多款高收益理财供选择。

四，赵大爷可将儿子每月寄给

的 1000 元选择基金智能定投，虽然

风险相对较大，但从长期来看，分散

了风险，而且预期收益也相对较高，

可用该笔资金补充其他理财目标或

提升生活质量。另外，保本基金已作

为一种理财方式被越来越多的退休

人员认可，特别是其保本功能很受

注重风险的稳妥型投资者的青睐。

五，收藏，像赵大爷这样没有什

么负担的老两口，也可适当投资一

些收藏品，以提高退休生活品质。邮

品、纪念币、钱币、字画、古董等收藏

品，比较适合长线投资。当然，名人

字画不易分辨真伪，投资风险也相

当大。因此，如果缺乏专业知识，又

无可靠的鉴定渠道，一般的老年人

应谨慎介入收藏品市场。

老年人退休后对养老金的依存

度比较高，所以养老金是否能保值

增值将直接影响退休后的生活质

量。同时，由于退休人员每年需要一

笔稳定的现金流应付日常生活开

支，又要求养老金要保持一定的流

动性。根据退休人员的这样一些特

点，对退休人员的理财要把握这样

几个原则：生活有保障，债务要控

制，投资要稳健，收益要适度。这样

才能“生财有道”。

生意人的理财经：

让生意与生活双收“益(易)”

陈先生今年 35 岁，做红酒代理

生意，因偶然参加我行活动而与我行

结缘。自从有了孩子之后，妻子就辞

去了工作，在家做贤内助并照顾孩

子。现在儿子已经 5 岁，正上幼儿园。

陈先生现在有家用住宅一套市值 100

万元，二年前新购私家车，暂时没有

换车打算。陈先生家庭年收入 30 万

元，家庭月支出 7500 元，其中生活所

需 3000 元，孩子学费 2500 元，应酬花

销 2000 元。在他行有笔一年期定期存

款，大约为 50 万元。夫妻二人自行购

买了社会养老保险。

理财目的：

陈先生之前对理财没有太多认

识，现在逐渐了解到理财的重要性。

陈先生想为家庭做一下全面规划，

使财富稳健增值。为自己及妻子准

备好充足的养老保障，并能为孩子

储备下上大学的教育金。

理财建议：

依据陈先生家庭收支情况来

看，每年可以有 21 万的资产结余，

储蓄能力较强。但考虑陈先生家庭

收入结构的单一性，家庭的收入来

源仅仅依靠陈先生一个人做生意产

出供给，收益有太大的不确定性，存

在较大的家庭隐患。为此我为陈先

生做了如下理财规划：
1 . 建立家庭应急储备金。鉴于

陈先生每月开支在 7 5 0 0 元，建议

预留 6 个月的开支做为家庭备用

金，以用来应对日常生活中的突发

事件。其中 10000 元可存在银行活

期账户上，用于灵活周转；另 35000

投资货币型基金产品。货币型基金

目前收益率为 3% ～ 4% ，相较银行

活期存款 0 . 3 85% 的年利率，在稳

健的基础上获取接近 10 倍于活期

的回报。
2 . 提高现有资金回报率。陈先

生平常流动资金流大约为 30 万元，

陈先生对这部分资金的要求是能随

取随用。所以为陈先生推荐我行的

日日盈理财产品，起点为 5 万元，预

期收益率 2 . 7% ，工作日期间 9 ：00

～ 15 ：30 之间可以自由申赎，资金

即时到账，是活期存款的最佳替代

品，能很好的满足陈先生流动性需

求。

而针对陈先生已配置的 50 万

定期存款来说，定期存款利率低，

且相对不灵活，万一提前支取的话

完全按活期利率来计算，并不合

适。陈先生可以将 5 0 万元进行细

分，拿出 3 0 万元做招行的中短期

理财产品。目前招行 1 个月的理财

产品预期收益率已达到 6% ，收益

率高周期短取用灵活。另 2 0 万元

可配置 1 年期产品，投资渠道可以

为招行代销的安邦财险，一年期固

定利率 3 . 5% ，保本保息的基础上

附赠家庭财产保险，为家庭做一份

保护。
3 . 加强保障，保证未来生活无

忧。虽然陈先生夫妻已经购买了社

保，但仅依靠“保而不包”的社保并

不能保证日后安定无忧的生活，因

此陈先生夫妻应加强保障方面的

投入。而陈先生一人肩负全家用钱

的重担，若出现任何意外则会使整

个家庭面临可怕的困境。作为一个

家庭责任感很强的男人来说，陈先

生需要尽快为自己投保一份人身

意外保险。保险保障的“双十原则”

为：保额不低于家庭收入的十倍，

保费则不超过家庭结余的 10% 。对

于意外险来讲，成年人的话保险额

度以被保人 5-7 年 80% 的收入总

和为宜。陈先生可以以自己为被保

险人购买一份保额为 1 5 0 万元的

人身意外保险，为妻子及儿子构筑

一个强大的安全后盾。另外建议陈

先生夫妇同时还要购买重疾险和

医疗保险。孩子现处在活泼好动的

时候，也建议为儿子购买短期的少

儿险(意外+医疗)。另外建议陈先生

夫妻二人为自己购买一份年金型

养老保险。目前招行代销的泰康幸

福人生养老保险保险期限为终身，

每年有固定的年金返还及分红，充

分抵御通货膨胀，使资产保值增

值，作为养老的有效补充。
4 . 教育金规划。根据目前的学

费水平，孩子从出生到大学毕业，所

需的费用少则几十万，若想深造或

去海外接受教育，这项开销更会多

达上百万元。建议陈先生通过为孩

子投资基金定投来积攒教育金。基

金定投具有长期投资积少成多的优

势，不仅可以满足子女教育金规划

需求，也能通过定期定额的强制储

蓄培养孩子理财意识，实现对子女

的财商教育。如果李先生为儿子每

月定投 2000 元，假设年化收益率为
7% 。儿子 15 年后读大学，届时可积

攒教育金约 64 万元左右，用来支付

大学的费用。建议定投时分散投资，

可同时配置债券型基金、黄金基金

和混合型基金，以降低风险，获得更

高收益。
5 . 最大程度的节流。平常陈先

生账务往来频繁，全国各地各行汇

款较多，仅仅手续费支出就是一笔

不小的开销。招行针对做生意的客

户特意推出了生意一卡通卡，享受

全国范围内网上银行及手机银行

转账全免费的优惠条件。招行贵宾

金葵花客户，享受各种渠道的免费

待遇，如贵宾登机服务。此外，用招

行生意一卡通卡转账汇款，凭借账

务资金交易流水更可优惠优先申

办招行 POS 机及经营性贷款，免抵

押免担保，解客户资金紧张周转一

时困难的燃眉之急。

招行理财师：

做会理财的单身贵族

很多单身贵族其实都是懒人一

族，他们认为一个人赚钱一个人花，

理财并非那么重要，其实这样的观

念是不可取的。白领蔡小姐每个月

剩下 500 元左右存入银行，工作 7

年后已有近 4 万元存款；但蔡小姐

的同事文先生工作 4 年不到，存款

却是她的两倍。原来，文先生的理财

想法除了“攒钱”之外还有“投资”。

他将自己的存款分成两部分，一部

分存作定期，另一部分来购买债券、

基金等相对保本投资工具。

简单制订自己的财富计划，对

于光棍们来说非常重要，当你已有

一笔积蓄的时候，理财的重点便可

以转向投资。列出生活支出、保障计

划、理财投资三大类，以及短期计

划、长期计划等。根据自己从业经

验，将各项需要的花费先作下预算。

设想每个月收到工资后，在留出日

常支出的费用和一定的适当流动资

金，能剩下多少钱来储蓄或投资。作

为招商银行的一名理财师我的建议

是，单身一族们可将资产分为 5 份，

分别投资国债、保险、股票、定期储

蓄或活期储蓄，这样，风险投资、保

险投资、应急用钱皆可照顾得到。

招商银行客户王小姐案例：

王小姐，2 6 岁，未婚，公司职

员，月薪 3500 元，算上其他奖金和

年终奖，年收入近 6 万元。像日照这

样的三线城市王小姐的收入在单身

一族中也算是高的了。尽管无贷，但

朋友间往来、娱乐消费，这方面的开

销并不小，每月光光，且对理财毫无

概念。根据王小姐目前的状况，招商

银行银行理财师建议，先从强制储

蓄开始。

一、强制储蓄。理财产品、申购

基金……这些都需要起步资金，但

刚接手王小姐这个客户时她的工资

卡里除了一点父母强制她存下的 5

万元钱，剩下的只有将近两个月的

工资可供支配。“当务之急是聚财！”

从今年年初她就在理财师的建议下

开始利用基金定投进行强制储蓄。

基金定投降可以有效的低投资风

险，获得较高的投资回报，随着时间

的推移，复利效果也将越来越明显。

不仅可以起到强制储蓄的功效，而

且可以摊薄投资成本。王小姐每月

拿出 1300 元来做基金定投。由于王

小姐风险承受能力相对保守，建议

在投资品种的选择上可以稳健为主

的货币型基金。货币型基金按年化

收益率 3% 左右计算，一年后大概
16500 元左右。同时配以少量的混合

型基金进行投资，以保证投资收入

较为稳定地增长。这种“滚雪球”的

存款方式既保证了预期的收益，还

能实现化零为整。

二、以保险为保障。由于王小姐

年龄低，可用较低保费获较高保额。

现在年轻人几乎都是独生子女，一

旦出现意外，父母将无任何保障。作

为王小姐的理财师我为其配备了我

行的幸福人生保险产品。每年花费

10000 元，采用期交方式为 5 年期。

这样到王小姐 60 岁的时候资金可

以分成三块：

第 一 块 ：现 金 价 值 ，大 概 在
35000 元左右

第二块：年金的 20 倍，有 2780*

20=55600 元

第三块：前面 34 年的年金，2780

*34=94520 元

这是王小姐的基本收益，不加

上每年的分红。大体算一下，王小姐
6 0 岁的时候基本可以领：3 5 0 0 0+

55600+94520=185120 元左右，此外此

款产品还具有双倍意外身故保障和

意外身故保险豁免费或意外搞残豁

免保险费。既能保证意外出险，也可

以分红获利，更是作为企业养老保

险的一种补充。这款产品的最大特

点就是一张保单保全家。非常适合

当下的单身一族们。

三、留足应急准备金。在资产配

置上除了保险及投资外，还要预留

至少六个月的生活费以备不时之

需。在人才流动较快的情况下，我对

我王小姐的建议是提前预留紧急备

用金以度过“跳槽”时的收入空窗

期。同时根据王小姐的要求，最近可

能会需要一笔紧急备用金但又不确

定时间。所以我把王小姐的 5 万元

全部规划到这笔紧急备用金里。考

虑到这笔钱如果放在活期里利息收

益是相当低的。如果买成流动性较

高的理财产品就可以达到一箭双娇

的效果。在招商银行的无数理财产

品中我为王小姐选择了我行随用随

赎的理财产品。根据风险的承受能

力为其合理配置了工银 7 天和汇添

富 7 天这两款到期自动转存产品。

根据近期的行情来看，这两款品的

预期收益率达到 4% 左右。预期收益

率均大于活期存款。通过计算王小

姐的这笔 5 万元紧急备用金每年的

收益约为 2000 多元。这样既能保证

收益还能保证资金的流动性。

通过合理的资产配王小姐每月

的生活结余约为 1300 多元。再加上

平常单位发放的一些生活补助和绩

效奖金，王小姐在这座美丽小城中

悠然过着自己的小资生活。

单身一族们如果您还在为理财

而发愁，那就赶快选择招商银行吧！

这里有专业的人士，专业的团队为

您量身定做个性化理财方案。保证

把您打造成华丽丽的单身贵族。

邱丽萍

人 生 格 言 ：
用 心 服 务 ，
收获感动

张瑜

人 生 格 言 ：
理财需要智
慧 ，财 富 需
要规划

管西霞

人 生 格 言 ：
用热爱的心
做 事 ，用 感
恩的心做人
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