
海海参参工工厂厂价价离离市市民民有有多多远远？？
干海参市场价被少数品牌垄断 市民期盼海参回归到理性价位

近日媒体对海参市场的种种乱象进行了披露，引发海参市场产生不小的震动，不少打着优质海参
幌子牟取暴利的不良商家，开始有所收敛。为了彻底拆穿部分高端品牌海参的“画皮”，笔者又接连
走访了海参产地、海参加工厂等地。据了解，无论何种产地的鲜海参本身并无品牌，市场上大部分的
海参品牌，都是经销商定制干海参后，经过后期精心包装而形成的。少数的海参品牌之间凭借炒作形
成价格垄断，一定程度上掌控干海参的市场价。而广大的海参养殖户却处在产业链的最低端，海参大
部分的利润被经销商拿走。部分市民呼吁，应砍掉海参的品牌包装成本，使海参市场价回归理性，真
正成为市民能够接受的进补食品。

纵观目前的海参市场，近年
来突然冒出了各种各样的海参品
牌。据业内人士介绍，以往海参消
费主要集中在环渤海一带，但随
着国民经济水平的不断提高，家
庭养生也逐渐开始受到市民的
关注。受益于海参市场需求的不
断增长，海参养殖业近几年也受
到水产养殖业前所未有的关注，
年产量逐年增长，养殖海域也从
北方黄渤海湾一带逐渐向南方
海域延伸。总体上来说，海参真
正走向全国也只有10多年的时
间，全国性的知名品牌并不多。
但近年以来，受利益驱动，各种
海参品牌如雨后春笋般地冒了
出来，这些经过精心设计的品牌

名称，几乎都把自己包装成优质
海参，恨不得说自家海参从参苗
开始就与众不同，透着高贵气
质。

为了揭穿所谓优质品牌海参
的“画皮”，让广大市民对海参有
个清醒的认识，笔者近日又走访
了大连、烟台、青岛等海参产地。
在大连一家海参加工工厂，负责
人告诉笔者，该厂每年加工干海
参3万多斤，拥有独立的QS认证，
具有加工干海参产品的认证和能
力，但基本上都是给经销商贴牌
加工。在大连中山区，各种代为收
购、加工干海参的机构多得数不
胜数，随时可以按照经销商指定
的标准进行贴牌加工。“你不要相

信品牌，海参好不好关键还是看
品质，即使大品牌也是炒作出来
的。”一家海参贴牌加工商介绍，
只要肯花钱进行包装，同样的海
参能多卖好几倍的价钱。

“我养殖海参有30多年来，从
来没听说鲜海参有什么品牌。”威
海市海参养殖大户徐德明告诉笔
者，鲜海参基本上只有产地之分，
往往说辽参和鲁参。至于加工后
的干海参，在出厂之前也是没有
品牌的。经销商收购之后再进行
品牌包装。“你要问我每年养的海
参最终成了啥品牌，我自己也不
清楚，反正谁卖谁知道。”徐德明
说。这种说法在很多海参养殖户
那里得到了印证。

>>贴牌商

海参无品牌，关键看品质

目前，市场上售卖的海参动
辄五六千元一斤，那么众多海参
养殖户是不是从中也挣了不少
钱？对此，众多养殖户哭笑不
得。“我们一年挣的都是辛苦
钱，无论海参的收成好坏，价格
浮动基本不大。”徐德明说，每
年的鲜海参收购价都是由经销商
说了算，养殖户对海参几乎没有
定价权。

据一家专门贴牌加工海参的
负责人薛强介绍，每年秋季，他
就和自己的合伙人四处寻找鲜海
参，烟台、威海、大连转个遍，
和其他海参加工商一块抢货。由
于今年海参苗供应较多，很多养
殖户都加大了养殖规模，因此货
源充足。今年春季收的每斤4个
头的鲜海参平均价格70多元，秋

季的价格稍高些，每斤90元左
右。“这些年鲜海参的收购价基本
上都是这样，上下最多有20多元
的浮动。虽然与往年相比今年的
价格稍低一点，但薛强不敢大量
存货。“干海参收购价是经销商
说了算，如果加工厂的报价稍高
一点，就会流失订单。”薛强
说，由于人工成本较高，即使鲜
海参的价格较低，他也不敢多存
货。

“每年海参苗投入是大头，此
外还有人工费用。”海参养殖户贾
长亮介绍，每亩海参苗的投入在
万元左右，还需要购买饵料，支付
水电费用，同时还要承担 海参
死亡的风险，稍微管理不慎就会
血本无归。再加上近些年来人工
费用年年上涨。即使遇到海参生

长比较好的年头，亩产鲜海参达
到500斤左右，海参养殖户忙活大
半年，只能挣1万多元的收入。而
这500斤鲜海参经加工厂制成干
海参后，加工厂环节也仅仅挣个
加工费用。而经销商拿到干海参
后，只需经过炒作和包装后，就能
卖到四五千元以上甚至更高的价
格。

也就是说，从海参的养殖、加
工到最终的销售环节，经销商占据
了利益链的最上游。“他们掌握着
海参收购环节的话语权，一方面压
低收购价，另一方面以海参减产、
养殖成本增加等作为理由，抬高干
海参的市场零售价，从中赚取了高
额利润。”业内人士认为，这并不
利于海参行业的健康发展，最终会
挫伤海参养殖户的积极性。

>>养殖户：

忙活大半年，商家挣大钱

一斤海参到底卖多少钱？目
前海参市场存不存在漫天要价的
情况？对于动辄五六千元的品牌
海参，很多市民不免会对海参的
价格定位产生质疑。但是那些品
牌海参商家往往会称，干海参的
价格是由成本决定的，商家一般
不敢赚取暴利，否则市民不认
可。然而在现实中，消费者往往
存在着冲动消费的可能，有时候
明知道海参的价格高得离谱，也
会贸然购买。

不过，在业内人士看来，干海
参的定价遭到人为的操控。“目前
的海参市场看似是个充分竞争的
市场，实际上并不是这样，部分品

牌海参已经形成了价格同盟，无
形中推高了海参价格。”在笔者调
查过程中，多位业内人士表示，品
牌海参经过长时间的积累后，或
多或少有了固定的购买人群，于
是品牌海参不断炒作各种概念，
甚至推出两三万元一斤的天价海
参等。笔者走访了青岛、济南等地
的各大商超，发现定价较高的海
参都是出自一些品牌商家。

“由于大部分的消费者盲目
以为品牌海参就是好海参，甚至
畸形地认为售价较高的海参肯定
品质就好。”在海参行业打拼多年
的王昙说，因此商家在制定海参
价格时，会不自觉地把品牌海参

作为参照，导致整个海参市场的
价格高居不下。

“目前海参市场上还没有全
国性的品牌，各大城市都有几
家主要的海参品牌，他们占据
了相对较多的市场份额。”王昙
说，一般情况下，品牌海参相互
之间了解对方的营销手法和包
装手段，但彼此都心照不宣，互
不拆穿对方，只有维护好了市
场 ，才 各 自 有 钱 赚 。甚 至 有 时
候，品牌海参商家还会形成默
契，对海参的定价达成共识，一
家喊涨，众家呼应。这样一来，海
参市场的价格就被少数品牌商家
所垄断。

>>知情人：

海参价格被品牌商垄断

实际上，只要消费者细心留意就不难发现，
目前所谓的品牌海参几乎都开有专卖店，设在繁
华的路段门店装修气派，工作人员看上去也十分
专业，无论是泡发海参还是产品介绍，都显得十
分上档次。一旦有市民质疑品牌海参的价格虚
高，对方就会说“一分价钱一分货”，表示自己
的海参品质优良因此成本较高。而很少有商家会
提到，其豪华的店面装修、高昂的房租、精美的
包装等成本，最终都加到了海参产品里，市民在
购买高价品牌海参的同时，还得替商家的“脸
面”埋单。

以省城济南为例，几年前曾经有过一拨海参
销售火爆的时期，当时不少海参品牌冒了出来，
纷纷开设大大小小的海参专卖店，仅历山路上都
聚集了十多家。然而随着房租成本的不断升高，
不少专卖店承受不了高昂的费用，纷纷关门大
吉。然而，另有一些品牌海参却仍在大肆扩张。
根据测算，目前在济南的繁华路段，一个海参专
卖店仅房租每年就需要二三十万元。开店时的装
修成本也不一而足，从数万元到数十万元不等。

此外，专卖店的人工成本也是逐年升高，再
加上水电税费、品牌宣传等，每年的成本甚至高
达五六十万元。“这些成本都要分摊到品牌海参
里，最终转嫁给了消费者。”一位熟悉海参市场
的商界人士说，甚至连品牌海参的包装盒，都价
格不菲。为了使海参显得高端大气，很多品牌海
参在产品包装上精心设计，甚至推出了紫檀木
盒、紫砂盒等，这样的包装盒一套至少要上百
元，最终也被算进了海参成本里。更有的商家推
出了立体化的品牌宣传和推广，电视、广播、平
面媒体上都能看到其所作的品牌推广。甚至还有
的还租下路牌广告，为自家的品牌造势。

最终“羊毛出在羊身上”，购买品牌海参的
消费者最终为这些隐形成本埋单。

>>算账：

品牌海参有多少隐形成本？

通过上述调查我们不难发现，目前海参市
场的乱象，除了行业自身缺乏严格的监管机制
外，众多商家为了一己之利，已经沦为乱象的
制造者和参与者。尤其是品牌海参商家，凭借
着在部分消费者身上积累下来的信任度，通过
全方位的推广和宣传，来抬高海参的价格。在
越来越多的市民接受海参的营养效果，对海参
有了认可的情况下，海参市场需要理性回归，
一方面需要摒弃这种乱象，让海参市场不再靠
掺假逐利，另一方面海参的价格也要回归理
性，让更多的市民能都承受得起。

比如说，众多海参专卖店要理性考虑，选
址是否一定是繁华路段，是否一定是豪华装
修，是否一定要做成品牌旗舰店只为摆设，是
否一定要花高价做高端奢侈包装。如果海参专
卖店的经营成本降低，销量增加，资金流通起
来，是不是商家也有利可图，并且对海参产业
的健康发展也是一个有力的帮助。一味地追逐
短期利益，甚至以次充好，会导致普通市民失
去对海参的信任，从而损害整个行业。

普通消费者也要养成理性的消费观念，购
买海参一定要有自己的判断，不要盲目相信商
家的华丽包装，也不要抱着“买贵”的畸形消
费观念。 （王小雪）

>>呼吁：
海参价格应回归理性
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