
工行“存贷通”业务是一
种基于个人住房、商用房贷
款、个人经营贷款的个人类理
财产品。在工行开立存贷通帐
户的个人贷款客户，当存贷通

账户中的活期存款余额达到
该行要求的抵扣起点以上时，
按照“该笔个人贷款的实际执
行利率-活期存款利率”的标
准计算增值收益，并按月将增

值收益以现金的方式返还至
客户的存贷通账户，以提高客
户资金收益率。

产品特点

高收益性：除获得正常的
储蓄存款利息外，还可获得较
高的增值收益用于弥补部分贷
款利息支出；

高流动性：存贷通账户中
的存款资金可随时支取、灵活
方便；

收益返还及时性：理财收
益按存贷通账户日终余额“有
一天算一天”；“按日计息、按月
返回”，每月15日自动将收益返
还到存贷通账户。

办理条件

1 .已在工行办理个人住房

/商用房贷款，贷款余额大于10

万元；已在工行办理个人经营
贷款，贷款余额大于100万元；

2 .申请存贷通业务时，客
户名下的贷款形态正常；

3 .个人住房/商用房贷款，
贷款剩余还款期限大于12个
月；个人经营贷款，还款期限大
于6个月。

收益模拟

李先生，住房贷款余额
3 0万元，贷款利率 6 . 5 5%，存
款余额 2 5万，则李先生除可
获 得 正 常 的 储 蓄 存 款 利 息
外，还可获得 9 9 2 0元的增值
收益：( 2 5 - 5 ) * 8 0%* ( 6 . 5 5%-
0 . 3 5%)=9920，收益率与三年
期定期存款相当，但具有活
期的便利。

工工行行存存贷贷通通：：放放心心贷贷款款 安安心心理理财财

“十一”黄金周强势上档

烟烟台台农农行行携携手手振振华华购购物物中中心心
黄黄金金周周刷刷卡卡有有奖奖

一、活动对象

面向中国农业银行烟台
分行金穗信用卡新老客户。

二、活动主题

“七彩生活，天天YOU惠”

三、活动时间

2013年9月30日——— 10月7日。

四、活动内容

(一)刷卡即送礼。
活动期间，凡持农行信用

卡的客户在烟台振华购物中
心刷卡购物满200元即可获得
一份精美礼品。

(二)贷记卡专享礼。
活动期间，凡持农行贷记

卡的客户在烟台振华购物中

心刷卡购物累计1000元即可获
得一张面值为50元的购物卡，
每天限100份，共设800份，先刷
先得，送完为止。

以上礼品，每名获奖客户
每日只能领取一次。

五、活动细则

(一)持卡人如有下述任何
一种情况，包含但不限于：所
持金穗卡违反《中国农业银行
金穗贷记卡章程》、《中国农业
银行金穗贷记卡领用合约(个
人卡)》、《中国农业银行金穗准
贷记卡章程》或其他相关规
定、账户状态不正常、有套现
或疑似套现行为，中国农业银
行烟台市分行有权取消其参
加本次活动的资格。

(二)本活动所称“刷卡购

物”不含预借现金、转账、预授
权、退货、有争议交易、冲正等
交易。

(三)本次活动的奖项不可
用于兑换现金。

(四)本次活动的全部奖项
所得税由获奖者自行向税务
机关申报、交纳。

(五 )在法律许可的范围

内，中国农业银行烟台市分行
保留本次活动内容的最终解
释权；如遇特殊情况和上级行
政策规定，可对本活动有关内
容进行变更，恕不事先通知。

六、垂询热线

活动详情请垂询农行客
户服务热线：0535-3895599

近日，太平人寿保险有限
公司对外宣布，一款保至88周
岁的长期保险理财产品“太平
恒赢两全保险(分红型)”已在
全国上市。其极具特色的“双
高三金”设计，即“高现金价
值、高贷款比例、特别保险金、
递增式生存金及祝寿金”，深
入契合了客户对于资产安全
性、流动性、收益性等多方面
需求，旨在帮助不断扩大的中
产家庭和成功人士加快财富
人生的有效规划。

“恒赢”的“双高”设计体
现在产品的现金价值高、贷款
比例高。近年来，保单贷款已
成为不少保险用户实现资金
灵活周转的一个重要途径，保
单的现金价值和保单贷款比
例，直接决定了客户可周转资
金的额度。在现金价值方面，
以期交方式为例，在保单交费

期满时，“恒赢”的保单现金价
值已与客户所交保费基本持
平，甚至可能更高。另外，一般
保险产品的保单贷款最高额
度为现金价值净额的90%，而

“ 恒 赢 ”将 此 比 例 提 升 至 了
95%，充分保证了客户资产的
灵活机动，在关键时刻确保客
户资金周转灵活、运用便捷。
此外，太平人寿还赋予了“恒
赢”客户更大的优势，在保单
犹豫期后，客户即可办理保单
贷款，而市场上很多保险产品
通常都要求交费满两年后才
能办理保单贷款。“恒赢”的

“双高”设计打破了以往长期
保险产品设计的思维定势，给
予了客户更多资金调配周转
的主动权，保障了客户资金的
安全性和灵活性。

从收益性的“三金”来看，
“恒赢”的保险金返还也独具特

色。“特别保险金”，即在客户交
费期满时，公司返还50%保额作
为特别奖励。对于这笔特别保
险金，客户可以即时领取，也可
以选择将其继续留存在太平人
寿，畅享累积生息下复利增值
的财富效应。“递增式生存金”，
即为“恒赢”所具备的“2段式”生
存金领取比例及领取频率。从
第三个保单周年日开始，到65周
岁保单周年日前，客户每两年
可领取10%保额的生存金，灵
活的现金流可以应对人生各
阶段的财力支出；而在65周岁
保单周年日后至88周岁期间，
生存金的领取频率“加速”为
一年一领，且领取比例提升至
保额的20%，充分保证了退休
生活品质和养老所需。“三金”
中的“满期祝寿金”则代表，至
客户88周岁满期时，公司将送上
一份高额“祝寿金”，包含客户

所缴纳的全部“恒赢”产品保费
以及产品分红，对客户的老年
生活而言可谓一笔丰厚的额外
养老资助。

另据太平人寿介绍，对于
“恒赢”的客户来说，太平人寿
赋予了更加自由的选择机会。
在购买“恒赢”的前提下，经申
请确认后，“恒赢”的特别保险
金、生存保险金及祝寿金将自
动转入太平金账户终身寿险
(万能型)的万能账户运作，通
过科学合理的财富管理，获享
更高收益，积累更多财富，体
验高品质的“自由”生活。

此外，“恒赢”也有多种长
短期保险费缴付选择，配合该
产品具有的增额分红及可特
别搭配的万能产品等多项功
能，便于成功人士在较短时间
内轻松完成其人生的合理财
务规划。

长期保险理财产品哪家有？

太太平平人人寿寿推推出出““太太平平恒恒赢赢””两两全全保保险险

为答谢广大金穗信用卡客户对烟台农业银行的大力
支持和厚爱，正值2013年“国庆”黄金周，烟台农业银行与
烟台振华购物中心联合开展刷卡有奖促销活动回馈客户，
具体内容如下：
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每天卖6000斤葡萄
三成都是酿酒用

本报9月29日讯 (记者 李静
见习记者 张倩倩) 虽然葡萄早已
上市，但这几天卖得特别好，不少小
商贩都乐开了怀。原来国庆节前后的
葡萄更甜，含糖量、含酸量、色泽等更
适合酿酒，市民选择大量买入就是为
了自酿葡萄酒。一商贩称每天能卖出
6000多斤葡萄，其中三成是用来酿酒
的。

28日，家住金沟寨的市民于先生
和妻子一早从红利市场买了几十斤
绿宝石葡萄。记者在18路公交车上遇
到于先生时，看到他腿边放着一桶葡
萄，而他妻子手里还拎着两袋葡萄。
于先生说，买这些葡萄都是用来酿酒
的。每年这个时候他都会酿葡萄酒，
等到过年的时候和家人一起喝。

随后，记者走访了红利市场等农
贸市场，发现卖葡萄的摊位尤其多。

“现在正是葡萄成熟的季节，葡萄特
别好卖，而且这两天有许多人大量买
葡萄，都是用来酿酒的，这个时候的
葡萄酿酒最好了。”红利市场上的水
果商贩袁训政说，他每天能卖出6000

多斤葡萄，差不多三成被买走的葡萄
是用来酿酒。“有的人会提前预定，一
下就要四五百斤，多的话我们都会送
货上门。”

与袁训政一样，从事水果生意十
多年的商贩李培刚告诉记者，最近几
乎每天都有市民买葡萄回家酿酒。红
富士、巨峰、无籽葡萄都是热销的品
种，“红富士卖得最好，价格比较便
宜，一般都是两三块钱。”

有着多年自酿酒经验的市民刘
新政介绍，今年买了200斤酿酒葡萄
专门酿酒，比较专业的人会选择酿酒
葡萄，比如赤霞珠、蛇龙珠等。“我们
一般直接去蓬莱买，今年的酿酒葡萄
均价每斤3块5左右，虽然吃起来不可
口，但酿酒特别好。”刘新政说，自家
酿的葡萄酒，还可以根据自己的口味
加糖、水果等等，酿酒过程充满乐趣。

自酿葡萄酒
藏了一屋子

又到酿酒的时节，不少市民会自
己采购葡萄酿酒。有着六七年自酿酒
经验的刘新政，今年买了200斤酿酒
葡萄，并首次尝试把白砂糖换成冰
糖，酿造过程也做些新尝试。

近日，记者来到刘新政家时，他
正在一粒一粒地挑选葡萄。刘新政介
绍，今年他购买的葡萄主要是蛇龙
珠。“以前我只用白砂糖，感觉效果不
错就一直用，今年我改用冰糖，想换
种花样看看。”刘新政指着地上的两
袋子冰糖告诉记者。

刘新政说，今年他还会在酿造过
程中做一些顺序和工艺方面的改进，

“不断尝试新的东西，这里头有很多
乐子。”

在刘新政的屋里，记者看到几十
平方米的屋里收藏了很多瓶瓶罐罐，
大到几十升的塑料桶，小到矿泉水
瓶，几乎到处都是，其中许多器具还
是他自己做的。在地下储藏室，十几
个三四十升的塑料桶中装的都是他
自酿的葡萄酒。

据了解，刘新政不仅有着丰富的
酿酒经验，而且还发明了一套酿酒设
备。“我的设备就是简单、实用。”刘新
政笑着说，不少人想跟着他学酿酒，
而且他的设备也被不少老板看上，还
卖出了七八套。

本报记者 李静 见习记者
张倩倩

酿酒达人
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