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本报秋季房车展第二季圆满落幕

县县域域居居民民成成购购车车主主力力军军

水岸华园·观景花园洋房———

从从精精品品到到经经典典的的华华丽丽升升级级
多数人都梦想着能住上一

套属于自己的别墅，在自己的
别墅里种花养草，享受人生，但
别墅不菲的价格往往让很多人
望而却步。花园洋房的切入，给
钟情于别墅而又因价格被拒之
门外的人，带来些许春意。

占据优势资源，生

活更加便利

兆光·水岸华园北依贯穿
德州的主干道东风路，往西快
速直达移动公司、十三局医院、
联通公司、德百大楼、华联商
厦、汽车站、火车站等居家便利
场所，东行接壤市行政中心及
政府广场，以及澳德乐时代广
场、德百物流批发城以及高速
公路入口，交通出行、居家生活
极为便利。该项目处在老城中
心与新城中心衔接的枢纽地

段。西侧与德州市老城区中心
隔河相望，东边即是德州市新
城中心，是坐拥老城繁华，尽享
新城宁静的黄金地段！

观景花园洋房成居

住新选择

花园洋房最核心的特色就
是超低容积率，一般只有1 .0左
右，绿化率比较高，基本上每户
都带有露台或花园，居住环境
和舒适性都非常高。随着城市
化水平的提升，多层房源越发
稀缺，花园洋房越来越受到生
活在城市中的人们的青睐。

水 岸 华 园·观 景 花 园 洋
房——— 52席观景花园洋房———
是继经典多层住宅，时尚板式
小高层热销以至售罄之后，又
一精心规划、倾力推出的人居
力作！

碧水绿树，构筑怡

人景观带

水岸华园总规划用地7 .81
公顷，建筑面积约13 .5万平方
米，分别由高层、多层、花园洋
房以及配套商业组成。社区绿
化覆盖率高达38.9%，三季有花，
四季常绿，社区终年生机盎然。
超大楼间距，形成万余平方米
中心水景园林，带来舒畅的视
觉盛宴。

清澈海子湖，旖旎岔河水，
水上游乐园，天然郁葱林……
小区内外，处处景观，移步换
景，令人陶醉。宅前绿地、鲜花
拥簇、儿童天地、休闲健身……
绿色、健康充溢着小区的每个
角落，气韵灵动，营造一方静谧
私家院落。

个性化设计，打造别

样生活空间

私家花园里，您亲手种下
的每一棵翠绿都成为家的图
腾。奔跑吧，伏案一天总要放松
筋骨；做一次园丁吧，让花朵四
季绽放；孩子快乐，只因园中那
匹小木马……该项目并不只是
一层才有花园，特别设置了入
户花厅，让每一户都能感受到
大自然的气息。层层退台，塑造
叠系立体美感。每一座露台，都

延伸了自然的笔触，让水景、园
景尽染视野。

唯美的休闲环境，超大的
绿化面积为您营造一个恬静、
温馨、舒适的生活空间！水岸
华园·观景花园洋房刚刚面世

就获得大量人群的青睐，需要
改善居住环境以及追求生活
品质的人士纷纷表示出极大
的关注热情，房源递减尽在顷
刻间。
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本报9月29日讯(记者 刘
振 贺莹莹 ) 29下午，本报

“绿城·百合花园”杯2013齐鲁
秋季房车展第二季圆满落幕。
40多个参展商带来了将近300
辆车，车辆身价从5万左右到
120多万不等，圆了各个层次消
费群体的汽车梦。据了解，德州
县城及周边乡镇居民成为本次
车展主要购买力，其中，五万到
十万的中低端车最受欢迎。

据统计，3天时间里，不少
品牌订出了20辆以上的靓车。

雪佛兰汽车经销人员称，齐鲁
德州房车展第一季就收获了30
多个订单，这次的成果也不相
上下。东风本田经销人员称，前
两天就订出了十多台车。

记者了解到，除了靠经典
主打产品压台外，不少汽车经
销商都带来了最新款车型，这
给购车者带来了更新鲜和多样
的选择。

“我们品牌销量最好的就
是长城C30这款车型。”长城
汽车销售经理王先生告诉记

者，订车的多是从县城赶过来
的。海马汽车销售顾问刘先生
介绍，他们销量最好的车型是
海马M3和新福美来车系，陵
县、宁津、禹城过来买车的都
不少，多为家庭用车，因为他
们更注重实用型，性价比高的
合资品牌车更受欢迎。“因为
在县城赶来购车的需求多为
家庭用车，油耗小价格便宜是
这部分顾客选择车系的主要
标准，所以价格便宜，配置高
的国产车成为乡镇居民的首

要选择。”宝骏汽车文经理介
绍。

在宁津赶来的杨女士表
示，因为是第一次买车，没有
太多经验，最主要还是看价
位，价位就是适中一点，后期
养车的费用适中一点，省油、
安全性能相对好一些，保养费
用低一些。和杨女士一样，不
少人在购车时，都会比较理性
地考虑车的性价比，因此一些
注重实用性的中低端轿车比
较受欢迎。

房车展最后一天，市民购车热情高涨。图为不少购车市民围在销售人员旁边，咨询优惠政策。 本报记者 马志勇 摄围观

本报9月29日讯(记者 刘振
贺莹莹 ) 本报秋季房车展第二季
的最后一天，车展上看车购车的人
依旧是络绎不绝。还有不少年轻恋
人在车展上买到了中意的婚车。

价格钜惠、好礼相送、精彩演
出、移动大篷车……多个惠民元素
助阵，本次房车展赚足了人气和订
单，凯迪拉克、沃尔沃、奔驰、宝马、
英菲尼迪等高端车的加盟更是大
大提升了房车展的档次和水准。眼
下正值“金九银十”的结婚旺季，不
少年轻群体来到车展现场选购婚
车，时尚的外形、宽敞的空间、简易
的操控平台都是准婚一族的购车
必选项。东风本田汽车经销商张先
生称，“年轻群体买车都会有一个
长期的考察过程，一般选婚车都会
考虑红色车身、流线造型、时尚内
饰、较大空间的。”

在奇瑞汽车展位前，一对年
轻的恋人正在认真听取销售人员
的介绍，两人还不时低声商量一
番。离开展位后，朱先生告诉记
者：“马上就要结婚了，正好赶上
车展来看看新车，也为结婚做好
准备。”

雪佛兰汽车销售商告诉记
者，此次车展上，大概有四五成的
年轻人来咨询婚车，“年轻人也是
根据自身的经济条件来选择车
辆，优惠的报价是车展购车最大
的优势。”“全家 4口人一块来买
车，老人们的意见一定要参考，最
好买到都满意的家庭用车。”武城
的张先生说。

年轻恋人

觅到新车
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