
本报济宁10月7日讯(记者 贾凌
煜) 七天长假结束了。虽然假期很快
乐但接连不断的喜宴却让不少市民直
呼吃不消。然而假期喜事连连却让饭
店赚的盆满钵满，有的酒店一中午就
接下了四场喜宴。

假期里，市民在街上随处可见结
婚的车队经过，各大中型饭店门口也
纷纷撑起了喜庆的彩虹门。结婚是件
高兴的事，然而一封封的请柬却打乱
了不少市民的出行计划。“早就打算趁
十一出去玩玩，可收到请柬后，才发现
时间和银子都得贡献给朋友了。”王先
生说，从九月中旬陆续收到亲朋好友
的结婚请柬，大多数喜宴都安排在“十
一”假期。

“发给请柬的都是亲朋好友，去参
加婚礼随礼应按习俗来，自己比别人
随得少，面子上也过不去，更何况平时
关系都很不错。”王先生说，结婚的几位
朋友有的需要随600元礼金，最少的也
是300元。这对于一个月工资不到三千
元的他来说，接下来的日子只能过的
紧巴点，更没有多余的钱出去旅游了。

与市民的苦不堪言相反，城区各
大小酒店则忙的不亦乐乎。每桌500-
1000余元不等的婚宴标准，让老板们
赚的盆满钵满。“最忙的是9月30日，中
午同时接待了四家喜宴，摆了200余桌
酒席。”城区一大型饭店负责人称，饭
店面积较大，主要做婚宴接待，平常
遇上“好日子”最多也就同时办两场，
国庆期间每天都有婚宴，而且这几天
的喜宴大多是新人们提前几个月进
行了预定。

家电家居卖场促销力度最大，平民消费仍占消费主流

假假期期前前三三天天市市民民消消费费热热情情高高
十一长假婚宴扎堆
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家电卖场促销宣传很高调。 本报记者 马辉 摄

本报济宁10月7日讯 (记者
马辉 高雯) 由于今年国庆

假期距离中秋节较近，长假期
间，济宁各大商家基本延续了中
秋促销，持续刺激消费。记者走
访了解到，家电、家居卖场促销
动作依然最大，而商超的平民消
费则占据了消费主流。而整个假
期期间，消费旺季主要集中在前
三天。

“10 .1大放价，超级家电展”
“首届家博会”……在济宁的国
庆假期里，家电和家居行业仍旧

在国庆促销中十分高调。金宇路
上的某家居广场推出的整体促
销活动受到了不少业主的欢迎。
如预存20百倍变、购物抽红包、
大米、名人字画、豪华家电、金条
应有尽有。此外，各商家还有赠
送水杯、砸金蛋等订单大礼以及
低价让利活动，让消费者得到实
实在在的“好处”。“5天的展会共
迎客两万余人，现场签单400多
个，总成交额超陆千万元。”该家
居广场负责人告诉记者。

济宁太白楼路某家电商场

做出的促销活动，则吸引着年轻
的消费者，在店门口的展示牌上
明显的挂着标有“买家电可以赢
取价值为6666元的婚庆大典”红
色条幅。“这次逛家电，感觉比暑
促时候还便宜，挺值的，就出手
了。”刚付完钱的一位顾客告诉
记者。

随后，记者又走访了济宁城
区几家家电商场了解到，各家电
商场几乎每个品牌专柜都在做
着大小不一的活动，有的买商品
送购物券，有的直接搞特价，还

有的正逢自己的店面周年庆进
行双特价。

“总体来说，国庆长假前三
天的消费情况非常有成效，卖场
人气和成交量都很大，而后四天
逐渐变淡。”据某大型商场策划
经理介绍，由于假期前夕所做的
促销宣传颇有成效，很多消费者
在假期之初就出手购买，而后
期，则把精力放在休闲、游园和
聚会上。整体来说，市民假期消
费愈加理性，更加重视消费过程
中的娱乐性和参与性。
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