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今日泰山

全服务

二二手手车车经经理理教教您您如如何何买买车车
为五种人群量身定做购车计划

想买卖二手车，不了解市场行情不知如
何定价？

工作繁忙，没时间去拍卖中心做评估？
二手车市场上各类评估中心鱼目混杂，

漫天要价？
当你想买车的时候，会发现新车的价格

让人惊的咂舌，口袋里面的银子不多，还想拥
有一辆代步车，想买二 手车的朋友，大家伤
不起啊！可很多人对二手车并不了解，仅仅停
留在“二手”，“便宜”等初级关键词上。导 致
很多买家买车后变成了“坑爹”状，二手车市
水很深，投资者需谨慎，你投资了吗？

由于车辆品牌、使用年限、行驶公里数、
车辆本身的状况等都不同，每辆二手车都有
自己独特的价值和价格。一辆二手车是否值
得购买？是否在买二手车时不吃亏？一个不懂
二手车的人。肯定很难知道。为了解决大家的
疑虑？本报特别邀请资深二手车鉴定评估师

为大家点评二手车，让大家了解各个二手车
的真实情况。

轻松买卖二手车，一个电话就搞定！只要
您拨打热线:18653881021/0538-6052222,就可在
家享受到国家注册旧机动车鉴定评估师等业
内专家的专业评估服务，帮您免去来回奔波
的烦恼。

如果您有二手车想要出售 ,如果您想卖
旧车换新车，那您还在犹豫什么，评估、检查、
定价全程免除手续服务费。只需打通电话，报
上详细的车辆信息，包括品牌车型、上户日
期、行驶里程、车辆排量等信息，就能轻松享
受上门服务。

此外，想买卖二手车的市民，可以把车辆
信息附上实车照片发送至497973146@qq.com，
可以获得一个相对准确的评估价格，本报将
定期归类整理整理，在本报二手车寄售平台
上发布信息，为百姓服务。

国国家家注注册册评评估估师师上上门门服服务务

买买卖卖二二手手车车一一个个电电话话搞搞定定

●新手练车

——— 注意整备

很多家庭购买的第一辆车是
专门为“新手”服务。虽然驾驶员
考试难度越来越大、培养出来的
驾驶员水平越来越高，但是目前
马路上增加很多新手，还有很多

“马路杀手”同样让人胆战心惊。
购买二手车一方面是老司机

替换新车，另一方面新手开始练
习。这类车辆的选择多半是经济
型车，王兴兵建议购买这类车辆
之后的整备很关键，比如对于转
向、制动、点火、离合等系统的整
备，确保车辆的稳定性和安全性，
配备好应有的警示牌、灭火器、实
习标等。

王兴兵说，购买二手车练手，
证明中国的消费者对于汽车的消
费观念越来越成熟，越来越理智，
促进了二手车的产品销售，同时
形成了新的供需群体。不过我们
希望用户在购买之前多了解自身
情况，算好账，买一辆适合自己家
庭的二手车。

●家族用车

——— 注意车况

随着用车群体的广泛覆盖，
尤其是一些中年家庭用户，在父
母、孩子等多方用途的需求中逐
渐对MPV产生了兴趣，根据东风
日产嘉信二手车经理王兴兵介
绍，今年开始个人家庭用户对于
MPV的需求明显增加，比如风行
菱智，这类车辆原来大部分是企
事业单位和租赁企业使用，家庭
使用很少，但是今年初开始这种
情况有所增加。

王兴兵说，近期有不少市民
打电话询问是否有风行菱智车辆
出售，家庭用户选择这类MPV建
议主要看车辆的状况，尤其是细
节的老化程度，一般建议5年内的
车型，15万公里以内的。此外在选
择品牌的时候，基本配置车型比
豪华配置未来贬值率要低。对于
客货两用的某些车型来讲，家庭
用户尽量选择MPV成熟产品。

●上班族

——— 省油省心是关键

城区堵车交通压力大，而泰
安开发区、高新区、高铁新区等发
展迅速，很多工作稳定、收入较高
的年轻人选择距离城区较远的地
方买房、生活，每天来回奔波，车
子也成了他们的必需品。住房距

离公司比较远的两人家庭，尤其
是年轻用户目前购买家庭用车主
要还是偏向于实用角度。

王兴兵建议类似上班族购买
大品牌，以3年左右的车型为宜。
从目前的行情看，购买偏向于商
务的中高端车型比较合适，比如
帕萨特、天籁等成熟车型，奔驰C

系列、宝马3系列、奥迪A4等也不
错。这样对于处在事业上升期的
的夫妻可以交替使用，满足日常
和商务需求。这些车的优点是开
起来省心，而且空间也较大，满足
家庭使用。

●自由职业

——— 购买高折旧准新车

对于艺术、广告等相对自由
职业的消费者来说，个性化车型
的 吸 引 力 非 常 大 ，比 如M i n i
Coupe、大众甲壳虫等，相对这类
车辆第一年折损价值最高，可以
考虑购买1-3年的准新车型，这
样可以节省15%-40%的费用进
行其他消费，车辆的状况接近新
车。

●越野车、SUV

——— 考虑保值率

王兴兵说，一些想要购买越
野车的用户现在可以考虑了，近
期市场内SUV的销售情况非常
好，纳智捷大7、大切诺基等成交
数量有所增加。一方面因为这类

车型遇到库存压力，不少二手车
商主动降价促进销售成交。购买
这类车辆对于比较懂车的用户
来说，选择5年以上的性能不错
的车型在今后的保值率比较好，
未来的损失不大，相对5年以内
的车型主要看价格空间。

王兴兵说，东风日产嘉信专
营店现在推出优惠活动，两年以
内、10万元以内的所有车型，可
以原价置换盛宴版SUV奇骏、逍
客，以及置换车辆送积分活动：
置换SUV和天籁，送4000积分，
置换小车型送2000积分。车辆保
养以及汽车用品等，都可以用积
分来兑换。参与置换东风裕隆纳
智捷，还能享受厂家的万元补
贴。

王兴兵——— 东风日产泰

安嘉信二手车评估师
从事汽车行业7年，2010年

进入东风日产嘉信专营店做二
手车评估师，是国家注册旧机
动车鉴定评估师。对市场主流
品牌新旧车型的价格非常熟
悉，在买卖、评估、鉴定、过户、
保险等车辆管理方面经验丰
富。以专业的评估、用心的服
务，赢得了众多客户的好评。

本期帮主

随着车市进入火热季节，二手车同样进入购车热潮，很多
相对收入稳定的家庭加快了买车计划，针对日前泰安存在不少
购买二手车的潜在用户，侧重于家用的个性化车型的销售近期
明显增多。到底什么样的二手车适合家用，东风日产嘉信二手
车经理王兴兵给大家一一解析。

本报记者 曹剑

内饰较新的二手车开起来会很省心。 本报记者 曹剑 摄
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