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今日高新

创业者

废废品品站站上上崛崛起起装装饰饰材材料料市市场场
农民企业家赵书林的创业之路

创业>>

克服困难开拓地盘

在1998年以前，赵书林的
实路商贸公司还是徐家村的
一个废旧物品交易市场。“当
时还是荒芜一片的废地，现在
已经有沿街商铺，120多家小
企业在这里落户，形成了规模
的装饰材料市场，这也是目前
高新区唯一一家成形的装饰
材 料 市 场 。”赵 书 林 说 ，从
1 9 9 8年起，他承包村里不景
气的这个占地25亩的地方，心
中就已经开始了自己的创业
之路。

然而，创业之路并不顺利。
2000年，政府的“一环九射造绿
工程”，赵书林刚盖起的665平
方米厂房为其让路，场地使用
面积减少了，沿街部分房屋也
不得不进行了改建。虽然如此，
赵书林仍然想着将公司做大，
不久便贷款出资350万元注册
成立了济南实路商贸有限责任
公司。

公 司 刚 稳 定 没 多 久 ，
2004年，工业南路道路扩建，
按 要 求 又 拆 除 了 部 分 建 筑 ，
最 初 租 赁 2 5 亩 土 地 减 少 为
15 . 45亩，修路也使得周边商
铺 长 时 间 停 电 ，造 成 巨 大 的

经济损失。
在 这 么 多 困 难 面 前 ，赵

书 林 没 有 止 步 ，在 承 受 着 借
贷资金的压力下，于 2 0 0 6年
又 承 包 了 南 邻 2 4 . 7 亩 的 土
地 ，现 在 公 司 的 占 地 面 积 近
4 0 亩，已经形成了一个由市
场贸易、五金机电、装饰材料
经 营 、加 工 制 造 等 组 成 的 综
合市场。

坚守>>

为失地农民谋就业

目前，济南实路商贸有建
筑经营面积2万平方米，入住
商家120余户，年经营额近亿
元，就业人员500多人，集聚了
机电、室内装饰、洁具、灯具、

安全装具等十大系列名牌产
品以及产品制造、出口经营企
业，形成了灵活配送的专业服
务中心。

随着高新区的不断发展，
徐家村开始实行旧村改造，村
民住上了漂亮的社区楼房，但
同时，村民也失去了土地。“当
时想过这个问题，农民没有了
土地靠什么吃饭，我觉得关键
是要让他们有就业机会。”赵书
林心中有了一个想法：能否把
他的装饰材料市场建成就业孵
化基地？

2 0 0 6年以来，赵书林的
公 司 已 安 排 就 业 人 员 3 0 余
人 ，从 多 方 面 帮 助 村 民 解 决
就 业 问 题 ，曾 被 高 新 区 推 荐
为济南市第二批市级企业孵
化基地。

如今，赵书林的装饰材料
市场的规模已经成形，成为目
前高新区里唯一的一家装饰材
料市场，市场内企业和经营业
户向国家上缴的税款也在不断
增长。2011年8月，赵书林成立
了公司党支部，把党建工作和
市场发展统一起来，使公司又
上升了一个高度。

想法>>

扩大招商做成亮点

随着企业的逐步壮大，赵

书林也产生了一种危机感。“高
新区的发展非常迅速，我们进
步得慢了实际也是一种后退。”
赵书林认为，光靠扩大经营已
不足以使企业走得更远、做得
更强，“要想将企业做大做强，
管理更重要”。

赵书林说，现在实路公司
正在进一步加强内部机构建
设，本着“外树形象，内强素
质”的理念，提升服务运行质
量，向规范化、规模化发展。赵
书林说，他已经参加了总裁培
训班来提高个人素质，提升管
理理念，同时也经常对企业员
工进行培训.

“公司下一步的发展是希
望可以将现在的装饰材料建
材市场更加规范化，能够筹集
更多的资金建成规模化的商
业地带，扩大对外招商，继续
更好地加速高新区市场的发
展，成为高新区的一个亮点。”
赵书林说。

其实，在赵书林的心中还
有一个想法，除了做好装饰材
料市场，他还打算建养老院。

“子女工作比较忙，没人照顾老
人，一般的养老院又没有医疗
设施，满足不了患病老人既养
老又护理的要求。高新区也缺
乏这样的疗养机构，当然建这
样的一所养老院是我的一个初
步打算，中间还要经历很多。”
赵书林说。

在工业南路与凤凰路交界处，有个济南实路装饰材料市场，现年58岁的赵书林是该公司的董事长，出身农民的他经营这个

市场已有15年左右的光景。从最初的白手起家，到公司的规模经营；从拆迁改造对企业的影响，到如今的大型装饰材料综合市

场，公司的发展历程记录着一个农民企业家的坚守。

农民企业家赵书林。 见习记者 任丽媛 摄

本报见习记者 任丽媛 刘永成
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